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RESUMEN EJECUTIVO

La presente investigacion tuvo como delimitacion el Ecuador, siendo su unidad

de estudio el Recinto Fumisa, cantdon Buena Fe.

Una vez definido el tema de investigacion “Estudio socio-econdmico de los
emprendimientos y su impacto en el nivel de ingreso de las familias del
Recinto Fumisa, canton Buena Fe, afio 2014”, se procedi6 al analisis de sus

campos problematicos, justificando la realizacion del presente estudio.

Definidos los objetivos, hipétesis, y las variables dependiente e independiente
de la investigacion, se desarroll6 el marco tedrico, donde se abordaron
diferentes temas de una manera objetiva. Se procedio a la recoleccion de datos
a través de encuestas aplicadas a las familias emprendedoras y no

emprendedoras del Recinto Fumisa.

Los resultados fueron analizados e interpretados, y ademas permitieron
comprobar la hipétesis de la investigacion, a saber: La realizacion del estudio
socio-economico de los emprendimientos permitira conocer cémo influyen los
emprendimientos en el nivel de ingreso de las familias del Recinto Fumisa,

cantén Buena Fe, afio 2014.

En las conclusiones se llegd a determinar que los emprendimientos generan un
impacto positivo en el nivel de ingreso y la calidad de vida de las familias
emprendedoras del Recinto Fumisa. Asi como también permiti6 conocer las

necesidades y problemas de los emprendedores.

XViii



EXECUTIVE SUMMARY

The present study was the delimitation Ecuador, and its unit of study Fumisa

Campus, cantén Buena Fe.

Once defined the research topic "socio-economic study of entrepreneurship and
its impact on the income level of families Campus Fumisa, cantén Good Faith,
2014," proceeded to analyze your problem areas, justifying the conduct the

present study.

Defined objectives, assumptions, and the independent and dependent variables
of the research, theoretical framework, where different issues were addressed
objectively developed. We proceeded to the collection of data through surveys

of entrepreneurial families and non-entrepreneurial Fumisa Campus.

The results were analyzed and interpreted, and also allowed to test the
hypothesis of the research, namely: Implementation of the socio-economic
survey of the enterprises will reveal how they influence the enterprises in the

level of household income Campus Fumisa, canton Buena Fe, 2014.

The conclusions were reached determine that enterprises generate a positive
impact on the level of income and quality of life of entrepreneurial families
Fumisa Campus. And also allowed to meet the needs and problems of

entrepreneurs.
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CAPITULO |
MARCO CONTEXTUAL DE LA INVESTIGACION



1.1. INTRODUCCION

El emprendimiento es la actitud de toda persona decidida a realizar actividades
de inversion, aprovechando oportunidades para introducirse en el mercado con
la oferta de bienes y servicios y/o asumir procesos de crecimiento econémico
gue permita generar recursos a fin de satisfacer las ilimitadas necesidades de
consumo. Las responsabilidades yriesgos generan ingresos y también
procesos de utilizar mano de obra - empleo. EI emprendimiento surge de la
inspiracion y decisiéon de conducir una idea en la creacién de una actividad

generadora de ingresos para la unidad familiar.

A nivel mundial, las ideas generadas por todo ser humano, generan
emprendimientos que conducidos de manera correcta producen crecimiento y

extension de su actividad y en otros casos, puede producir fracasos.

La constitucion politica del Ecuador fomenta los emprendimientos, como la
alternativa de innovar acciones que permitan crear actividades generadoras de
crecimiento econdémico y fuentes de empleo; es decir, el desarrollo econémico
y fortalecimiento de unidades particulares. Las mismas deben tener el apoyo
decidido del gobierno de turno, que permitirA posicionarse como entes
competitivos en el mercado de la demanda y al mismo tiempo, mejorar la

calidad de vida; es decir, el sumakkawsay que promueve el actual gobierno.

El emprendimiento ha tomado un nuevo impulso debido a las Politicas Publicas
generadas por el Gobierno, para ello utiliza la herramienta del sistema crediticio
gue permite un mayor y rapido acceso por parte de los emprendedores, hacia

las entidades del sistema financiero publico y también, se apoya en el privado.

El Recinto Fumisa, creado como una Escuela de Formacion de la Policia
Nacional, de acuerdo al plan de gobierno, para la dotacién de elementos que
permiten reforzar la seguridad interna de la sociedad. A su alrededor, se ha
producido un gran desarrollo de ciudadanos que cada vez exigen mayores

atenciones por parte de los organismos publicos y al mismo tiempo se han
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creado los emprendimientos de manera particular, como una forma de
conseguir recursos e ingresos que permita la manutencion de la unidad

familiar.

Su crecimiento se ha acelerado en los ultimos diez afios y al no disponer de los
medios de produccion y del capital, que permita generar bienes, cada uno de
ellos decide emprender en actividades particulares, con el apoyo de familias

y/o entidades financieras.

La presente investigacion tiene como objetivo realizar un estudio socio-
econdmico que permita diagnosticar las necesidades y problemas de los
emprendedores del Recinto Fumisa, e identificar el nivel de ingreso de las
familias emprendedoras y las familias que no poseen una actividad econémica.
Para llevar a cabo la investigacién fue necesario emplear siete capitulos, los

cuales se describen a continuacion:

Capitulo I,compuesto por el marco contextual de la investigacion, se ha
identificado los problemas que presenta los emprendimientos, en base a los
cuales se han planteado la problematizacion, planteamiento del problema,
diagnéstico, causas, efectos, prondstico, control de prondstico, formulacion del

problema, sistematizacion, justificacion, objetivos, hipotesis y variables.

Capitulo II, contiene el marco tedrico de la investigacion, en el cual se
desarrollan tres temas; 1) fundamentacién tedrica, en la cual se citan estudios
de autores que mencionan sobre teorias econdmicas en relacién al mercado,
empresas y consumidores; 2) fundamentacion conceptual, se detallan los
conceptos y definiciones que aportan a la presente investigacion; 3)
fundamentacion legal, se tomd en consideracién articulos de la Constitucion de

la Republica del Ecuador.

Capitulo Ill, comprende la metodologia de la investigacion que hace énfasis a

los materiales y métodos utilizados en el inicio de la investigacion, y al conjunto



de técnicas e instrumentos que permitieron recabar la informacién preliminar

para analizar el problema planteado en este estudio.

Capitulo 1V, se realiza el estudio socio-econémico para conocer los factores
gue afectan a la actividad emprendedora, e identificar el nivel de ingreso de las
familias y determinar qué impacto genera los emprendimientos en las familias

del Recinto Fumisa.

Capitulo V, se desarrollan las conclusiones y recomendaciones luego de haber
analizado los resultados obtenidos en la presente investigacion.

Capitulo VI, incluye la bibliografia y linkografia que respalda el presente

estudio.

Capitulo VII, comprende los anexos inherentes al proyecto de investigacion.



1.2. PROBLEMATIZACION

1.2.1.Planteamiento del Problema

El Recinto Fumisa perteneciente al cantdon Buena Fe, tiene como principal
actividad econdmica: La agricultura. Mediante esta se generan bienes
primarios, que contribuyen a la produccién agricola nacional, siendo tierras
fértiles permite la produccion de distintos productos. ElI comercio también es

parte importante del sector.

Las necesidades insatisfechas y las pocas alternativas de empleo han
impulsado a que un cierto nimero de individuos, emprendan pequefios y
medianos negocios. Sin embargo, éstos no han generado una fuente de

empleo sustentable en el recinto por su baja rentabilidad.

Con esta investigacion se pretende conocer las necesidades y problemas
actuales que presentan los emprendedores y a la vez fortalecer sus negocios
para que estos no desmallen. Asi como también se busca dar respuestas y
alternativas en beneficio de las familias vulnerables y mediante los

emprendimientos mejorar su calidad de vida.
Se considera que es una herramienta importante para los futuros

emprendedores porque especificara las oportunidades de negocio que existe

en la zona.

1.2.1.1. Diagnostico

El bajo indice de emprendimientos en la zona rural Fumisa debilita el desarrollo

econdmico y el bienestar de las familias del sector.



1.2.1.1.1. Causas:

Necesidades insatisfechas en las familias del sector, debido a sus
ingresos deficientes.

Bajo indice de ingresos debido al desempleo existente en el sector.

Los emprendimientos generados en el sector no constan de una

estructura adecuada de acuerdo a las necesidades del medio.

1.2.1.1.2. Efectos:

Las necesidades impulsan a las familias a emprender sus propios

negocios.

Esta es la causa principal para poner en practica la actividad
emprendedora con la finalidad de crear sus propias fuentes de empleo
para asi permitirse tener un nivel de ingreso 6ptimo de acuerdo a sus
necesidades y a la vez también mejorar las condiciones de vida de sus

familias.

Debido a los escasos estudios de mercado o proyectos de factibilidad
realizados antes de emprender cualquier actividad, dichos
emprendimientos no generan la rentabilidad necesaria para sustentar las

economias de las familias del sector.

1.2.1.2. Prondstico

El tipo de negocio y de emprendimiento generado por las familias del
Recinto Fumisa seran fuentes generadoras sustentable de ingresos y a

su vez les permitira generar sus propios empleos.



Los emprendimientos generados en el sector manejados de una forma
adecuada permitirdn generar ingresos sustentables para las familias del

Recinto Fumisa, y a su vez mejorar la calidad de vida de las mismas.

Por la falta de la realizacion de los estudios de mercados pertinentes los
emprendimientos estan destinados a fracasar en un corto periodo de

tiempo.

1.2.1.3 Control del Prondstico

Generar las politicas publicas direccionadas a que el sector bancario
cree las lineas de créditos necesarias para los emprendimientos del

sector y el pais.

Capacitar a las familias del Recinto Fumisa en los temas relacionados
con emprendimientos y manejo técnico por parte de Gobierno Autébnomo

Descentralizado de Buena Fe.

Brindar asesoria técnica, financiera y seguimiento por parte del sector

bancario respecto al manejo de los emprendimientos en el sector.

1.2.2.Formulacion del Problema

¢,Como el estudio socio-econémico de los emprendimientos permite conocer el

nivel de ingreso de las familias del Recinto Fumisa, canton Buena Fe, afio

20147

1.2.3.Sistematizacion del Problema

¢Permitira el estudio socio — econdmico conocer los factores que afectan la

actividad emprendedora del Recinto Fumisa?



¢ El estudio econdémico permitira medir el nivel de ingreso de las familias del

Recinto Fumisa, cantén Buena Fe, afio 2014?

¢,Como los emprendimientos influyen en la calidad de vida de las familias del

Recinto Fumisa, cantén Buena Fe, afio 2014?

1.3. JUSTIFICACION

La investigacién a realizarse centra su analisis en una de las problematicas
generadas a interior de nuestro pais, como lo es el desempleo. Motivo por el
cual las familias se han visto en la necesidad de ser los generadores de sus
propios negocios o plazas de empleo mediante la creacion de emprendimientos
ya que en el acto de iniciar un proyecto microempresarial intervienen varios
aspectos basados en el entorno socio-econémico en el cual se desenvuelven

las familias del Recinto Fumisa.

El propésito de esta investigacion consiste en dar una herramienta Gtil con
formacion actualizada los emprendedores, la cual presentara las oportunidades
de negociosque existen en la zona, para de esta manera minimizar los riesgos

de fracasos que podrian tener los futuros negocios o empresas.
Busca conocer las necesidades y problemas actuales que presentan los

emprendedores de la zona con la finalidad de aportar estrategias que permita
fortalecer sus negocios y aumentar su capacidad adquisitiva.

1.4. OBJETIVOS

1.4.1.0bjetivo General

Realizar el estudio socio-econémico de los emprendimientos y suimpacto en el
nivel de ingreso de las familias del Recinto Fumisa, canton Buena Fe, afio
2014.



1.4.2.0bjetivos Especificos

- Diagnosticar las necesidades y problemas socio-econémicos de los
emprendedores del Recinto Fumisa, canton Buena Fe, afio 2014.

- ldentificar el nivel de ingreso de las familias del Recinto Fumisa, canton

Buena Fe, afio 2014.

- Analizarlos emprendimientos y su impacto en lacalidad de vida de las

familias del Recinto Fumisa, cantén Buena Fe, afio 2014.

1.5. HIPOTESIS

1.5.1.Hipotesis General

La realizacion del estudio socio-econémico de los emprendimientos tendra un
efecto positivo en el aumento del ingresode las familias del Recinto Fumisa,

cantén Buena Fe, afio 2014.

1.5.2 Hipotesis Especificas

- La falta de capacitaciéon impide fortalecer los emprendimientos del

Recinto Fumisa, cantén Buena Fe, afio 2014.

- El nivel de ingreso de las familias, es inferior, al ingreso de las familias

emprendedoras del Recinto Fumisa, afio 2014.

- Los emprendimientos permiten mejorar la calidad de vida de las familias

del Recinto Fumisa, afio 2014.



1.6. VARIABLES

1.6.1.Variable Independiente General

El estudio socio-econémico de los emprendimientos en el Recinto Fumisa,

cantén Buena Fe, afio 2014.

1.6.1.1. Variable Dependiente General

Nivel de ingreso de las familias del Recinto Fumisa, cantén Buena Fe, afio
2014,

1.6.2.Variables Independientes Especificas

- Las necesidades y problemas socio-econdmicos del Recinto Fumisa,

canton Buena Fe, afio 2014.
- El nivel de ingreso familiar.
- Los emprendimientos en el Recinto Fumisa.

1.6.2.1. Variables Dependientes Especificas

- Las familias emprendedoras del Recinto Fumisa, canton Buena Fe, afio
2014.

- De las familias emprendedoras y no emprendedoras del Recinto Fumisa.

- Impacto en las familias del Recinto Fumisa.
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CAPITULO II

MARCO TEORICO



2.1. FUNDAMENTACION TEORICA

2.1.1.Teoria econdmica de Adam Smith

(Casani Fernando, 2009)Afirma: ElI economista escocés Adam Smith,
considerado el padre del capitalismo, el sistema econémico esta regulado por
la “mano invisible” del mercado de forma que, sin necesidad de ninguna
intervencidon exterior, la competencia entre las empresas garantiza que los
consumidores reciban los mejores productos posibles y al mejor precio, porque
los productores menos eficientes iran siendo eliminados progresivamente del

mercado.

En el mercado se ponen en contacto los compradores y los vendedores para
coordinar sus actividades a través del sistema de precios. Ademas, el propio
sistema de precios también sirve de guia para realizar la asignacion de los
recursos economicos, escasos por definicion,entre las diferentes opciones

posibles.

Efectivamente, si se incrementa el nimero de consumidores que desean un
determinado bien, la demanda de dicho bien crecera y, hasta que se pueda
modificar la oferta, la consecuencia sera que se producird una subida en el
precio del bien. Esta subida del precioelevaréa las ganancias de los productores,
lo que atraerd a nuevos empresarios a producir dicho bien para participar en

las ganancias extraordinarias.

Para producir mayores cantidades del bien en cuestion se utilizaran factores
productivos, que dejaran de utilizarse en la produccion de otros bienes con
menor demanda. El proceso continuard hasta que el aumento de la oferta
suponga ponga una disminucion del precio, con lo que el interés por entrar en
este mercado disminuird y se estabilizara en un punto de equilibrio en que se

iguale la oferta a la demanda.
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De esta forma, los “votos” de los consumidores, expresados en la cantidad
demandada y en el precio que estan dispuestos a pagar por cada producto,
revelan a los productores qué cosas han de producirse y, por tanto, como ha de

realizarse la asignacion de los recursos.

El juego competitivo del mercado hace, ademas, que, si se cumplen unos
requisitos minimos de competencia, la asignacion sea eficiente, pues la pugna
entre las empresas hace que éstas busquen reducir los costes v,
consecuentemente, utilicen menos recursos para realizar la produccion.

Por otra parte favorece la innovacion, pues las empresas tienen muchos

incentivos para intentar hacer nuevas cosas o las antiguas de forma diferente y

distinguirse asi de sus competidores e incrementar sus beneficios.

2.1.2.Teorias del emprendimiento

(Gémez Luis, 2015) Sostiene las siguientes teorias:

2.1.2.1. Teoria de Andy Freire

Segun la teoria del triangulo invertido propuesta por Andy Freire, todo proceso

emprendedor combina tres componentes:

Gréfico 1. Componentes del emprendedor

IDEA CAPITAL

N,
i

EMPRENDEDOR

Fuente:Teorias de emprendimiento (web)
Elaborado por: La autora
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El punto de apoyo es el emprendedor, quien necesita dos
componentesadicionales para llegar: la idea de negocio con viabilidad de
mercado, y el capital. Cuando un emprendimiento no es exitoso, siempre se
debe a la falla de una de estas tres variables, o la combinacién entre ellas.De
la firmeza del emprendedor depende, en gran medida, que el modelo no se

derrumbe; el emprendedor “exitoso” siempre logra el capital o el gran proyecto.

Por eso el problema trascendental no es el capital ni la idea, porque
emprender va mas alla de una mera actitud mercantii o un conjunto de

conceptos.

2.1.2.2. Teoria de Schumpeter

Schumpeter percibia al emprendedor como una persona extraordinaria que

promovia nuevas combinaciones o innovaciones.

“La funcion de los emprendedores es reformar o revolucionar el patron de la
produccion al explotar una inversion, o mas comunmente, una posibilidad
técnica no probada. Hacerse cargo de estas cosas nuevas es dificil vy
constituye una funcion econémica distinta, primero, porque se encuentran fuera
de las actividades rutinarias que todos entienden, y en segundo lugar, porque
el entorno se resiste de muchas maneras desde un simple rechazo a financiar
o comprar una idea nueva, hasta el ataque fisico al hombre que intenta

producirlo”.

La naturaleza de este sistema econdmico no permitiria un equilibrio estatico ya
que seria interrumpido por los esfuerzos de los emprendedores para establecer
nuevasposiciones monopolicas a traves de la introduccion de innovaciones.
Los incentivos para estas actividades serian las ganancias o rentas

monopolicas que los emprendedores recibieran(p.01).
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2.1.2.3. Teoria desegun la Escuela Austriaca

Varios autores rechazaron las ideas de Schumpeter, entre ellos Ludwin Von
Mises, FreidrichHayek e Israel Kirzner. Si bien compartian la percepcion de la
importancia de la contribucién del emprendimiento en el proceso de desarrollo
capitalista, diferian en su concepcion de la naturaleza de la persona y actividad

en el impacto de estos en el proceso y en la vision futura del capitalismo.

Para Mises, el emprendedor es aquel que desea especular en una situacion de
incertidumbre, respondiendo a las sefales del mercado con respecto a precios,
ganancias y pérdidas. El conocimiento generado por esta situacion aumenta
con el tiempo, por lo que la incertidumbre se reduce progresivamente. Para
Kirzner, el emprendedor gana por estar alerta a oportunidades que existen en
situaciones inciertas, de desequilibrio. Esta alerta permite al emprendedor
percibir las oportunidades antes que los demas. Mas aun, el emprendimiento
no esta encapsulado en la mera posicion de un mayor conocimiento de las

oportunidades del mercado.

Segun los austriacos, el énfasis de Schumpeter en el cual el emprendedor esta
empujando la economia en el sentido contrario al equilibrio, ayuda a promover
la percepcién errébnea de que el emprendimiento es, de alguna manera,
innecesario para entender la manera en que el mercado tiende a la posicion de

equilibrio(p.02).

2.1.2.4. Diferencias entre la escuela Austriaca y la de

Schumpeter

Los austriacos enfatizan la existencia continua de la competencia y la
oportunidad de emprendedora, mientras que Schumpeter se concentra en la
naturaleza temporal de la actividad y los disturbios generados por las nuevas

combinaciones ofrecidas al mercado.
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Para Schumpeter, el emprendedor se ubica como iniciador del cambio y
generador de nuevas oportunidades. En contraste, los austriacos sugieren que
los cambios generados por la actividad emprendedora tienden a equilibrar

losmercados.

Schumpeter se basa en los emprendedores que generan el cambio de una
situacion existente a otra. La escuela austriaca se basa en la creacion del
equilibrio, por lo tanto, estos emprendedores generan el cambio dentro de una

situacion existente(p.03).

2.1.3.El papel del emprendedor en el desarrollo econémico

(Maesso Maria & Gonzalez Raquel, 2011)La contribucion de las nuevas y
pequefias empresas a la generacion de empleos, a la puesta en marcha de
innovaciones y, en definitiva, al desarrollo econémico y social, son algunos de
los motivos que justifican el creciente interés de instituciones , académicos,

empresarios, y poblacion en general, hacia las iniciativas emprendedoras.

Las medidas de apoyo para la creaciébn de nuevas empresas se han
multiplicado desde el lado institucional. Tal es asi, que hoy en dia podemos
encontrar en todos los ambitos geograficos una gran diversidad de
mecanismos que, de una u otra forma, facilitan el nacimiento de nuevas

empresas y de nuevos proyectos.

El emprendimiento, mas alla de identificarse Unicamente con la creacion de una
nueva empresa, supone la adopcién de ciertas actitudes y comportamientos

ante la vida profesional y personal (p.18).

(Gutiérrez Guillermo, 2013) Efectivamente, la creaciéon y el desarrollo de
nuevas empresas contribuyen decisivamente a lograr el deseado bienestar
para la sociedad, dado que permite incrementar el nivel de empleo, impulsar la

innovacion y mejorar la competitividad.
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En este sentido, un conjunto de teorias de la evolucién industrial han vinculado
la actividad emprendedora de los paises con su grado de desarrollo
econdémico. Ademas, estudios empiricos mas recientes, como los de Hart
yHanvey (1995) en Reino Unido, Callejon y Segarra (1999) en Espafa,
Reynolds (1999) en Estados Unidos, entre otros, confirman que cuanto mayor
sea la tasa de creacién de nuevas empresas de un pais, mayor sera su nivel de

crecimiento econémico (p.47).

2.2. FUNDAMENTACION CONCEPTUAL

2.2.1.Economia

(Freire Maria, 2014) Sostiene lo siguiente: “Palabra procedente de las voces
griegas clasicasoikos y nomosque significan la administracion de la casa. La
economia estudia el comportamiento del hombre, apelando a su racionalidad,
cuando toma decisiones que le proporcionan la mayor satisfaccion y los
menores sacrificios posibles, utilizando un conjunto limitado de medios que se
aplica, de acuerdo a su propio criterio, a ciertos objetivos elegidos entre

muchos posibles”(p.20).

(Mankiw Gregory, 2012)Afirma: “La economia es el estudio de como la
sociedad administra sus recursos que son escasos, En la mayoria de las
sociedades los recursos no son asignados por un dictador omnipotente, sino
gue se distribuyen por medio de las acciones conjuntas de millones de hogares
y empresas. Es porestoque los economistas estudian la manera en que las
personas toman sus decisiones, cuanto trabajan, que compran, cuanto ahorran
y en qué invierten sus ahorros. Los economistas también estudian la manera
en que las personas se interrelacionan. Examinan, por ejemplo, como una
multitud de compradores y vendedores de un bien determinado, deciden a qué
precio se vende y en qué cantidad. Finalmente, los economistas también

analizan las fuerzas y las tendencias que afectan a la economia en su conjunto,
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incluyendo el crecimiento del ingreso promedio, la porcion de la poblacién que

no encuentra trabajo y la tasa a la que se incrementan los precios” (p.28).

“La economia es una ciencia social que estudia las elecciones del individuo,
las empresas, el gobierno y la sociedad en general para enfrentar la escases,
asi como también los incentivos que van hacer efectos en la toma de

decisiones” (Aporte personal).

2.2.1.1. Division de la economia

(Toro Jose, 2012)Afirma: En el estudio de la economia surgen dos campos

fundamentales de andlisis:

Microeconomia: Se ocupa del analisis del comportamiento de los elementos
individuales de una economia, como lo son las actividades de productores y
consumidores, ya sea como individuos o como grupo de oferentes y
demandantes. En este sentido, forma parte fundamental del analisis

microeconomico, la determinacion del precio de un producto en el mercado.

Macroeconomia: Se refiere al estudio de la economia en su conjunto, los
agregados econdémicos tales como el producto nacional total, el empleo total, la
inflacion, la oferta monetaria, etc. De esta forma, por lo general, el analisis de
los fendbmenos "micro" se basa en la participacion de los individuos o de las
empresas al actuar en mercados especificos. En contraste, el estudio de las
causas Yy soluciones de problemas "macros" tales como el desempleo y la

inflacién, pertenece al &mbito de la accion gubernamental(p.37).

(Mankinw Gregory, 2009)Sostiene lo siguiente: La economia se divide en dos

ramas:

e Microeconomia

e Macroeconomia
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La microeconomia es el estudio de como toman decisiones los hogares y las

empresas y de como interacttan en los mercados.

La macroeconomia es el estudio de la economia en su conjunto. Su objetivo es
explicar los cambios econdémicos que afectan simultaneamente a muchos

hogares, empresas y mercados(p.27).

“La microeconomia es la que se encarga de estudiar el comportamiento de los
agentes econdmicos de manera individual y de como estos interactian en los
mercados. Mientras que la macroeconomia estudia los fendmenos que afectan
al conjunto de la economia, como la inflacién, el desempleo y el crecimiento

econdomico” (Aporte personal).

2.2.2.Estudio socio-econdmico

(Giron Grace, Leon Mishell, Villavicencio Jack, 2013) Sostienen que un estudio
socio-economico (ESE) consiste en realizar un analisis de un sector
determinado recogiendo informacion de como ellos interactian con la sociedad,
econémicamente hablando, y en qué condiciones sociales viven. El estudio
arrojara informacion de caracter cultural y social y esto de suma importancia al
momento de realizar un proyecto social, en las cuales estan viviendo
actualmente, pues permite reconocer la realidad y tendencias de un grupo

humano.

Podemos decir también que un proyecto socio-econémico se da y tiene por
objetivo medir el impacto de un proyecto en donde se evaluara el bienestar
econdémico de un pais o0 un sector determinado y con esto crear alternativas de

ingreso en base a la informacion adquirida (p.16).

(Agualimpia, 2010) El estudio del ambiente social no es facil, sin embargo,
debido a las circunstancias en que se efectian ordinariamente las
observaciones. Los elementos sociales, culturales y econémicos, multiples e

interrelacionados, que intervienen en los diversos ambientes experimentados
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por los grupos humanos, todavia se comprenden con dificultad en su
significado y no han podido ser delimitados en su accién ni reducidos en su
mayoria a unidades mensurables. Por estas razones, el término "estado socio-
econdémico’, de amplia utilizacion, no puede ser aplicado a casos concretos y

especificos.

El trabajo epidemiolégico confronta la situacion sobre la base de un analisis
sucesivo de situaciones comparables y de la exploracion de relaciones o
asociaciones entre dos o0 mas hechos, uno de los cuales tiene que ver con la
salud y los demés con variables seleccionadas consideradas en momentos

diferentes como causas hipotéticas del primero(p.42).

“El estudio socio-economico consiste en estudiar y analizar un sector
determinado con el fin de obtener informacion real de las condiciones sociales
y econdmicas en las que vive la poblacién. Mientras que cuando se habla de un
proyecto de estudio socio-econémico, su objetivo principal es medir el impacto
qgue tendra el estudio en el sector, generando propuestas y/o alternativas en

beneficio a los habitantes del sector” (Aporte personal).

2.2.2.1. Los sistemas de indicadores socio-econdmicos

(Cuadrado Juan, 2010) Un enfoque metodologico distinto se basa,
predominantemente, en indicadores de caracter social, con la finalidad de tratar
de medir estandares de vida y cambios de los mismos para, en ultimo término,

poder obtener una medicion del bienestar social.

- Enun trabajo pionero de la Organizacién de las Naciones Unidas (ONU),
en 1960, se delimitaron grandes campos que, de alguna manera, han
servido de pauta para la mayoria de los trabajos posteriores realizados
en este terreno: salud, consumo de alimentos y nutricion, educacion,
empleo y condiciones de trabajo, vivienda, seguridad social, vestido,

recreo y libertades humanas(p.273).
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(Villacrés Paulina, 2011) En cuanto a su tesis sostiene que los indicadores
socioeconémicos son instrumentos que sirven a fuerzas sociales concretas
para conocer (u ocultar) aquellos aspectos de la realidad que les interesa y
para la sociedad en la direccion de sus intereses historicos. En el mismo
sentido, plantea que todo proyecto alternativo de desarrollo y transformacién
social debe asumir tarde o temprano la construccion de su propio sistema de
informacion, y de nuevos indicadores, partiendo de los avances logrados

anteriormente en ese campo (p.57).

“Los indicadores econdémicos deben servir como instrumentos orientados para
el disefio de las politicas publicas en la que debe existir un enfoque de
programas de salud, educacion, vivienda entre otras; para de esta manera

mejorar el bienestar de la sociedad” (Aporte personal).

2.2.3.Emprendedor

(Giron Grace, Ledn Mishell, Villavicencio Jack, 2013) Menciona en su tesis que
Howard H. Stevenson dice: “Los emprendedores son individuos dedicados a la

busqueda de oportunidades, mas alla de los recursos de que disponen”.

Cuando hablamos de emprendedores nos referimos a personas que
intervienen “Tiempo, Dinero y Discernimiento” en su negocio propio, lo cual nos
lleva a la conclusion de que el emprendedor expone parte de su capital para
llevar a cabo su negocio y muchas veces no es solo parte de ese capital sino
todoy mas (p.9).

(Olmos, 2009)Los emprendedores son los agentes de cambio en la economia:
sirviendo a nuevos mercados o creando nuevas maneras de realizar las cosas
hacen que la economia avance. Existe una nocidbn comun de que los
emprendedores y el espiritu emprendedor son asuntos orientados a negocios
administrativos, y definitivamente estas actividades tienen mucha influencia
cuando nos referimos a la creacion de una nueva empresa, pero me gustaria

mencionar que mientras exploramos las caracteristicas y la naturaleza de
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losemprendedores, usted podria identificar algunas caracteristicas en si mismo
y no estar dirigiendo actualmente una compafiia o tal vez trabajando para la
empresa de alguien mas; el caracter emprendedor implica un proceso continuo
anico que combina tanto los factores internos del individuo (como la
personalidad, los valores, los objetivos, entre otras) como sus factores externos
(la sociedad, el gobierno, la economia, entre otras); esta mezcla ayuda a
algunas personas especificas (los emprendedores) a visualizar oportunidades
que a la larga se convertiran en proyectos, que son susceptibles (tarde o

temprano) de llevarse a cabo (p.16).

(Gutiérrez Guillermo, 2013) “Por extension, y probablemente por influencia del
francés y del italiano, lenguas en las que empresario se dice entrepreneur e
imprenditore respectivamente, el vocablo se utiliza para sefialar a quien inicia
una empresa. En consecuencia, el emprendedor es quien aborda la aventura
de un negocio, la organiza, busca capital financiero para financiarlo y asume
toda o la mayor accion de riesgo. Por lo anterior, se concluye que los

emprendedores son los principales agentes de cambio de la sociedad” (p.37).

“El emprendedor es la persona que visualiza oportunidades de negocio en un
sector, y a su vezlleva a convertirla en una idea clara, transformandola en un
negocio o empresa sustentable. El emprendedor es considerado un agente de

cambio de la sociedad’(Aporte personal).

2.2.3.1. Emprendimiento

(Schnarch David & Schnarch Alejandro, 2010)Es un movimiento basado en una
poderosa idea nueva: hacer el bien puede significar mas que voluntariado o
filantropia. La manera en que nos ganamos la vida puede convertirse
realmente en la forma que devolvemos. A estos hombres y mujeres se llaman

los emprendedores sociales (p.35).

(Arboleda Olga & Zabala Hernando, 2011) Afirman que los emprendimientos

tienen la capacidad de combinar recursos y capacidades laborales,
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tecnologicas, organizativas y comerciales de caracter tradicional con otras
surgidas de dindmicas econémicas contemporaneas, para generar una variada
y heterogénea cantidad de actividades productivas orientadas a asegurar la

subsistencia y la vida cotidiana (p.79).

“‘El emprendimiento es la actitud de toda persona decidida a realizar
actividades de inversion, aprovechando oportunidades para introducirse en el
mercado y que estas permitan generar recursos a fin de satisfacer las ilimitadas

necesidades de consumo’(Aporte personal).

2.2.3.1.1. Origenes del emprendimiento

(Lascano Silvia & Boris Katherine, 2012)“La palabra emprendimiento proviene
del francés entrepernar (pionero), y se refiere a la capacidad de una persona
para hacer un esfuerzo adicional por alcanzar una meta u objetivo, siendo
utilizada también para referirse a la persona que iniciaba una nueva empresa o
proyecto, término que después fue aplicado a empresarios que fueron

innovadores o0 agregaban valor a un producto o proceso ya existente.”

Fue Schumpeter, profesor de Harvard, quien utiliz6 el término para referirse a
aguellos individuos que con sus actividades generan inestabilidades en los
mercados. Contraponiéndose a esta teoria, la Escuela Austriaca manifesté una
discrepancia con respecto al término, pues muchos emprendedores lograban
mejorar y hacer mas eficientes la red comercial, anulando las turbulencias y
creando nuevas riguezas. Hoy en dia se aceptan ambas como actitudes

emprendedoras (p.7).

2.2.3.1.2. Perfil de motivaciones para emprender

(Lasio Virginia, Caicedo Guido, Ordefiana Xavier & Villa Ramén, 2013)A
continuacion identificaremos las caracteristicas de los emprendedores en
funcién de sus motivaciones para iniciar el negocio y de la fase de desarrollo
del mismo.
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2.2.3.1.2.1. Motivacion por oportunidad de mejora

Son aquellos motivados por una oportunidad de mejorar su nivel de ingreso o
incrementar su independencia. Asi como también cuando uno o varios
individuos identifican una necesidad insatisfecha en el mercado y a su vez
utilizan las herramientas necesarias para convertir esa idea en una actividad
emprendedora con fines de lucro. Son éstos emprendimientos los que generan

mayores fuentes de empleo y desarrollo en la economia del pais.

2.2.3.1.2.2. Motivacién por necesidad

Es cuando un individuo toma la iniciativa de emprender por cuenta propia
debido a la falta de empleo, escasos recursos econOmicos Yy varias
necesidades insatisfechas, estos problemas no le permite al emprendedor
tomar las pautas necesarias para estudiar y analizar si su nhegocio 0 empresa
sera rentable. Simplemente inicia una actividad emprendedora a ciegas

corriendo el riesgo de fracasar.

2.2.3.1.2.3. Motivacion mixta

Se considera una motivacién mixta al grupo de personas que a pesar de haber
iniciado sus negocios motivados por una oportunidad en el mercado, también

deben la iniciativa a la necesidad de encontrar fuentes de ingreso(p.29).

(Gutiérrez Guillermo, 2013) Menciona que el proyecto GEM divide basicamente
los tipos de emprendimientos en dos categorias: 1) por necesidad y 2) por

oportunidad.
Los emprendimientos por necesidad surgen motivados por la falta de ingresos

econdémicos (o por el deseo de obtener una fuente de ingreso adicional), y la
ERECARD de CENPROMYPE (2013) lo divide en dos tipos:
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Emprendimiento de subsistencia: que constituye acciones empresariales
dirigidas a generar ingresos diarios para vivir (autoempleo), sin una
planificacion o sin una visién de crecimiento sostenido y generalmente,

no presenta excedentes.

Emprendimiento tradicional: constituyen acciones empresariales
dirigidas a la generacion de ingresos que cuentan con una estructura
organizacional y que utilizan el conocimiento técnico para la generacion
de excedentes que permite la acumulacion. Desarrollan su actividad en
la formalidad, en mercados y sectores tradicionales de la economia,
pero no presentan elementos diferenciadores en sus productos y

servicios (p.89).

Los emprendimientos por oportunidad constituyen acciones empresariales

iniciadas por personas que al instante de tomar la decision de comenzar con su

proyecto empresarial, lo concibieron movidos por una hicieron motivados por la

identificacion de una oportunidad de mercado. Esta categoria también presenta

dos tipos, a saber:

Emprendimiento dinamico: Que constituye acciones empresariales con
alto potencial de crecimiento, en donde el uso del conocimiento, la
gestion tecnoldgica y el talento humano, el potencial de acceso a
recursos de financiacion / inversion y una estructura de gobierno
corporativo (relacionado con las buenas practicas de gerencias) les
permite generar una ventaja competitiva y diferencia sus productos y/o

servicios.

Emprendimiento de alto impacto: Son empresas con capacidad para
transformar y dinamizar las economias a través de procesos
sistematicos de innovacidén y generacion de empleo. Es una empresa
gue crece rapida y sostenidamente ya que cuenta con altos niveles de

financiacion o de inversionistas (p.90).
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“‘Emprendimiento proviene del francés entrepernar que significa (pionero), se
refiere a la capacidad de una persona de crear una empresa 0 a su vez dar un
valor agregado a un bien o servicio ya existente. Para la iniciativa del
emprendimiento existen 3 tipos de motivaciones: Oportunidad, Necesidad y
Mixta. Se considera una motivacion por oportunidad cuando el emprendedor
identifica una necesidad insatisfecha en el mercado y la convierten en una
actividad econémica. Mientras que la motivacion por necesidad surge por la
falta de ingresos econdmicos y necesidades insatisfechas del individuo. En
cuanto a la motivacion mixta se refiere aquellos emprendedores que
identificaron una oportunidad de mercado pero a su vez sienten la necesidad

de mejorar sus ingresos”(Aporte personal).

2.2.4.Desarrollo econdmico

(Banco Central del Ecuador, 2012)Menciona que en ultimo término es el
crecimiento econémico continuo, sostenido y equitativo que toda sociedad
busca alcanzar para el progreso de la calidad de vida de sus habitantes.

Existen diversas maneras de evaluar el desarrollo econdmico de una sociedad,
a través del estudio de su relacion con el empleo, la salud, la educacién, el
acceso y el desarrollo de tecnologia, la cobertura de red transporte, la calidad
de las instituciones, el grado de confianza en el gobierno, la proteccion a los
derechos humanos, las politicas de fomento al ahorro, las politicas

gubernamentales, entre otros aspectos (p.15, 16).

(Hermida Manuel & Quichimbo Ivan, 2010) Manifiestan en su tesis que sin lugar
a duda el desarrollo econémico es el objetivo primordial de los gobernantes
para los habitantes de las naciones, y son las personas el fin mismo de la
economia, es por ello que varios autores han centrado sus estudios en el
analisis de la sociedad como eje fundamental para el logro del objetivo del
desarrollo, autores como Adam Smith y David Ricardo, dedicaron buena parte
de sus esfuerzos a los temas del crecimiento, la especializacion y la

distribucion de la riqueza (p.13).
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“Si la calidad de vida de los habitantes de una nacién es insuficiente
obviamente no existe un desarrollo econdémico. Es por eso que la mayoria de
los gobernantes de un pais buscan alcanzar los maximos estandares de vida

en relacion a salud, empleo, educacion de los habitantes” (Aporte personal).

2.2.5.El crecimiento econémico

(Banco Central del Ecuador, 2012) Es el aumento de la cantidad de bienes y
servicios finales producidos en el pais durante un periodo determinado
(generalmente un afio). El crecimiento economico se mide a través del
incremento porcentual que registra el Producto Interno Bruto (PIB), medido a
precios constantes (comparables) de un afo base.

También se define como un incremento del PIB per cépita, es decir el aumento

del producto por habitante (p. 16).

(Cuadrado Juan, 2010)El crecimiento econémico es un proceso acumulativo,
en el que el mantenimiento de mayores tasas de crecimiento de la produccion
se transforma en importantes diferencias en los niveles de vida de la poblacién
en el plazo de unas décadas, pues siempre que el crecimiento de la produccion
sea a un ritmo mayor que el de la poblacién, crecera la renta per capita. El
crecimiento econémico es un factor clave, una condicion sine qua non, para
tener éxito a largo plazo. En definitiva, una de las mejores armas para luchar
contra la pobreza. El crecimiento reduce el peso de la escasez y permite
disfrutar de mas bienes y servicios, sin la necesidad de la reduccién en el
consumo de otros que nos impone la frontera de posibilidades de la

produccion, ya que lo que realmente hacemos es desplazarla hacia fuera.

En resumen, las razones por las que el crecimiento econdémico se ha
convertido en un objetivo prioritario de la politica econdmica son basicamente

las siguientes:

e EIl crecimiento econdmico es un proceso acumulativo que permite el

incremento del nivel de vida de la poblacién. Iniciado este proceso y con
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el acceso de la poblacion a niveles educativos mas elevados, la

exigencia de mayores niveles de consumo es permanente.

e Los paises subdesarrollados s6lo seran capaces de romper el circulo
vicioso de la pobreza mediante altas tasas de crecimiento del PIB,

sostenidas en el tiempo.

e Un mayor nivel de renta global facilita los procesos de redistribucion de

la misma.

e Conseguir que ese crecimiento sostenido sea ademas sostenible, lo cual
tiene que ver con la forma en que ese crecimiento se obtiene, si es
sobreexplotando los recursos naturales o renovandolos, es una

obligacion moral para con las generaciones futuras (p.205, 206, 207).

“El crecimiento econémico es un proceso acumulativo, es decir, mientras la
tasa de crecimiento de la produccién (generalmente un afio) sea mayor que el

de la poblacién, aumentara la renta per capita” (Aporte personal).

2.2.6.Pobreza

(Maesso Maria & Gonzalez Raquel, 2011)Es una realidad que limita y afecta a
millones de personas en el mundo. Se trata de un concepto complejo y dificil
de abarcar; de ahi que las interpretaciones de la pobreza puedan ser tan

numerosas como las personas que la sufren.

La pobreza es en esencia un concepto relativo no existe una manifestacion
Gnica y universal de la pobreza. Cada situacion de pobreza se valora en
referencia a una serie de parametros econémicos, sociales y culturales.No
podemos equiparar el concepto de paro al de pobreza. Ni tampoco es correcto

establecer una relacion directa entre pobreza y marginacion(p.46).
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(Méndez Xavier & Patifio Alex, 2013)Menciona en su tesis que el concepto de
pobreza no es unico sino depende de la éptica de la cual se la mire, es por ello

gue posee diversas definiciones; entre ellas:

Citamos primero la definicion de la CEPAL en conjunto con la Direccion de
Estadisticas y Censos del Uruguay que dice: “La pobreza es la situacion de
aguellos hogares que no logran reunir, en forma relativamente estable, los

recursos necesarios para satisfacer las necesidades basicas de sus miembros”
(p.31).

Por su parte Oscar Altimir, menciona al respecto de la pobreza lo siguiente:

“‘Pobreza es, ante todo, un sindrome situacional en el que asocian el
infraconsumo, la desnutricion, precarias condiciones de habitabilidad, bajos
niveles educacionales, malas condiciones sanitarias, una insercion ya sea
inestable, ya sea en estratos primitivos del aparato productivo, un cuadro
actitudinal de desaliento, poca participacién en los mecanismos de integracion
social y, quizda, la adscripcién a una escala particular de valores, diferenciada

en alguna medida de la del resto de la sociedad” (p.31).

“El concepto de pobreza es relativo no existe una definicion Unica y
universal.La pobreza es una situacién socioecondémica de la poblacion que
carece de recursos para satisfacer sus necesidades basicas como: salud,
vivienda, alimentacién, acceso a la asistencia sanitaria, agua potable entre
otras, impidiendo tener una adecuado nivel y calidad de vida” (Aporte

personal).

2.2.7.Desempleo

(Banco Central del Ecuador, 2012) Sostiene que el desempleo incluye a los
desocupados, personas que no tienen trabajo pero buscan emplearse sea

como dependientes (asalariados) o por cuenta propia (autoempleados), siendo
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parte de la poblacion econémicamente activa PEA; es decir, ejercen presion en
el mercado por su activa busqueda de trabajo. La situacién contraria al
desempleo corresponde al pleno empleo. Para medir el desempleo se utiliza la
tasa de desempleo, que es el porcentaje que resulta del cociente entre el

namero de desocupados (D) y la poblacion econémicamente activa (PEA)
(p.24).

(Encarnacion Jeanneth & Mora Kerly, 2010) Mencionan en su tesis lo siguiente:

El desempleo, como fendbmeno, nace cuando la demanda productiva de las
industrias y servicios urbanos y rurales de una nacion no pueden absorber la
oferta laboral representada por el nUmero de personas que buscan activamente
un trabajo. En este sentido, el desempleo es una variable que depende
basicamente del ritmo de crecimiento econémico, de nivel y de la estructura de

la inversion; y, del consumo de los agentes econdmicos de una nacion (p.30)

“El término desempleo incluye desocupados, es decir, personas que cumplen
con la edad, condiciones y disposiciones para trabajar pero sin embargo
carecen de empleo y, por lo tanto, de salario’(Aporte personal).

2.2.8.Necesidades basicas

(Méndez Xavier & Patifio Alex, 2013) Sostiene en su tesis lo siguiente: La idea
de “Necesidades basicas” segun la Organizacion Internacional del Trabajo

(OIT) considera que las mismas deben incluir al menos dos elementos:
1. Se refieren a requerimientos minimos de una familia para su consumo:
alimentacion adecuada, vivienda y ropa asi como ciertos muebles y

equipamiento del hogar.

2. Incluyen aquellos servicios esenciales suministrados generalmente en

forma comunitaria tales como: agua potable, servicios sanitarios,
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transporte y salud publica, educacion e infraestructura y servicios de tipo
cultural (p.37).

(Paez Maria, 2014) Sostiene en su tesis la definicion de necesidades basicas lo
siguiente: Si se considera que las necesidades son infinitas, como se ha
concebido tradicionalmente, que estdn cambiando y que varian de una cultura
a otra y son diferentes en cada periodo histérico, es un error conceptual. En
esta teoria se plantea que: “La persona es un ser de necesidades multiples e
independientes. Por ello las necesidades humanas deben entenderse como un
sistema en que las mismas se interrelacionan e interactuan” (MAX-NEEF),
1993: 41). Max-Neef desagrega las necesidades en dos categorias:
existenciales y axiologicas. Las existenciales incluyen las necesidades de ser,
tener, hacer y estar y, las axiologicas, las necesidades de subsistencia,
proteccion, afecto, entendimiento, participacion, ocio, creacion, identidad y
libertad. Es decir, que las necesidades humanas son finitas, pocas y
clasificables. Ademas se reconoce que las necesidades son las mismas en
todas las culturas y en todos los periodos historicos, teniendo en cuenta lo que
cambia en el tiempo y cultura es la manera o medios que se utilizan para

satisfacer las necesidades (p.33).

“Las necesidades son ilimitadas pero si hablamos de las necesidades basicas
del ser humano se refiere basicamente las necesarias para
subsistir:salud, alimentacion, proteccién, seguridad, vivienda,familia, amistades,
privacidad,educacion, comunicacion, participacion, trabajo, ocio, libertad entre

otras” (Aporte personal).

2.2.9.Ingreso familiar

(Conrado Juan, 2012) Sostiene en su articulo: Segun Milton Friedman, el
ingreso esta compuesto por dos partes, el ingreso permanente el cual es el
ingreso percibido por el individuo (salario) destinado para cubrir las
necesidades del mismo sin tener la posibilidad de ahorrar, la posibilidad de

ahorrar est4 dada por el ingreso transitorio (fortuito) (p.1).
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(S/N, 2015) Segun presente sitio web el concepto de ingreso familiar designa a
todos aquellos ingresos econdmicos con los que cuenta una familia, esto
obviamente incluye al sueldo, salario, de todos aquellos miembros de la misma
que trabajan y que por ello perciben un sueldo y todos esos otros ingresos que
puede considerarse extras, tal es el caso de por ejemplo una “changa’, el
ingreso que se obtiene por un emprendimiento independiente que alguno de los
integrantes de la familia lleva a cabo, o aquella suma de dinero que se percibe

mensualmente en concepto de renta de alguna propiedad que se posee.

Todo ese ingreso familiar sera con el que la familia en cuestion contara para
poder cubrir sus necesidades basicas y el resto de los gastos que normalmente

tiene una familia.

Cabe destacarse que el ingreso familiar resulta ser un indicador
econdémico muy importante y relevante que los estudiosos que elaboran
estadisticas sobre los niveles de vida en los diferentes paises estudian porque
justamente nos permite conocer los estandares de vida que existen en tal o

cual lugar geografico(p.01).

“El ingreso familiar involucra a todos los ingresos econdmicos que percibe una
familia incluyendo aquellos ingresos extras, los mismo con los que la familia
contara para cubrir las necesidades basicas y los gastos de la misma”(Aporte

personal).

2.2.9.1. Salario basico unificado del Ecuador afio 2015

(Diario el universo, 2014)Luego de un par de intentos del Consejo Nacional de
Salarios por fijar el porcentaje de incremento del salario basico unificado para
el 2015, el ministro de trabajo, Carlos Marx Carrasco, anuncio este martes un

alza de $14,00 ddlares, es decir, subira a $ 354.00 dodlares.
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El ministro justificd su decision de incrementar solo el 4,11% porque "con la
apreciacion del dolar y las enormes diferencias entre nuestras remuneraciones
con las de los paises vecinos, tenemos que hacer de todo para mantener los
niveles de empleo”, dijo: Ademas, dijo que lo que esta haciendo el gobierno es
por responsabilidad. "Tenemos que ser absolutamente responsables para no
poner en riesgo ni un puesto de trabajo, pero también tenemos que esperar la
reaccion reciproca del sector productor y cuidado con comenzar a
desprenderse de talento humano, de trabajadores, o que hacemos es en aras

de la sostenibilidad de la economia, dolarizacion y fuentes de trabajo".

Cifras del Ministeriosefialan que quienes ganaran el nuevo salario basico
unificado ascienden a 564.468 trabajadores, cifra que representa el 18,17% de
los formales que se encuentran en relacién de dependencia.Los empleadores
proponian un incremento del 3,90%; es decir, $ 13,26, mientras que los

trabajadores exigian un alza de 11%, unos $ 30.

Las ramas de trabajadores a los que se aplicara el salario basico unificado son
los de: Distribucion de gas, trabajadores auxiliares de servicios, trabajadoras

remuneradas del hogar, operarios de artesanias y operarios de microempresas.

Dijo que para el sector publico no esta previsto ningun incremento "por el
momento”, porque las remuneraciones salariales menores son mas altas que el
sector privado y por las condiciones del fisco sobre todo por la caida del precio
del barril de petréleo. "Por eso debemos velar por el crecimiento sostenido de
las exportaciones y un racional control de las importaciones con su sustitucion",
refirio (p.10).

(Agencia publica de noticias del Ecuador y Suramérica, 2014) Sostiene que el
ministro de trabajo, Carlos Marx Carrasco, anuncié este martes que el
incremento del Salario Basico Unificado (SBU) para 2015 fue de 4.11%, en
comparacion con la etapa precedente, lo que representa una remuneracion

mensual minima para los trabajadores ecuatorianos de $354.00 ddlares.
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La medida beneficiard a 564.468 personas que representan el 18.17% de la
poblacibn econémicamente activa del Ecuador que trabaja en relacion de

dependencia (p.05).

“El salario basico unificado es la retribucién que percibe el obrero o trabajador
por la labor que ejecuta y comprende. En Ecuador el Ministro de trabajo, Carlos
Marx Carrasco anuncio que la alza seria de 4.11% para el 2015. Lo que
representa una remuneracion minima para los trabajadores ecuatorianos de

$354.00 dolares americanos” (Aporte personal).

2.2.10. Calidad de vida

(Cuadrado Juan, 2010)La vertiente de la calidad de vida vinculada con los
servicios sociales tenia ya previos enlaces sélidos en el denominado estado del
bienestar. En sentido amplio, la calidad de vida se interesa por todas las
condiciones de vida de las personas y, en consecuencia, se vincula con el
concepto de desarrollo sostenible, que se puede definir como aquel que
satisface las necesidades del presente sin comprometer la capacidad de las
generaciones futuras parea satisfacer sus propias necesidades. Estos costes
significativos se pueden traducir en la incapacidad para satisfacer necesidades
futuras (p.267).

(Maldonado Gabriela, 2010)Sostiene en su tesis lo siguiente: La economia
clasica del siglo XIX, dedic6 algunas lineas a la felicidad como expresion de la
posibilidad de consumir y de contar con comodidades algo suntuarias, lo cual
llegd a concluir, en términos generales, a la economia de bienestar. Ciertos
elementos de lo que se entiende actualmente por calidad de vida son naturales
de la modernidad burguesa en su apogeo, de caracter liberal, y se

circunscriben al modus vivendi tipico del entorno urbano.

El desarrollo sostenible nos conduce a la nocién de ecodesarrollo, difundida en
la década de los setenta. Por su parte, el auge del término “calidad de vida” se

remonta a la idea de estado de bienestar que evoluciona y se difunde
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sélidamente en la posguerra, en parte, como producto de las teorias del
desarrollismo econémico y social que reclamaba el reordenamiento geopolitico
y la reinstauracion del orden internacional, una vez consumada la segunda
guerra mundial y paralelamente a la guerra fria. A finales de los setenta se
produce un nuevo giro hacia una perspectiva socialdemadcrata o un enfoque de
estado del bienestar, donde se da menos importancia al crecimiento y mas a la
generacion de empleo, a la reduccion de la desigualdad social, a la eliminacion

del paro y a la satisfaccion de las necesidades basicas (p.40).

“La calidad de vida se enfoca en las condiciones de vida de las personas de
una nacion. El Estado busca el bienestar de toda la nacion mediante politicas
publicas con la finalidad de alcanzar los maximos estandares de vida”(Aporte

personal).

2.2.10.1. Instrumentos de la politica de calidad de vida

(Cuadrado Juan, 2010)Sostiene que los principales instrumentos que el decisor
de politica econémica puede utilizar para mejorar la calidad de vida son los

siguientes:
Impuestos, subvenciones, controles directos y servicios publicos.

a) Impuestos
La capacidad impositiva del Estado puede actuar como freno para el desarrollo
de externalidades negativas al actuar como castigo fiscal. La base de esta
actuacion es el establecimiento de normas vinculadas con las restricciones de
la sociedad (ejemplo, nivel de decibelios de ruido admisible (p.278).

b) Subvenciones

La politica de apoyo financiero pretende premiar el cumplimiento de las normas

sobre la calidad de vida o bien la disminucion de los efectos perversos sobre
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este objetivo. Los programas de ayuda financiera pueden instrumentarse a
través de subvenciones, ventajas fiscales o créditos preferenciales (intereses

reducidos y plazos de amortizacion mas largos).

Los controles directos se basan en el establecimiento de normas para los
decisores individuales que no pueden ser transgredidas sin incurrir en
infracciones a la legalidad. Esto conlleva a la fijacion de sanciones, multas,
retiradas de licencias, prohibiciones para la continuacion de las actividades
econOmicas, y otros sistemas que superan las vias incentivo disuasorias

anteriormente consideradas.

Esta politica se desarrolla, fundamentalmente, en circunstancias de
emergencia y de notable deterioro en las condiciones de calidad de vida. A
titulo de ejemplo, se puede sefialar que las condiciones meteorolégicas afectan
a la contaminacion del aire o el caudal de los rios y que la intensidad de los

controles puede variar en funcion de las mismas (p.280).

c) Servicios publicos

Recordando el contenido del objetivo calidad de vida, se puede establecer una
linea de actuacion en torno a la provision de servicios educativos, de salud, de

cultura, de ocio.

- La politica educativa y cultural constituye una base fundamental para el
desarrollo economico, al constituir la base del capital humano, pero
también para la mejora de la calidad de vida, por las gratificaciones

intrinsecas que produce.

- En sentido amplio, hay una gran variedad de polaciticas sociales
vinculada con la calidad de vida (incluyendo el problema clave es
delimitar cuales son los componentes fundamentales que forman parte
del bienestar social o de la calidad de vidavivienda, pensiones) en

sentido mas limitado, las actuaciones publicas en materia de salud,

36



provisibn de servicios de agua, alcantarillado, educacién, medio
ambiente entre otras; son los elementos basicos sobre los que giran la

consideracion del gasto publico en calidad de vida (p.282).

(Coello David, 2013)Para obtener una mejora sostenible de la calidad de vida
inspirandose en la vision global que se ha evocado més arriba los paises tienen
que elaborar una estrategia practica y viable. Esta, en primer lugar, tiene que
definir unas normas minimas de calidad de vida, mensurables, verificables y
vélidas para todas las naciones. En segundo lugar, es necesario establecer y
hacer aceptar por todos un calendario de realizacion de estas normas. Tercero,
una vez que se hayan conseguido estos minimos se fijaran progresivamente

normas mas elevadas.

Entonces habré que insistir mas sobre la calidad de vida que sobre la cantidad,

y corresponde a cada uno ayudar a los demas a alcanzar las normas minimas.

Las normas minimas deberan definirse con precision de modo que se puedan
medir tan exactamente como sea posible. Un minimo en materia de
ensefianza, por ejemplo, podria consistir en un cierto numero de afios de

escolarizacion gratuita.

En el campo de la salud, la norma podria ser la posibilidad de acceso al agua
potable y a los servicios publicos sanitarios, juntamente con un minimo en
materia de alimentacion y de acceso a los servicios médicos de base y a
losservicios de planificacién familiar, todo ello a una distancia aceptable o sin

desplazamientos demasiado lejanos y prolongados.

En materia de vivienda, el derecho debe garantizar la posesién de una casa
sencilla (o de un espacio donde uno mismo la pueda construir) con un costo a
su alcance. Este costo se podria definir como un cierto porcentaje de los
ingresos de las familias elegidas entre el 20% de las mas pobres. En materia

de medio ambiente, el minimo podria ser un cierto umbral de pureza del aire y
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del agua y un maximo de distancia de recorrido para acceder a los espacios

verdes. En la vida familiar, el minimo podria ser la ausencia de violencia (p.06).

“Para alcanzar una calidad de vida Optima el gobierno de un pais crea politicas
econémicas como instrumentos para mejorar la calidad de vida de los
ciudadanos que residen en él. Generalmente la calidad de vida se basa en
varios aspectos como: salud, alimentacion, ocio, servicios sanitarios entre

otros” (Aporte personal).

2.2.11. Global entrepreneurship monitor (GEM)

(Lasio Virginia, Caicedo Guido, Ordefiana Xavier & Villa Ramon, 2013)

Menciona en el informe GEM 2013 lo siguiente:

El programa de investigacion global entrepreneurship monitor (GEM) se inici6
en 1997 como una iniciativa conjunta entre académicos de London Business
School en el Reino Unido y BabsonCollege en Estados Unidos. Desde su
primera encuesta en 1999, el GEM ha crecido hasta convertirse en un
consorcio de mas de 400 investigadores de 99 economias a largo de su historia
de 14 afios. En 2012, participaron 69 economias en el GEM, y el estudio
proporciona informacionsobre el espiritu empresarial a través de la mas grande
muestra de economias hasta la fecha, que abarca una diversidad de regiones

geograficas y niveles de desarrollo econémico.

(SIN, 2012) El proyecto GEM (General Entrepreneurship Monitor) es un
proyecto de investigacion que se inicié para analizar, de manera exhaustiva, la
relacion que hay entre la actividad emprendedora y el crecimiento econdémico

de los paises.

El modelo conceptual ha acabado reflejando una extensa relacién entre los
factores asociados a las variaciones de la actividad emprendedora y las

caracteristicas de tipo contextual mas importantes de cada uno de los paises
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analizados. El andlisis empirico y el contraste de las relaciones establecidas en
el modelo han hecho necesario, sin embargo, la obtencion de principalmente
tres fuentes de informacion: encuestas a la poblacion adulta, encuestas y
entrevistas en profundidad a expertos en la materia a nivel regional y nacional
y, por ultimo, datos estandarizados y homogeneizados obtenidos de fuentes de
informacion de todos los paises analizados.

El proyecto se inicio en el afio 1999, afio a partir del cual la participacion de
paises se ha ido incrementando de manera considerable. En la edicion de
2011-12 intervienen mas de 70 paises. Esta es la novena edicion del proyecto

GEM-Catalunya, y la undécima en Espafia.

“El programa de investigacion global entrepreneurship monitor (GEM) tuvo sus
inicios en el afio 1997, su primera encuesta la realizé en el afio 1999. La GEM
estudia la actividad emprendedora y analiza como incide en el crecimiento

econdémico de los paises”’(Aporte personal).

2.2.11.1. Emprendimiento en Ecuador

(Lasio Virginia, Caicedo Guido, Ordefiana Xavier & Villa Ramén, 2013)Esta
seccion presenta y discute los resultados del Global Entrepreneurship Monitor,
GEM 2013 para Ecuador, cuya metodologia se centra en el estudio de la
actividad emprendedora desde la perspectiva del individuo que crea una
empresa. Es por esto que, ademas de recolectar informacion sobre las
caracteristicas del negocio, se hace énfasis en las caracteristicas demograficas
de su duefio, sus percepciones y actitudes con respecto a los negocios, su

entorno y sus aspiraciones de crecimiento.

En el 2013 para Ecuador se produjo un incremento en la actividad
emprendedora. Con un indice de Actividad Emprendedora Temprana (TEA) de
36%, diez puntos porcentuales por encima de lo observado en el 2012,

Ecuador contintia con la tendencia creciente observada en los ultimos afios. El
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principal motor se encuentra en el continuo incremento en la tasa de
emprendedores nacientes. Es asi que, en el 2013 ésta fue de 25.3%,
superando considerablemente al 16.7% observado en el 2012 vy triplicando el
8.7% del 2008. No se observa, sin embargo, incrementos importantes en la
tasa de emprendedores nuevos entre el 2012 (11.7%) y el 2013 (13.6%); esto
sugiere un alto dinamismo en la gestacion de negocios en Ecuador aun cuando

no todos se consolidarian como un proyecto viable.

Como en afos anteriores los emprendedores motivados por la oportunidad
(63%) exceden a aquellos motivados por la necesidad (36.7%). Sin embargo,
este grupo de emprendedores por oportunidad incluye a quienes iniciaron su
negocio siguiendo una oportunidad en el mercado para mejorar Ssus
condiciones laborales (ya sea por incremento de ingresos o0 para
independizarse) denominada oportunidad de mejora y a quienes, a pesar de
haber reconocido una oportunidad, también estuvieron motivados por

necesidad denominada motivacion mixta.

Analizando estos dos grupos vemos que en consecuencia s6lo un 33.2%
emprendieron por oportunidad de mejora y un 30.2% por motivaciones mixtas.
A pesar del sustancial incremento en la TEA registrado en el 2013. Su
composicién, segun la motivaciéon del emprendedor, no ha variado de forma

importante en comparacion al 2012.

Grafico 2. Composicion de la TEA por motivacion del emprendedor

36, 7% 33,29 Oportunidad de mejora
Maotivacicn mixta

Mecesided o mantener ingreaos

30.2%

Fuente: Reporte GEM 2013
Elaborado por: La autora
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En resumen, los emprendimientos motivados por necesidad alcanzan un 36.7%
de la TEA. Esto muestra una aparente contradiccion con lo observado en el
mercado laboral ecuatoriano en donde la tasa de desempleo se ha mantenido
relativamente estable situdandose en el 2012 en un 4.1%.2 mas aun, los
indicadores de la calidad del empleo de los ecuatorianos (que se miden a
través del subempleo y la ocupacién plena) muestran una mejora continua
desde el 2007, reduciéndose la brecha entre el subempleo y la ocupacion plena
en los Ultimos afios, aunque todavia la mayoria de los ecuatorianos se
encuentran subempleados; para diciembre de 2012 el subempleo se situ6 en
51.4% mientras la tasa de empleo se situé en 43.3% (p.29).

(Diario Universo, 2014)Menciona que uno de cada tres personas en Ecuador
emprende. Sin embargo, especialistas explican que este indicador genera
preocupacion, pues gran parte de estas empresas fueron creadas por
necesidad, muestran poca generacion de empleo y estan en areas de servicios

gue no desarrollan valor agregado.

Segun los datos del estudio Global Entrepreneurship Monitor Ecuador 2013,
desarrollado por la Espae-Espol, en Ecuador la proporcion de negocios
dedicados a la transformacién (de un mayor valor agregado) es menor que la
media de la regidn. Se ubica en 16%, mientras en Colombia es 52%, Chile 24%
y Pert 18%.

El documento también establece que en el 2013 se produjo un alza en el indice
de Actividad Emprendedora Temprana. Fue 36%, 10% mas que en el 2012. El
informe especifica que de ese valor el 36,7% emprendi0 por necesidad, el
30,1% por motivacion mixta (por oportunidad de mejorar y por necesidad) y el
33,2% unicamente por el estimulo de mejorar. Guido Caicedo, uno de los
encargados del estudio, dijo que al hacer la comparacién se puede notar que
economias como la alemana tienen un nivel de emprendimiento del 5%; la
estadounidense, 12,7%; y brasilefia, 17%. En tanto que el emprendimiento en

Nigeria llega al 39,9%.
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Explica que en economias desarrolladas se emprende poco, pero esos
negocios tienen repercusion mayor, pues generan trabajo y valor agregado.
Mientras, en paises como Ecuador la principal razon para comenzar una

empresa es el autoempleo (55,7%) y se prefieren los comercios y restaurantes.

El informe muestra que en el 2013 hubo un mayor incremento de
emprendimientos de personas con nivel de estudio post-secundaria. Paso del
24,7% en el 2012 al 40,7% en el 2013.

Virginia Lasio, directora de Espae, indica que la educacion tiene un rol
fundamental en el desarrollo de emprendedores y se debe apoyar la

ensefianza de temas de gestidn empresarial.

“De acuerdo al reporte GEM 2013, los emprendimientos en el Ecuador el
36.7% han sido motivados por necesidad debido a la falta de empleo en el pais
y/o necesidades insatisfechas; mientras que el 33.2% son motivados por
oportunidad o mejora, es decir, aquellos emprendedores que identificaron una
oportunidad de mercado y la plasmaron en un negocio o empresa; y el 30.2%
por motivacion mixta’(Aporte personal).

2.2.11.2. Género que emprende en Ecuador

(Lasio Virginia, Caicedo Guido, Ordefiana Xavier & Villa Ramon, 2013)Como se
mencionod anteriormente, en el 2013, el numero de emprendedores (53% de la
TEA) supera al de emprendedoras (47% de la TEA). Sin embargo, no se ha
observado un patron definido de crecimiento de hombres o mujeres,sino que
las proporciones alternan afio a afio. Esto sugiere que no hay realmente una

brecha entre los dos grupos sino diferencias transitorias.
Para todos los paises analizados, a excepcion de Brasil, la tasa de
emprendimiento es considerablemente mayor en los hombres. En Colombia,

Chile y Uruguay, se observan las brechas mas grandes; la tasa de
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emprendimiento masculino supera por mas de diez puntos porcentuales a la

femenina.

Cuadro 1. Actividad emprendedora segun el género

Pais TEA TEA
Hombres Mujeres
(%) (%)
Argentina 19.20 12.90
Brasil 17.19 17.42
Chile 29.97 18.96
Colombia 30.49 17.33
Ecuador 39.48 32.62
Guatemala 14.36 10.52
México 16.84 12.98
Panama 23.84 17.41
Peru 27.29 19.60
Uruguay 19.70 9.02

Fuente: Reporte GEM 2013
Elaborado por: La autora

(EKOS, 2014) Afirma en base al Reporte GEM 2013, que el Ecuador la
actividad emprendedora segun el género es: TEA de hombres alcanzan el

39.48%; mientras q la TEA de mujeres alcanza el 32.62% (p.10).

“De acuerdo a la cifras del Reporte GEM 2013, en el Ecuador no existe una
cifra significativa de actividad emprendedora por género, siendo que la TEA en
hombres es de 39.48% mientras que en la TEA de mujeres es de
32.62%”(Aporte personal).

2.2.11.3. Emprendedores en américa latina

(Lasio Virginia, Caicedo Guido, Ordefiana Xavier & Villa Ramon, 2013)Al igual

que en el 2012, Ecuador presenta la TEA mas alta de la region (36%), siendo
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superior a la de Chile y Colombia, sus inmediatos seguidores, donde se
registran tasas de alrededor de 24%.

Los principales indicadores de emprendimiento para los paises que participaron
en el GEM 2013. En América Latina se observa que Panama tuvo un
considerable incremento en la TEA. Pasando de 10% en el 2012 a 21% en el
2013. Mas aun, el incremento observado en la tasa de emprendimiento también
se debe principalmente al importante incremento en la tasa de negocios
nacientes, la misma que paso6 de 7.2% en el 2012 a un 15.4% en el 2013.

Al analizar las motivaciones para emprender, se observa que Ecuador también
tiene la mayor tasa de emprendimiento por oportunidad total. (Ver Tabla 2),
superando a Chile, pais que lideraba la region en el afio anterior. Es importante
notar que esta diferencia no se mantiene al comparar la oportunidad de mejora
de ambos paises. Asi mismo, la tasa de emprendimiento por necesidad en
Ecuador sigue incrementando cada afio, llegando a ser por lo menos el doble

gue la de otros paises de la region.
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Cuadro 2. Actividad emprendedora en los paises participantes del GEM en el

2013 a nivel de América Latina

g g | Bez| £ = 28 | 233
m.§8 o."i’m :E%g §.'8 gg 0 38% w.e%’\i
UEE T EQ t)’g:u CD8 G_JG UEEE UEEQJ&\
Pais $58| Ss3| <cg z3 0o 8S0's| SSESW
& co 2 c S 00T o g [T 8598 85806k
[T oz T 5o o 1= F=lo| F=O0T
22| = | gg5| g4 | §° s¥s| 2.2
5 5 | f8F| £ ¢ mg | 48y
Argelia 2,2 2,6 4,9 5,4 3,3 21,3 62,3
Angola 8,0 14,7 22,2 8,5 24,1 26,1 40,3
Botswana 11,0 10,2 20,9 3.4 17,7 26,3 52,0
Etapa 1: Filipinas 12,0 6,7 18,5 6,6 12,3 43,6 38,0
Economias Ghana 8,5 17,7 25,8 25,9 8,3 33,3 441
Bk T 51 49 9.9 10,7 15 38.8 35.9
factores =
_ Ir&n 6,4 6,1 12,3 10,6 5,7 38,0 35,8
productivos
Libia 6,6 4,7 11,2 3,4 8,1 3,1 60,3
(Incluyendo
lees Malawi 10,1 18,8 28,1 12,0 30,2 43,7 29,4
I Nigeria 20,0 20,7 39,9 17,5 7.9 25,4 52,3
la fase 2) Uganda 5,6 20,0 25,2 36,1 20,1 25,1 47,5
Vietnam 4,0 11,5 15,4 16,4 4.2 25,1 62,2
Zambia 22,6 18,0 39,9 16,6 19,8 38,8 37,2
TOTAL 9,4 12,0 21,1 13,3 12,6 30,3 46,0
Argentina 10,5 5,6 15,9 9,6 5,5 29,8 47,4
Bosnhia 5,8 4.6 10,3 45 6,2 58,9 22,0
Brasil 51 12,6 17,3 15,4 47 28,6 57,4
Etapa 2:
Economias Chile 15,4 9,6 24,3 8,5 7.6 20,1 57,7
SEsErlEs B China 5,2 8,9 14,0 11,0 2,7 33,9 35,9
la eficiencia | Colombia 13,6 10,3 23,7 5,9 5,4 18,1 26,7
(Incluyendo Croacia 6,3 2,0 8,3 3,3 45 37,4 29,8
paises en Ecuador 25,3 13,6 36,0 18,0 8,3 33,6 32,1
transicion a e qovaquia | 6,1 3,6 9,5 5,4 5,5 40,2 40,2
la fase 3) :
Estonia 8,8 4,5 13,1 5,0 2,1 14,8 60,1
Guatemala 7,6 49 12,3 5,1 3,0 31,4 44,2
Hungria 6,0 3,7 9,7 7,2 2,9 28,0 38,7

Fuente: Reporte GEM 2013

Elaborado por: La autora
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(EKOS, 2014)Afirma que el Ecuador sigue siendo el pais mas emprendedor de
América Latina, de acuerdo a las cifras del global entrepreneurship monitor,

presentado por la ESPAE, Escuela Superior Politécnica del Litoral.

En el 2013 para Ecuador se produjo un incremento en la actividad
emprendedora. Con un indice de actividad emprendedora temprana TEA de
36%, diez puntos porcentuales por encima de lo observado en el 2012,

Ecuador continda con la tendencia creciente observada en los Ultimos afos
(p.05).

“De acuerdo al reporte GEM 2013, el Ecuador posee la tasa de actividad
emprendedora temprana TEA mas alta en América Latina, en el 2013 se

produjo un incremento del 36% de actividad emprendedora’(Aporte personal).

2.3. FUNDAMENTACION LEGAL

2.3.1.La constitucion actual de la Republica del Ecuador

2.3.1.1. Régimen de desarrollo

Art. 275.- El régimen de desarrollo es el conjunto organizado, sostenible y
dinamico de los sistemas econdmicos, politicos, socio-culturales y ambientales,

que garantizan la realizacion del buen vivir, del sumakkawsay.

El estado planificard el desarrollo del pais para garantizar elejercicio de los
derechos, la consecucion de los objetivos del régimen de desarrollo y
losprincipios consagrados en la constitucion. La planificacion propiciara la
equidad social y territorial, promovera la concertacién, y sera participativa,

descentralizada, desconcentrada y transparente.

2.3.1.2. Politica comercial
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Art. 304.- La politica comercial establece los siguientes objetivos:

En el numeral 1.- Desarrollar, fortalecer y dinamizar los mercados internos a

partir del objetivo estratégico establecido en el plan nacional de desarrollo.

En el numeral 4.- Impulsar el desarrollo de las economias de escala y del

comercio justo.

En el numeral 6.- Evitar las practicas monopdlicas y oligopdlicas,
particularmente en el sector privado, y otras que afecten el funcionamiento de

los mercados.

2.3.1.3. Intercambios econOmicos y comercio justo

Art. 337.- El estado promovera el desarrollo de infraestructura para el acopio,
transformacion, transporte y comercializacién de productos para la satisfaccion
de las necesidades basicas internas, asi como para asegurar la participacion
de la economia ecuatoriana en el contexto regional y mundial a partir de una

vision estratégica.
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CAPITULO Il

METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION



3. TIPOS Y METODOS DE INVESTIGACION

3.1. Tipos de Investigacion
En el presente estudio se emplearon los siguientes tipos de investigacion:

3.1.1.Exploratoria:Este tipo de investigacién permitié identificar las

necesidades y problematicas de los habitantes del sector.

3.1.2.Descriptiva:Se utilizé para cuantificar minuciosamente las actividades

econdmicas existentes en el Recinto Fumisa y obtener datos para el
cumplimiento de los objetivos planteados.

3.1.3.Explicativa:Nos permiti6 comparar y analizar las causas de las

necesidades insatisfechas de las familias del Recinto Fumisa, y una vez

analizada se obtuvo la informacion necesaria para el estudio.

3.2. Materiales y Métodos de Investigacion

3.2.1.Materiales

Internet
Computador
USB

Resma de papel
Lapiceros
Anillados
Copias

Carpetas

D D N N N N N N NN

Libros
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3.2.2.Métodos de Investigacion

3.2.2.1.

3.2.2.2.

3.2.2.3.

3.2.2.4.

Inductivo: Nos permitié estudiar el objeto de estudio de manera
particular donde se observé las posibles necesidades y problemas
socio-economicos que tienen los emprendedores en su hegocio. Asi
como también menciona que impacto generan los emprendimientos

en el nivel de ingreso de las familias.

Deductivo:Este método se lo utilizo con la finalidad de dar

veracidad a las conclusiones dentro de las premisas de la
investigacion. Proporciond las herramientas de recopilacion de

informacion cuyo objetivo es establecer la verificacion de hipétesis.

Logico abstracto: Nos permiti6 separar y determinar las

cualidades esenciales que caracterizan a las familias emprendedoras
y a las familias no emprendedoras para aportar un criterio basado en

los hechos o antecedentes de la investigacion.

Analitico sintético:Con este método se logro estudiar y examinar

la recopilacién de la informacién por separado, es decir, familias
emprendedoras vs. familias no emprendedoras. Realizando un

sintesis sobre la base de los resultados previos del analisis.

3.3. Disefios de Investigacion

Se utilizo lo siguiente:

3.3.1.No Experimental transversal: Mediante este disefio se

recopilaron datos para describir las variables y posteriormente se analizé

la incidencia en cuanto al trabajo investigativo.
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3.3.2.Técnicas De Investigacion

Entre las técnicas se utilizo:

3.3.2.1.

3.3.2.2.

3.3.2.3.

Encuestas: Mediante esta técnica se formularon preguntas para
obtener la informacion real de la situacién socio-econémica de las
familias del Recinto Fumisa. Se realizd 2 encuestas, una de ellas
estuvo dirigida a las familias emprendedoras y la otra a las
familiasdel sector que no poseen una actividad econémica. Con la
finalidad de hacer un analisis comparativo de los ingresos y calidad

de vida de las familias del sector.

Entrevista: La entrevista fue dirigida y directamente aplicada a
expertos en la rama de Economia y Emprendimientos, esta
combinacion de conocimientos permiti6 dar un valor agregado al

presente estudio.

Observacion:Esta técnica fue de vital ayuda para recabar
informacion de campo actualizada que organismos que contienen
estadisticas a nivel nacional y local no poseen en la medida y

exigencias del estudio.

3.4. Poblacion y Muestra de las Familias no Emprendedoras

3.4.1.Caracteristicas de la poblaciéon

El presente estudio se limita a una sola poblacion especifica, la cual estara

conformada por las familias no emprendedoras del Recinto Fumisa

perteneciente al Canton Buena Fe.
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De acuerdo a la informacién proporcionada por el Comité de Pro-Mejoras del
Recinto Fumisa, la poblacion del recinto tiene un aproximado de 1200

habitantes.

3.4.2.Delimitacion de la poblacién

La presente investigacion se llevara a cabo en el Recinto Fumisa,
perteneciente al Cantén Buena Fe, Provincia de los Rios, regién Costa de la
Republica del Ecuador, estd direccionado a las familias que no poseen una
actividad econdmica. La informacidén que se recopil6 para este estudio, tiene

una antigiiedad que no sobre pasa los 5 afios, desde el punto bibliogréfico.

3.4.3.Tipo de muestra

Mediante el Comité de Pro-Mejoras del Recinto Fumisa, se obtuvo informacion
sobre el numero de familias existentes en el recinto, (300 familias) a la vez se
aplicé un calculo simple de 4 habitantes para cada familia, y se obtuvo un

aproximado de 1200 habitantes en el sector.

3.4.4.Disefio de la Muestra para las familias no emprendedoras

Dénde:

M = Tamafio de la muestra

P = Probabilidad de aceptacién
N = Segmento considerado

e = Margen de error

Zc%= Nivel de confianza
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Zc? N * P(1—P)

M=l N+ @ Pa—P)

v — 1,962 * 1200 * 0,90(1 — 0.90)
~ (0,052 * 1200) + (1,962 * 0,90(1 — 0,90))

V= 3.8416 * 1200 * 0.90 = 0.10
B (0.0025 %« 1200) + (3.8416 = 0.90 = 0.10)

_ 414.8928
"~ 3.345744

M = 124 Encuestas

3.5. Poblacion y Muestra de las Familias Emprendedoras

3.5.1.Caracteristicas de la poblaciéon

Se estudiara a las familias emprendedoras del Recinto Fumisa perteneciente al
Canton Buena Fe, que de una u otra forma han buscado mejorar la calidad de

vida y su economia.

Segun (Instituto Nacional de Estadistica y Censos, 2010) Los Resultados del
censo 2010 de poblacién y vivienda en el Ecuador. El Canton San Jacinto de
Buena Fe, cuenta con una poblacién de 63.148 habitantes. Mientras que el

total de establecimientos es de 1.540 actividades econdmicas.
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3.5.2.Delimitacion de la poblacién
La presente investigacion se llevara a cabo en el Recinto Fumisa,
perteneciente al Cantén Buena Fe, Provincia de los Rios, region Costa de la

Republica del Ecuador, el mismo que estd direccionadoa las familias que

poseen una actividad econémica en el sector.

3.5.3.Tipo de muestra

Para obtener el nimero de establecimientos a encuestar se considerara los

siguientes datos:

Total de poblacion de San Jacinto de Buena Fe: 63.148

Total de establecimientos de San Jacinto de Buena Fe: 1.540

Proporcional de la poblacion del Recinto Fumisa: 1.200

3.5.5. Disefio de la Muestra para las familias emprendedoras

1.200 / 63.148 =1.90% Proporcional de la poblacion de Fumisa.
1540 * 1.90% = 29.26 = 30 Establecimientos a encuestar (Promedio
estimado).
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CAPITULO IV

RESULTADOS Y DISCUSION



4.1. RESULTADOS

4.1.1. Encuesta dirigidas a las familias emprendedoras del
Recinto Fumisa

Pregunta: ¢ Cudl es el género del propietario del negocio?

Cuadro 3. Género del propietario del negocio

Variable Frecuencia | Porcentaje
Hombre 19 63%
Mujer 11 37%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 3. Género del propietario del negocio

i Hombre
M Mujer

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: Del grupo de los encuestados directos que se desempefian como
propietarios de los negocios en el Recinto Fumisa se identific6 que un 63% son

de género Masculino, mientras que un 37% corresponde al género femenino.

Interpretacion: Como menciona Global Entrepreneurship Monitor en su
Reporte GEM2013, la TEA de los emprendedores alcanzo el 53%; mientras
gue el de las emprendedoras estuvo en un 47%. El Recinto Fumisa no es la
excepcion, se comprobd que existe una desigualdad de emprendimientos por
género, donde en su mayoria los negocios del sector son liderados por el

género masculino,y 1/3 de ellos por el género femenino.
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Pregunta: ¢Usted reside en el Recinto Fumisa?

Cuadro 4. Residen en el Recinto Fumisa

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 23 77%
No 7 23%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréafico 4. Residen en el Recinto Fumisa

HSi

H No

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: Del grupo de los informantes directos el 77% residen en el Recinto
Fumisa, mientras que el 23% restante residen en las zonas aledafias del

sector.

Interpretacion: De los emprendimientos que existen en el Recinto Fumisa se
comprobd queen su mayorialos propietarios residen en el recinto; mientras que
1/4 de los encuestados afirmaron que residen en el Canton Buena Fe. Esto
demuestra que el capital invertido y los ingresos totales de los

emprendimientos se quedan en su mayoria en el mismo sector.
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Pregunta: ¢Cual es el nivel de instruccion del propietario del negocio?

Cuadro 5. Nivel de instruccién del propietario del negocio

Variable Frecuencia | Porcentaje
Ninguno 14 47%
Primaria 10 33%
Secundaria 5 17%
Superior 1 3%

Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 5. Nivel de instruccién del propietario del negocio

H Ninguno
M Primaria
i Secundaria

M Superior

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: Segun los propietarios, en cuanto al nivel de educativo indico que el
47% no tuvo ningun tipo de instruccion; 33% tuvo una instruccion primaria; 17%

instruccion secundaria y un 3% accedi6 a una formacién universitaria.

Interpretacion: En su mayoria los emprendedores que existen en el Recinto
Fumisa no accedieron a una educacion formal, mientras los que accedieron
tiene una instruccién primaria y un minimo de emprendedores actualizé sus
conocimientos en los ultimos afios. Una formacion académica adecuada es uno
de los pilares fundamentales para el fortalecimiento de los emprendimientos,
formacion que no existe en el Recinto Fumisa la cual impide un desarrollo
econdémicosostenido ante la ausencia de conocimientos que permitan dar un

valor agregado al sector.
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Pregunta:

actualmente?

¢ Sefnale

los servicios basicos con

los que

cuenta

Cuadro 6. Servicios basicos que poseen las familias emprendedoras

usted

A. Agua B. Energia eléctrica C. Teléfono
D. Cable E. Internet F. Alcantarillado
. o C. D. E. F.

Servicios basicos Teléfono | Cable| Internet| Alcantarillado %
inf%)rcr;nr;r?tc:ag?je: 7 7 - - - - 23%
nomanesde: | 11 | 11 | 11 | - - - 37%

Numero de infir(r;nr;r?tzgze: 4 4 4 - - 14%
emp?e?ggiras infétl)r(r;nr;r?t(()ag?je: 3 3 3 3 - - 10%
inf?)r?nr;r?t%g ?:ie: 1 1 1 - 3%

nomanesde: | 4 | 4 4 | a4 | a - 13%

TOTAL 30 100%

Fuente: Investigacion de Campo

Elaborado por: La autora

Gréfico 6. Servicios basicos que poseen las familias emprendedoras

15

37%

1

2

3

4

HA. Agua

H B. Energia eléctrica

u C. Teléfono

HD. Cable

M E. Internet

i F. Alcantarillado

Fuente: Investigacion de Campo

Elaborado por: La autora

Andlisis: El grupo de los emprendedores

mencion® sobre los servicios

basicos con los que cuentan sus hogares, el 37% de ellos cuentan con agua,

energia eléctrica, teléfono; 23% agua y energia eléctrica; 14% agua, energia

eléctrica, cable; y el 26% de la muestra cuenta con agua, energia eléctrica,

teléfono, cable e internet.

Interpretacion: Se afirma que el grupo de las familias emprendedoras cuentan

en su totalidad con el minimo vital de abastecimiento de servicios publicos a
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sudisposicién, es decir se cuenta con el esencial que es agua y acceso a
energia eléctrica.
Pregunta:¢ Qué tipo de capital financié el inicio de su negocio o empresa?

Cuadro 7.Financiamiento del negocio

Variable Frecuencia | Porcentaje
Recursos Propios 23 77%
Entidad Financiera 7 23

Total 30 100%

Fuente: Investigaciéon de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 7. Financiamiento del negocio

M Recursos Propios

M Entidad Financiera

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: Segun el 77% de los encuestados menciond que sus negocios fueron

financiados por recursos propios y 1/4 de ellos mediante entidades financieras.

Interpretacion: Se determiné el capital de financiamiento de los negocios del
Recinto Fumisa, 3/4 delos negocios son financiados por el ahorro econémico
de los propietarios, mientras que 1/4 de los informantes mencioné que
realizaron préstamos a entidades financieras como: bancos privados, publicos,
cooperativas - financieras, entre otros. Esto muestra un buen sintoma de
liquidez entre los comerciantes y a su vez un indice saludable de

endeudamiento.
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Pregunta: ¢Ha cumplido usted con los requisitos legales para la apertura de su
negocio?

Cuadro 8. Requisitos legales en orden

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 14 47%
No 16 53%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 8. Requisitos legales en orden

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: Segun los encuestados el 53% cumplieron con los requisitos legales
para la apertura del negocio; mientras que el 47% restante no tienen la

documentacion en regla.

Interpretacion: Los resultados indican3/5 de la muestra pertenecen a negocios
formales, es decir, negocios que estan suscritos al Régimen Impositivo
Simplificado Ecuatoriano (RISE); mientras que 2/5 restante se identifico como

negocios informales.
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Pregunta: ¢Cuales de las siguientes motivaciones influyeron para el desarrollo
de su emprendimiento?

Cuadro 9. Motivaciones del emprendimiento

Variable Frecuencia | Porcentaje
Motivacion por oportunidad 7 230
Motivacion por necesidad 21 70%
Motivacion mixta 2 7%

Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 9. Motivaciones del emprendimiento

i Motivacion por
oportunidad

 Motivacion por
necesidad

i Motivacion mixta

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: ElI 70% de muestra mencion6 que su motivacion a emprender fue por
necesidad; 23% de los encuestados tuvo una motivacién por oportunidad; y un

minimo del 7% tuvo una motivacion mixta.

Interpretacion: Dos tercios de los informantes mencionaron que su motivaciéon
a emprender fue por necesidad, debido a la falta de empleo, escasos recursos
y necesidades insatisfechas en sus hogares; 1/4 de la muestra emprendio

porque identificd una oportunidad de mercado.
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Pregunta: ¢Qué tipo de actividad econdmica usted tiene?

Cuadro 10. Tipo de actividades econdmicas

Variable Frecuencia | Porcentaje

Agricola 4 13%
Comercial (Consumo masivo) 20 67%
Servicios 6 20%
Industrial ) )
Ganadero ) )
Transporte - -

Total 30 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 10. Tipo de actividades econdmicas

M Agricola
H Comercial
(Consumo masivo)

i Servicios

M Industrial

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis: Del grupo de los informantes menciond sobre el tipo de actividad
econdémica que poseen, el 67% se dedica a la actividad comercial, 20% a la

prestacion de servicios y un 13% al sector agricola.

Interpretacion: El Recinto Fumisa por sus antecedentes historicos es
considerado zona agricola en la Provincia de Los Riospor la extensién de sus
tierras fértiles, el mayor volumen de hectareas pertenecen a 4 familias del
Recinto. Es por eso que los resultados de la investigacion indican un bajo
porcentaje en emprendimientos agricolas; los emprendedores del Recinto en
su mayoria han apostado al sector comercial, sin embargo no han generado

plazas de empleo por la baja rentabilidad de sus negocios.
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Pregunta: ¢A qué sector pertenece su actividad econdémica?
Cuadro 11. Tipo de actividades econdmicas

Variable Frecuencia | Porcentaje
Sector Publico

Sector Privado 30 100%

Total 30 100%
Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 11. Tipo de actividades economicas

M Sector Publico

M Sector Privado

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: ElI 100% de los informantes manifestaron pertenecer al sector
privado.

Interpretacion:De los negocios que existen en el Recinto Fumisa en su
totalidad pertenecen al sector privado.
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Pregunta: ¢ Cudl es el tiempo de funcionamiento de su negocio?

Cuadro 12. Tiempo de funcionamiento del negocio

Variable Frecuencia | Porcentaje

Menos de 1 afio 5 17%
1 afo 3 10%
2 afos - -
3 afos 1 3%
4 afios 1 3%
5 afos - -
6 afos - -
7 ahos - -
8 afos - -
9 afos 7 23%
Mas de 9 afos 13 44%

Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 12. Tiempo de funcionamiento del negocio
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Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis: Del grupo de los comerciantes encuestados del Recinto Fumisa, el
44% manifestaron tener sus negocios mas de 9 afos; el 23% tiene un tiempo
de funcionamiento de 9 afos; un 16% oscilan entre 1 — 4 afos; y el 17%

restante estan iniciando su actividad econémica tiempo menor a un afio.

Interpretacion:Los resultados indican la estabilidad en el desarrollo de
emprendimientos, sabiendo que la inversién en promedio se recupera a los 3 —
Méas del 50% de

tiempo indicando

la actividad econdmica. los

de

5 anfos de iniciada

emprendimientos sobrepasan este limite el

posicionamiento en el mercado local.
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Pregunta: ¢Ha generado su emprendimiento plazas de empleo en el Recinto
Fumisa?

Cuadro 13. Generan plazas de empleo

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 5 17%
No 25 83%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 13. Generan plazas de empleo

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: De la muestra encuestada el 83% no genera empleo en el Recinto

Fumisa; el 17% restante posee trabajadores en sus negocios.

Interpretacion:Los resultados muestran que la mayor parte de los negocios del

Recinto Fumisa no generan empleo, debido las ganancias de sus negocios no
alcanza para pagar un sueldo adicional.
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Pregunta: ¢ Cuantos trabajadores poseen en su negocio?

Cuadro 14. Numero de colaboradores en los negocios

Variable Frecuencia | Porcentaje
Ninguno 25 83%
Un Trabajador 3 10%
Dos Trabajadores 2 7%

Tres Trabajadores - -
Cuatro Trabajadores - -
Mas de Cuatro Trabajadores - -

Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 14. Numero de colaboradores en los negocios

H Ninguno

# Un Trabajador

i Dos Trabajadores

M Tres Trabajadores

M Cuatro
Trabajadores
i Mas de Cuatro
Trabajadores

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: EI 83% de los informantes no poseen trabajadores en sus negocios;

mientras que 17% restante tiene de uno a dos trabajadores.

Interpretacion:De acuerdo a los resultados se afirma que el mayor volumen
delos negocios desarrollados en el Recinto Fumisa no hagenerado plazas de
empleo debido a la falta recursos economicos y a que la mayoria de los

negocios son familiares.
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Pregunta: ¢Considera usted que el total de sus ingresos mejor6 con el
emprendimiento que ejercio?

Cuadro 15.Incremento en los ingresos de las familias emprendedoras

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 23 77%
No 7 23%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 15. Incremento en los ingresos de las familias emprendedoras

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis: De los comerciantes que existen en el Recinto Fumisa el 77% afirmo
que el total de sus ingresos mejoré con su emprendimiento. Sin embargo el

23% de los comerciantes consideran que sus ingresos son bajos.

Interpretacion:Se evalu6 a las familias emprendedoras en cuanto al total de
ingresos actual vs. Total de ingresos antes de emprender, y los resultados
indican que ¥ de la muestra ha tenido un crecimiento positivo en los ultimos
afnos. ¥ de los emprendedores tienen un total de ingreso bajo debido a que el
tiempo de funcionamiento de su actividad econdémica es menor a un afo. Esto
no quiere decir que la riqueza generada por el emprendimiento se distribuya al
resto de la poblacion, ya que, como se indicé anteriormente, los negocios son

familiares y el costo laboral no pesa a la hora de relacionar con los ingresos.

68



Pregunta: ¢Cuanto es el promedio de ingreso de su actividad econdémica en
un mes de actividades?

Cuadro 16.Promedio de ingreso en un mes de actividades

Variable Frecuencia | Porcentaje
$0 - $340.00 15 50%
$341.00 - $400.00 - -
$401.00 - $500.00 6 20%
$501.00 - $600.00 4 13%

$601.00 - $700.00 - -
$701.00 - $800.00 - -
$801.00 - $900.00 - -
Mas de $900 5 17%

Total 30 100%
Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 16. Promedio de ingreso en un mes de actividades

HS 0 - $340.00
H$341.00 - $400.00
i $401.00 - $500.00
H$501.00 - $600.00
i $601.00 - $700.00

i $701.00 - $800.00

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis: Del grupo de los informantes en cuanto al promedio de ingreso de su
actividad econémica en un mes de actividades indico el 50% que sus ingresos
oscilan entre $0 - $340.00; un 20% de la muestra su promedio es de $401.00 -
$500.00; mientras que un 13% sus ingresos oscilan entre $501.00 - $600.00; y
el 17% restante tiene un promedio de ingreso mensual de $900.00 en adelante.

Interpretacion:Los niveles de ingresos econdmicos de los informantes esta
entre $0 - $340.00 délares mensuales, con el 50%; valor que alcanza al sueldo
basico unificado razén por la cual estos emprendimientos no generan plazas de
empleo; mientras que un 33% de los informantes estan sobre el sueldo basico
pero no alcanza la canasta basica; existe otro grupo del 17% que alcanza mas
de los $900.00 dolares mensuales; valor que contribuye a la adquisicion de la

canasta basica.
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Pregunta: ¢En qué porcentaje vario sus ingresos después del emprendimiento
qué ejercio?

Cuadro 17. Variacion porcentual de los ingresos

Variable Frecuencia | Porcentaje
Iguales 14 47%
Diez % 6 20%
Veinte % 4 13%
Treinta % 2 7%
Cuarenta % 4 13%
Cincuenta % - -
Sesenta % - -
Setenta % - -
Ochenta % - -

Noventa % - -
Cien % - -
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 17. Variacion porcentual de los ingresos
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis: El 47% de los informantes manifesté que en los ultimos afios no ha
existido una variacion en sus ingresos, mientras que el 53% restante tuvo una

variacion porcentual del 10% al 40%.

Interpretacion:La mayor parte de los encuestados mencionaron que no existe
una variaciéon significativa en sus ingresos después de haber emprendido. Sin
embargo un 53% tiene registrado un crecimiento en sus ventas que van desde
el 10% al 40%, debido a que se han realizado inversiones para ampliar los

servicios.
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Pregunta: ¢Con el ingreso mensual de su actividad econémica puede usted

satisfacer sus necesidades basicas?

Cuadro 18. Satisfacen sus necesidades basicas

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 22 73%
No 8 27%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 18. . Satisfacen sus necesidades basicas

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis: El 73% de los emprendedores del Recinto Fumisa mencion6 que con
el ingreso mensual de su actividad econdmica alcanza cubrir las necesidades
basicas de sus hogares; mientras que para el 27% restante los recursos

econdmicos son insuficientes.

Interpretacion:Trescuartos de los encuestados afirmaron que con el ingreso
de su actividad econdmica es suficiente para satisfacer las necesidades
basicas (agua, energia eléctrica, teléfono, cable e internet) a excepcién del
servicio del alcantarillado que no existe en el Recinto Fumisa; ¥4 de la muestra,
es decir, emprendedores nacientes solo cuentan con servicios de agua Yy

energia eléctrica.
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Pregunta: ¢Ha mejorado la calidad de vida de su familia después del

emprendimiento?

Cuadro 19.Calidad de vida

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 22 73%
No 8 27%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 19.Calidad de vida

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis: Del grupo de los informantes el 73% manifestd que la calidad de vida
de su familia mejor6é después del emprendimiento que ejercid; mientras que el
27% restante menciond que no existe una variacion entre el antes y después

del emprendimiento, simplemente se mantiene la calidad de vida.
Interpretacion:Los resultados de la investigacion indican que los

emprendimientos en el Recinto Fumisa han tenido un impacto positivo en la

calidad vida de las familias.

72



Pregunta: ¢Qué factores impiden el fortalecimiento de su emprendimiento?

Cuadro 20. Factores que impiden el fortalecimiento del emprendimiento

Variable Frecuencia | Porcentaje
Falta de Conocimientos administrativos 2 7%
Escases Recursos Econémicos 6 20%
Pocos demandantes 4 13%
Demasiada competencia 15 50%
Alto costo laboral 3 10%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 20.Factores que impiden el fortalecimiento del emprendimiento
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:El 50%de los informantes manifesté que uno de los factores que
impide el fortalecimiento del emprendimiento en el Recinto Fumisa es la
demasiada competencia, asi como también la escases de recursos econémicos

afectan a la economia del sector.

Interpretacion:Los emprendimientos en el Recinto Fumisa estan enfocados al
sector comercial, donde en su mayoria son tiendas de abarrotes (ventas de
productos alimenticios) este hecho no permite fortalecer los negocios debido a
gue existe demasiada competencia. Por otra parte los escasos recursos
econdémicos y los pocos demandantes son los que no permiten un crecimiento

en los emprendimientos existentes.
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Pregunta:¢ Cree usted que los negocios desarrollados en el Recinto Fumisa
aportan al crecimiento econémico de la poblacion?

Cuadro 21. Negocios del recinto Fumisa aportan al crecimiento econémico de

la poblacion
Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 14 47%
No 16 53%
Total 30 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 21.Negocios del recinto Fumisa aportan al crecimiento econdmico de
la poblacion

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:El 53% de la muestra de los emprendedores mencionaron que los
negocios existentes en el Recinto Fumisa no aporta al crecimiento econémico
de la poblacion; mientras que el 47% restante manifestdé que de una u otra

forma si aportan.

Interpretacion: De los emprendedores encuestados en su mayoria
manifestaron que los negocios desarrollados en el Recinto Fumisa literalmente
no estan aportando al crecimiento de la poblacién, debido a que no se estan

generando plazas de empleo en el sector.
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4.1.2.Encuesta dirigidas a las familias no emprendedoras del
Recinto Fumisa

Pregunta: ¢ Cual es el género del encuestado?

Cuadro 22. Género encuestado

Variable Frecuencia | Porcentaje
Mujer 83 67%
Hombre 41 33%

Total 124 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 22. Género encuestado
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:Del grupo de los informantes el 67% se identificO del género

femenino; mientras que el 33% restante corresponde al género masculino.

Interpretacion:Se encuestdo a las familias no emprendedoras del Recinto

Fumisa y en su mayoria los informantes corresponden al género femenino.
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Pregunta:¢ Cudl es el nivel de instruccion mas alto que asiste/asistio?

Cuadro 23. Nivel de instruccion del encuestado

Variable Frecuencia | Porcentaje
Ninguno 29 23%
Primaria 70 57%
Secundaria 21 17%
Superior 4 3%

Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 23. Nivel de instrucciéon del encuestado

80
70
60
50
40 M Nivel de

23% . o
30 instruccion

20 -
10 - I 3%
0 - , -

Ninguno

57%

Primaria Secundaria Superior

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:El 57% de la muestra de los informantes tienen una instruccion
primaria; por lo consiguiente el 23% no accedié a una educacion basica;
mientras que un 17% posee un nivel de instruccion de secundaria y un minimo

del 3% accedi6 a una educacion superior.

Interpretacion:Los resultados de la investigacion indican que el mayor
volumen de los informantes, en este caso el lider de cada familia del Recinto
Fumisa su nivel de educacion no sobrepasa a una primaria; otros, por no
acceder a una educacion basica ni capacitarse con los programas del gobierno
son considerados analfabetos. Esto de cierta forma afecta al desarrollo de la
economia nacional y local. Y obviamente por el bajo de nivel de instruccién no

acceden a una mejor plaza de empleo, y a un sueldo digno.
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Pregunta: ¢Marque con qué servicios basicos cuenta su familia?

A. Agua B. Energia eléctrica C. Teléfono

D.Cable E. Internet F. Alcantarillado

Cuadro 24. Servicios basicos que poseen las familias

C. D. E. F.
Servicios basicos Teléfono | Cable| Internet| Alcantarillado| %0
1 Grupo de o
informantes de: 68 68 B ) ) ) 55%
2 Grupo de 0
Nimero de informantes de: | 14 14 14 - - - 11%
- 3 Grupo de
familias no | . _ ) ) ) 21%
emprendedoras informantes de: | 26 26 26
4 Grupo de 50
informantes de: | 6 6 - 6 6 - 0
5 Grupo de 0
informantes de: | 10 10 10 10 10 - 8%
TOTAL 124 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 24. Servicios basicos que poseen las familias

80 55% HA. Agua

70

60 H B. Energia

50 eléctrica

40 i C. Teléfono

30 H D. Cable

20

10 M E. Internet
0

i F. Alcantarillado
1 2 3 4 5

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis:El grupo de los informantes menciond con los servicios basicos con
los que cuentan sus hogares, 55% de ellos cuentan con agua, y energia
eléctrica; 26% agua, energia eléctrica y cable; 11% agua, energia eléctrica y
teléfono; 5% agua, energia eléctrica, cable e internet; y el 8% restante cuenta

con agua, energia eléctrica, teléfono, cable e internet.

Interpretacion:Las familias del Recinto Fumisa cuentan en su totalidad con el

esencial servicio basico, es decir agua y acceso a energia eléctrica.
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Pregunta:¢ Qué tipo de vivienda posee?

Cuadro 25. Caracteristica o tipo de vivienda de las familias

Variable Frecuencia | Porcentaje
Villa / Casa 72 58%
Hormigon
armado ) )
Casa de Madera 52 42%

Total 124 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 25. Caracteristica o tipo de vivienda de las familias
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Fuente: Investigacion de Campo

Elaborado por: La autora

Andlisis:El 58% de las familias encuestadas poseen viviendas con

caracteristicas de villa/casa; mientras el 42% restante viven en casas de

madera.

Interpretacion:El mayor volumen de las familias del Recinto Fumisa poseen

viviendas de tipo villa/casa, unas facilitadas por el MIESS (programas del

gobierno) a las familias de escasos recursos, y otras construidas con recursos

de sus propietarios; por otro lado también existe una cifra considerable de casa

de madera.
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Pregunta:¢ Cudl es el nimero de personas que viven con usted?

Cuadro 26.Numero de integrantes por familia en el Recinto Fumisa

Numero de integrantes por familia en el Recinto Fumisa

Total

1| 2 3 4 5 6 |Masdeb

personas

Numero de
familias no 0 12 20 31 43 16 2 124
emprendedoras

% 0 10% 16% | 25% | 35% 13% 1% 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 26. Numero de integrantes por familia en el Recinto Fumisa
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:De las familias encuestadas el 35% de ellas posee un numero de
cinco integrantes por familia; 25% de la muestra son de cuatro integrantes;
26% de ellos oscilan entre 2 a 3 integrantes; y un 18% posee de 6 integrantes
en adelante.

Interpretacion:De los resultados de la investigacion se alude que el nimero de
integrantes por familia en el Recinto esta oscilando entre las 4, 5 y 6 personas,
en su mayoria menores de edad. Este hecho afecta en la economia de sus
hogares porque el numero de integrantes es alto y con un sueldo basico no

cubre las necesidades basicas.
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Pregunta:¢Cuantos miembros de su familia terminaron

secundaria?

la primaria y

Cuadro 27. Nivel de instruccion de las familias en el Recinto Fumisa

Numero de miembros de unidad familiar que

NUumero de miembros de

terminaron la primaria unidad familiar que | Total de
terminaron la secundaria | familias
Ninguno 1 2 3 4 5 1 2 3 4 5
Numero de familia
no emprendedoras -8t - 11408 10 - - 10 22 124
% 23% | - |25% | - |11% | 7% | 8% | - - | 8% |18% | 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Gréafico 27. Nivel de instruccién de las familias en el Recinto Fumisa
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Analisis:En la tabla se observa: El 23% de la muestra no accedi6 a una

educacion basica; mientras que del 25% de las familias encuestadas, 2

integrantes de cada hogar culmind la primaria; del 18%,de 4- 5 integrantes

cuentan con una educacion béasica; Del 18% de las familias encuestadas, 5

integrantes de cada hogar tiene instruccion secundaria; mientras que un 8%

posee un integrante por hogar con secundaria; y del 8% restante 4 integrantes

por hogar posee una educacion secundaria.

Interpretacion: El nivel de educacion en el Recinto Fumisa es bajo; gran parte

de la muestra no accedié a un nivel de instruccion; mientras que en su mayoria

los habitantes del Recinto poseen una educacion basica.
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Pregunta:¢ Cudél es el nUmero de personas mayores a los 18 afios qué estan

en capacidad de trabajar?

Cuadro 28. Numero de integrantes por familia en capacidad de trabajar

Numero de integrantes por familia en capacidad de
: Total
trabajar
Mas de 6 d_e_
1) 2 3 4 | 5|6 familias
personas
Numero de
familias no 18 [ 56 | 29 | 12 | - | 9 - 124
emprendedoras
% 15% |45% | 23% | 10% | 0% | 7% 0% 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 28. Numero de integrantes por familia en capacidad de trabajar
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:Del 60% de familias encuestadas existen de 1 — 2 integrantes por
familia en capacidad de trabajar; Del 33% de la muestra, existen de 3 — 4
integrantes aptos para trabajar; y del 7% restante todos estan en capacidad de

adquirir un empleo.

Interpretacion:En la grafica N° 6 se observd que el nUmero de integrantes por
familia sobrepasa los 5 integrantes, esto indica que en su mayoria son menores
de edad. Segun los resultados de la investigacién el mayor volumen de

personas en capacidad de trabajar es de uno a dos integrantes por familia.
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Pregunta: ¢ Cuantos miembros de su familia trabajan?

Cuadro 29.Numero de integrantes que trabajan

Numero de integrantes que trabajan
1| 2 3 4 |56 Mas de 6 | Total
personas
Numero de
familias no 23 | 67 | 15 | 19 | - | - - 124
emprendedoras
% 19% |54% | 12% | 15% | 0% | 0% 0% 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 29.NUumero de integrantes que trabajan

80

70 67

60

50

40 #NUumero de familias
no emprendedoras
19
20 - 15
10 -
0 0 0
0 4
1 2 3 4 5 6 Masde6

personas
Numero de unidad familiar que trabajan

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:Del 54% de la muestra dos integrantes de familia trabajan; del 19% un
integrante; y del 34% restante trabaja un nimero de 3 a 4 integrantes por

familia.

Interpretacion:Por el volumen de integrantes por familia, segun Grafica
N°5vs.Grafica N°8 el mayor volumen de integrantes que trabajan deberia ser
de 3 a 4 integrantes. Sin embargo la realidad en los hogares es otra; en
muchos hogares el nimero de nifios y adolescentes es alto; en otros casos la
falta de empleo en el Recinto Fumisa hace que personas aptas a trabajar estén

desocupadas.
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Pregunta:¢En qué grupo de ocupacion laboral usted se encuentra?

Cuadro 30. Ocupacion laboral

Variable Frecuencia Porcentaje

Empleado con afiliacion
seguro 46 37%
Empleado sin afiliacion
seguro 42 34%
Subempleado - -
Desempleado 11 9%
Ciclico 25 20%

Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 30. Ocupacion laboral
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:Segun la muestra encuestada, el 37% manifestaron que su ocupaciéon
laboral se encuentra en empleado con afiliacion seguro; 34% como empleados
sin afiliacion seguro; 20% como empleados ciclicos y un 9% como

desempleados.

Interpretacion:1/3 de los informantes del Recinto Fumisa son empleados con
afiliacion seguro; 3/8 son empleados pero sin afiliacion, en su mayoria trabajan
a medio tiempo; 1/5 son trabajadores ciclicos, es decir en temporadas de

produccion de ciclo corto.
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Pregunta: ¢ Cudl es el promedio de ingreso de su familia?

Cuadro 31. Promedio de ingreso por familia en el Recinto Fumisa

Variable Frecuencia | Porcentaje
$ 0 - $340.00 38 31%
$341.00 - $ 680.00 72 58%
$ 681.00 - $1020.00 14 11%
Mas de $ 1021.00 - -
Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 31. Promedio de ingreso por familia en el Recinto Fumisa
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:De las familias encuestadas el 58% manifestdé que el promedio de su
ingreso familiar oscilan en los $341.00 y $680.00; mientras que un 31% su
promedio de ingreso familiar no sobrepasa los $340.00 délares; solo el 11% de

las familias encuestadas tiene un promedio $681.00 en adelante.

Interpretacion:Los resultados de la investigacion indican que un 1/3 de los
encuestados tiene un promedio de ingreso familiar de $340.00, equivalente a
un sueldo basico en el afio 2014. Mientras que 5/8 de la muestra sobrepasa al
sueldo basico del presente afio; 1/8 de familias alcanzan a la adquisicion de la

canasta basica familiar.
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Pregunta: ¢De los ingresos que usted percibe en qué lugar realiza los mayores

gastos?

Cuadro 32. Lugar donde las familias realizan sus mayores gastos

Variable Frecuencia Porcentaje
En el Recinto Fumisa 29 24%
En las ciudades mas
cercanas 86 69%
Otras 9 7%
Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo

Elaborado por: La autora

Grafico 32.Lugar donde las familias realizan sus mayores gastos
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Analisis:Del grupo de las familias encuestadas, el 69% menciond que el lugar

donde ellos realizan sus mayores compras es en las ciudades mas cercanas;

un 24% generan sus gastos en el Recinto Fumisa; mientras que un 7% de la

poblacion realiza sus compras en otras ciudades del pais.

Interpretacion:Los resultados indican que en su mayoria las familias del

Recinto Fumisa generan sus gastos en las ciudades mas cercanas como

Buena Fe, Quevedo y Santo. Domingo, por la variacién de precios y volumen

de sus compras. 1/4 de la muestra generan sus gastos en el Recinto Fumisa; y

1/5 busca ofertas en las ciudades mas grandes del pais.

85



Pregunta:¢ Sefale los 3 mayores rubros a donde se destinan sus ingresos?

A. Servicios basicos;

B. Alimentacion; C. Vestimenta; D. Transporte.

Cuadro 33.Rubros donde se destinan los ingresos de los hogares

A. B. C. D.
Rubros de mayores gastos en las %
familias Vestimenta | Transporte

1 Grupo de o
informantes de: 26 26 26 ) 21%

. 2 Grupo de o
fN“”F‘?rO de | informantes de: 91 91 - 91 73%

amilias no 3 Grupo de

emprendedoras 0
P informantes de: 5 5 5 4%

4 Grupo de 0
informantes de: 2 2 2 2%
TOTAL 124 100%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 33.Rubros donde se destinan los ingresos de los hogares

100
80
60
40
20

0

1 2

M A. Servicios basicos
M B. Alimentacion
i C. Vestimenta

M D. Transporte
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Elaborado por: La autora

Andlisis:El 73% de las familias encuestadas destinan mayor parte de sus

ingresos a los rubros como servicios basicos, alimentacion, transporte;

mientras que el 21% destinan sus ingresos a los servicios bésicos,

alimentacion, y vestimenta; 4% de ellos sus mayores gastos son alimentacion,

vestimenta y transporte; y 2% de la muestra destinan sus ingresos a los

servicios basicos, vestimenta y transporte.

Interpretacion:Las familias destinan la mayor parte de sus ingresos a los

servicios basicos, alimentacion y transporte, debido a los bajos ingresos que

perciben. Sus ingresos son destinados a las necesidades sumamente basicas

de sus hogares.
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Pregunta:¢ Qué porcentaje de alfabetizacion usted posee?
Cuadro 34. Nivel de alfabetizacién del encuestado

Variable Frecuencia Porcentaje
0% 29 23%
1% - 25% 70 57%
25% - 50% 21 17%
50% - 75% 4 3%
75% - 100% - -
Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Grafico 34.Nivel de alfabetizacion del encuestado
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:De la muestra de la investigacion un 57% posee un nivel de
alfabetizaciéon del 1% - 25%; el 23% de los informantes no accedieron a una
educacion basica; el 17% tiene un nivel de alfabetizacion del 25% - 50%; y un

3% tiene una instruccion superior.

Interpretacion:El nivel de instruccion en el Recinto Fumisa es bajo; % de la
muestra encuestada no accedio a la educacion basica, mientras que el mayor
nivel de instruccion de los informantes es del 1 — 25%, es decir, educacion
primaria, es por eso que no acceden a mejores plazas de empleo, y

obviamente a una mejor calidad de vida.
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Pregunta:¢Ha emprendido en un tiempo determinado algun tipo de negocio?

Cuadro 35.Familias que emprendieron en un tiempo determinado algun

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 12 10%
No 112 90%
Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo

Elaborado por: La autora

Grafico 35. Familias que emprendieron en un tiempo determinado algin

negocio

Fuente: Investigacion de Campo

Elaborado por: La autora

Andlisis:De las familias encuestadas el 90% manifesté no haber emprendido

algun negocio; mientras que el 10% de los informantes manifestaron que si

emprendieron una actividad econdmica.

Interpretacion:El mayor volumen de

las familias manifest6 no haber

emprendido una actividad econdmica por la falta de conocimientos y por los

escasosrecursos econdémicos en sus hogares; 1/8 de los informantes afirmo

haber emprendido afios atras, pero por la falta de créditos para brindar un

mejor servicio, su emprendimiento quebro.
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Pregunta:¢ Qué necesita el Recinto Fumisa para un crecimiento social y

econdmicamente?

Cuadro 36. Para un crecimiento social y econdémico el Recinto Fumisa

Variable Frecuencia Porcentaje
Acceso a la educacion de segundo nivel 32 26%
Acceso a la educacion de tercer nivel 12 10%
Acceso a créeditos 66 53%
Construccion de aguas servidas 14 11%
Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 36. Para un crecimiento social y econdmico el Recinto Fumisa
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segundo nivel

M Acceso a la
educacién de
tercer nivel

i Acceso a créditos

M Construccion de
aguas servidas

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:El 53% de las familias encuestadas considera

que para un

crecimiento social y econdmico en el Recinto Fumisa se necesita acceso a

créditos; 26% considera que el acceso a una educacion de segundo nivel

ayudaria al crecimiento econdmico del Recinto; 11% construccion de aguas

servidas; y 10% de la muestra considera acceso a la educacion se tercer nivel.

Interpretacion: Las familias del Recinto Fumisa en su mayoria aludieron que el

acceso créditos ayudaria al crecimiento social y econémico. En parte se

incorporaria mayores emprendimientos en el sector, con una visidn mayorista

gue permita generar plazas de empleo en el Recinto.
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Pregunta:¢En su opinidn; qué tipo de unidades productivas le hace falta al

recinto Fumisa para brindar servicios integrales?

Cuadro 37. Unidades productivas que necesita el Recinto Fumisa para

satisfacer las necesidades de los demandantes

Variable Frecuencia Porcentaje
Unidades de multi-comercio 26 21%
Centro de Recreacion y deportes 48 39%
Supermercado 41 33%
Otras 9 7%
Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréafico 37.Unidades productivas que necesita el Recinto Fumisa para
satisfacer las necesidades de los demandantes

M Unidades de
multi-comercio

M Otras

H Centro de
Recreacion y
deportes

i Supermercado

Fuente: Investigacion de Campo

Elaborado por: La autora

Analisis:Segun las familias informantes en su mayoria el Recinto Fumisa

necesita Centro de Recreacion y Deportes; 33% de ellos tienen la necesidad de

un supermercado; 21% de la muestra consideran necesario una unidad de

multi-comercio en el sector.

Interpretacion: De los items de la presente grafica, no existen en el Recinto

Fumisa, es por eso que las familias manifestaron que una de las necesidades

gue poseen en el sector es un centro de recreacion y deportes; otra parte

menciono la necesidad de un supermercado en el Recinto.
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Pregunta:¢ Cree usted necesario que en el Recinto Fumisa se debe fortalecer

el area de las asociaciones de cooperativas?

Cuadro 38. Se debe fortalecer en el area de asociaciones de cooperativas:

Variable Frecuencia | Porcentaje
Si 124 100%
No - -

Total 124 100%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: La autora

Gréfico 38. Se debe fortalecer en el area de asociaciones de cooperativas

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Andlisis:El 100% de las familias encuestadas afirmaron que en el Recinto

Fumisa de debe fortalecer en el area de asociaciones de cooperativas.

Interpretacion:Los informantes manifestaron que es necesario fortalecer el
area de asociaciones de cooperativas en el Recinto Fumisa, debido a que son
pocos los emprendimientos que son financiados por entidades financieras, es
por eso que no se brinda un servicio de excelencia en el sector por la falta de

recursos econdomicos.

91



4.1.3.Andlisis de las entrevistas

Para el desarrollo de esta investigacion se efectuaron dos entrevistas
estructuradas, las mismas que fueron aplicadas a dos expertos en Economia y
Emprendimientos para respaldar los resultados encontrados en la presente

tesis.

A continuacion se pone a consideracion los resultados de las entrevistas:

Cuadro 39. Entrevista a expertos en economia y emprendimientos

Los emprendimientos siempre han
existido y existiran. En los ultimos
tiempos se ha tratado de generar
Econ. Galo Macias acciones asociativas priorizando al
sector rural; pero estos son muy
focalizados, los mismos que deberian

generalizarse en todos los territorios.

En Ecuador estamos entrando en la
etapa de la reactivacion de la matriz
productiva, el pais estd obligado a
Ing. Carlos Gonzalez emprender nuevos emprendimientos
para contrarrestar la caida del petréleo
gue nos ha dejado, al ensefiado por
depender de un solo rubro como es el
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las poblaciones rurales de la Provincia de los Rios?

Ooro negro.
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(O]

I
la zona emprendimientos en relacion a los ingresos de

¢,Cuél cree usted que son las perspectivas y ¢De qué manera se puede evaluar

de

-econdémicos

problemas socio

la poblacion?

rural?

Econ. Galo Macias

Ing. Carlos Gonzalez

Econ. Galo Macias

Ing. Carlos Gonzélez

Un indicador que refleje el real impacto
de los emprendimientos es el ascenso
socio-economico individual y familiar de
los grupos emprendedores. Ascenso
manifestado a través de mejoramiento
de las necesidades bésicas y
mejoramiento de la calidad de vida.

El Ecuador tiene el récord de
emprendimiento, pero también tiene el
récord de fracaso en los
emprendimientos ya que no se forman
basados en un estudio adecuado para
tener ciclos largos de vida en los
negocios.

Son sectores de poblaciones
econémicamente activa muy limitado
acceso a los sistemas financieros
tradicionales. Una de las opciones es
incrementar el campo de accion de las
cooperativas de ahorro y crédito en los
sectores rurales.

Es posible que las zonas rurales no
cuenten con la suficiente informacion de
apoyo en los nuevos emprendimientos
gue el gobierno brinda con las diferentes
instituciones del estado como IEPS,
MIPRO, GAD y universidades.

93



los

Econ. Galo Macias

financiamiento  para

, existe el suficiente financiamiento
de

7

Ing. Carlos Gonzalez

facilidades

e

an su opinion
mprendedores de las zonas rurales.

¢Seg
y/o
e

Fuente:Entrevista
Elaborado por: La autora

El financiamiento siempre serd ilimitado.
El principal problema no es el acceso al

financiamiento.

Su principal problema son las garantias
y las formalidades exigida a la poblacion
gue tradicionalmente se ha manejado

informalmente.

Actualmente los sectores financieros
brindan apoyo a los emprendimientos
como es el BNF, CFN, Pacifico del

estado y otras entidades privadas.
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4.2. DISCUSION DE RESULTADOS

4.2.1. De acuerdo con el objetivo especifico 1 sobre las
necesidades 'y problemas socioeconémicos de los
emprendedores del Recinto Fumisa.

Para responder este planteamiento de investigacion, se realizé un estudio
socio-economico (Ver anexo A); banco de preguntas donde se detallan las
necesidades de los emprendimientos del Recinto Fumisa. Tal investigacion se

la realiz6 el dia 26 Noviembre del 2014.

De acuerdo a la muestra de la investigacion se encuestaron 30 negocios en el
Recinto Fumisa, en su mayoriaenfocados al sector comercial, donde sus
propietarios manifestaron sobre las necesidades y problemas socioeconémicos
que impide fortalecer sus negocios;Como se detalla en el grafico a

continuacion:

Grafico 39. Necesidades y problemas socio-econémicos de los
emprendedores

Pocos
demandantes

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora
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De acuerdo al gréfico se puede decir que el 50% de los emprendedores del
Recinto Fumisa consideran que existe un alto indice de competencia en cuanto
a los emprendimientos comerciales, debido a que en su mayoria se dedican a
la misma actividad econdémica, en este caso, tiendas de viveres; mientras que
un 20% considera que la escases de los recursos econdmicos en sus hogares,
influye en el fortalecimiento de sus negocios. Por otra parte los pocos
demandantes, el alto costo laboral y la falta en conocimientos administrativos
son factores que no permiten un crecimiento en los emprendimientos

existentes.

En la presente investigacion se propuso que el principal factor que impide
fortalecer losemprendimientosen el Recinto Fumisa es la falta de capacitacion,
esta hipétesis planteada se niega ya que como podemos observar en los
resultados el factor que impide a la mayoria de emprendedores fortalecer sus

negocios es la demasiada competencia.

4.2.2. Con respecto al objetivo especifico 2 el nivel de ingreso
de las familias emprendedores vs. Familias no emprendedoras

del Recinto Fumisa.

En la actualidad el nivel de ingreso de las familias depende del nivel de
instruccion de cada persona para acceder a mejores plazas de empleo. En la
presente investigacion se detalla lo siguiente:

Cuadro 40. Nivel de instruccion de las familias

NIVEL DE INSTRUCCION

Ninguno | Primaria | Secundaria | Superior
Recuento | Recuento | Recuento | Recuento
Familias Propietario
del 43% 37% 17% 3%
emprendedoras .
negocio
Familias no |\ coonte|  23% 56% 17% 3%
emprendedoras

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora
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Se observa que en su mayoria los emprendedores del Recinto Fumisa no
accedieron a una educacion formal; mientras una cifra significativa del 37%
accedié al nivel de instruccion minimo, es decir, accedieron la primaria. En
cuanto a las familias no emprendedoras la mayor parte accedio a la primaria y

un 23% de la poblacion es analfabeta.

Sin embargo familias con un nivel de instruccion bajo han mantenido sus
emprendimientos mas de 9 afios, en muchos casos porque son
emprendimientos familiares. Otros emprendimientos nacientes que tomaron su
iniciativa a partir del 2014, han actualizado sus conocimientos para la
implementacion del mismo. Ventajosamente los ingresos les han permitido

cubrir las necesidades béasicas de sus hogares.

El nivel de instruccion se refleja en el sueldo basico que perciben los habitantes
del Recinto Fumisa, por lo general quienes tienen un nivel de instruccién alto
tienen mayores ofertas de empleo, de tal manera que no solo les permite cubrir

las necesidades basicas sino también mejorar la calidad de vida.

Como se observa a continuacion:
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Cuadro 41.Nivel de ingreso familias emprendedoras vs. familias no emprendedoras del Recinto Fumisa.

GRUPO DE FAMILIAS EMPRENDEDORAS

Nivel de Ingresos

Nimero de familias | De$0a | De $341 a | De $401 a | De $501 a | De $601 a | De $701 a | De $801 a | Mas de
emprendedoras $340 $400 $500 $600 $700 $800 $900 $900
Recuento Recuento |Recuento |Recuento |Recuento | Recuento |Recuento |Recuento |Recuento
Ndmero de | 1 Persona 60% 50% - 5% - - - - 7%
integrantes 2
de familia | personas 40% - - 15% 14% - - - 10%
que 3
trabajan | personas - - - - - - - -
4
Personas - - - - - - - -
5
Personas - - - - - - - -
TOTAL 100% 50% - 20% 14% - - - 17%
GRUPO DE FAMILIAS NO EMPRENDEDORAS
Numero de familias | De $0a | De $341 a | De $401 a | De $501 a | De $601 a | De $701 a |De $801 a | Mas de
no emprendedoras $340 $400 $500 $600 $700 $800 $900 $900
Recuento Recuento | Recuento | Recuento |Recuento |Recuento |Recuento |Recuento | Recuento
NUmero de | 1 Persona 19% 31% - - - - - - -
integrantes 2 54%
de familia | personas - - - - 58% - - -
que 3 12%
trabajan | personas - - - - - - - 11%
4 15%
Personas - - - - - - - -
5 -
Personas - - - - - - - -
TOTAL 100% 31% - - - 58% - - 11%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora
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En el Recinto Fumisa existen negocios que alcanzan la canasta basica familiar,
mientras que por otra parte el 50% de ellos obtienen una ganancia no mayor a

los $340.00 dolares que alcanzaba hasta el 2014 el sueldo basico.

El 40% de las familias emprendedoras ganan mas de $500.00 délares
mensuales, en estos hogares trabajan ambos esposos. Y gran parte de las
ganancias pagan sus deudas e invierten en el mismo negocio. Mientras que en
las familias no emprendedoras se observa que el 81% de ellos sus ingresos
alcanzan $700.00 délares en adelante, debido a que por cada familia del
Recinto Fumisa trabajan de dos a tres integrantes de la familia, muchos de
ellos perciben el sueldo bésico; sin embargo estos ingresos no son lo
suficientemente rentable debido a que su ndmero de integrantes de familia

exceden de 4 personas en adelante.

La situaciéon econdmica de las familias emprendedoras y no emprendedoras del
Recinto Fumisa es critica. Los negocios existentes necesitan apoyo estatal. Las
familias requieren de infraestructura y con la caida del precio de petroleo ha
afectado aun mas a la economia nacional y local. Agricultores siente la
escasez, la caida de precios en varias producciones afectan su economia,

cada dia las plazas de empleo disminuyen en el sector.

La hipotesis planteada se comprueba debido a que las familias emprendedoras
tienen mayores ingresos que las familias que no poseen una actividad
econdémica. Obviamente no al 100% porque también existen propietarios de
negocios que alcanzan al sueldo basico del 2014. Por lo general estos son los

emprendimientos nacientes, es decir, menores a 5 afos.

Sin embargo se puede decir que los negocios no aportan al crecimiento o
generacion de riquezas del Recinto Fumisa. Porque en su mayoria, estos
emprendimientos alcanzan a solo una estabilidad familiar basado en las

necesidades basicas de los emprendedores.
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4.2.3. Con respecto al objetivo especifico 3 sobre el impacto
generan los emprendimientos en las familias del Recinto
Fumisa, cantén Buena Fe, Afio 2014.

Los emprendimientos por lo general como su palabra indica emprender es
hacer, tomar la iniciativa, arriesgarse y por ende mejorar. Después de sus cinco
afos de haber iniciado su actividad econdémica los emprendimientos comienzan

a fluir o a su vez propietarios observan la rentabilidad de sus negocios.

De acuerdo a los resultados del presente estudio socio-econémico se
comprueba que los emprendimientos si generan un impacto positivo en las
familias del Recinto Fumisa. De cierta forma las actividades econémicas son
imprescindibles en el Recinto Fumisa tanto como para los propietarios y
consumidores. De los emprendimientos existentes familias cubren sus
necesidades basicas, asi como también los negocios satisfacen las
necesidades insatisfechas de los habitantes del sector.

Que el nivel de ingreso de los emprendimientos no es el esperado, es muy
cierto, como menciondbamos anteriormente; de los negocios existentes un
43% de la muestra de emprendedores es analfabeta. Por la misma razon todos
se enfocan hacia el emprendimiento de abarrotes. Es debido a estos hechos
gue se ha generado un exceso de demasiada competencia, la misma que

impide el desarrollo y crecimiento de los emprendimientos antes mencionados.

Para responder la hipétesis planteada a continuacién se detallan los resultados

de la encuesta:
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Cuadro 42. Impacto de los emprendimientos en el Recinto Fumisa

Satisfacen sus

Ha mejorado

Aporta su
emprendimiento

necesidades la calidad de L
o . al crecimiento del
basicas vida )
Recinto
SI 73% 73% 47%
NO 27% 27% 53%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: La autora

Los emprendedores afirman que con sus emprendimientos pueden satisfacer

sus necesidades basicas, y obviamente que la calidad de vida de sus familias

mejord, sin embargo afirman que sus actividades econdmicas no estan

aportando al crecimiento del Recinto Fumisa, debido a la demasiada

competencia, y a los pocos consumidores, los emprendimientos se han

convertido en un sustento basico para su hogar.
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CAPITULO V

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES



5.1. CONCLUSIONES

v En la presente investigacion se realizd un estudio socio-econémico para
diagnosticar lasnecesidades y problemas de los emprendedoresdel
Recinto Fumisa, el mismo que permitié obtener como conclusion que el
principal factor que impide fortalecer los emprendimientos existentes es
el alto indice de competencia en cuanto a los emprendimientos
comerciales, debido a que en su mayoria se dedican a la misma
actividad econOmica, en este caso, tiendas de abarrotes. Por tal motivo
el resultado esperado en la hipétesis planteada difiere de los resultados

obtenidos en esta investigacion.

v' Se comprobé que el nivel de ingreso de las familias emprendedoras es
superior al de las familias que no poseen una actividad econémica. Por
lo general lo que ganan las familias emprendedoras trabajando uno o
dos integrante del hogar; en las familias no emprendedoras trabajan el
doble de integrantes de hogar para alcanzar el mismo nivel de ingreso;

cumpliéndose la hipétesis planteada en esta investigacion.

v' Mediante la investigacién realizada se pudo conocer los servicios
basicos vy el tipo de vivienda con los que cuentan las familias del Recinto
Fumisa, donde el 73% de los emprendedores afirmaron que su actividad

emprendedora les permitié mejorar la calidad de vida de sus familias.
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5.2. RECOMENDACIONES

Cual sea el proyecto de investigacion ejecutado, siempre se desea que exista

una mejora continua del mismo; por lo tanto se recomienda en este trabajo:

v A los futuros emprendedores realizar un estudio de mercado antes de
emprender una actividad econdémica, aprovechando las oportunidades
del mercado para que a futuro no afecte a la economia de sus familias.
Es decir, que los emprendimientos nacientes tenga un enfoque de

innovacion y superacion, generando plazas de empleo en el sector.

v A las familias del Recinto Fumisa actualizar sus conocimientos
adquiriendo un nivel de instruccion alto, de tal manera que les permita
acceder a mejores plazas de empleo obteniendo un nivel de ingreso

que alcance la canasta basica familiar.

v Que el Gobierno Nacional del Ecuador en conjunto con los GAD
Municipales, continie fomentando y apoyando los emprendimientos en
las zonas rurales del pais, para de esta manera mejorar la calidad de

vida de las familias ecuatorianas.
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7.1. ANEXOS

Anexo 1.Certificado

CERTIFICO

Como representante del Recinto Fumisa Certifico:

Que de acuerdo a la administracion del “Comité de Pro-Mejoras del Recinto
Fumisa”, se cuenta con una base de datos del Agua Potable del sector. La
misma que permite conocer un aproximado de 1200 habitantes en el recinto.

Estos datos fueron tomados hace 6 afios, con el apoyo del Gobierno Autonomo
Descentralizado del Cantén Buena Fe y en su totalidad familias del sector
adquirieron el servicio basico para la mejora de su calidad de vida.

CARLOS PINARGOTE PEREZ
C.1.:120411663-4

PRESIDENTE DEL RCTO. FUMISA
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Anexo 2.Encuesta dirigida a las familias emprendedoras del recinto
Fumisa.

Estimados habitantes del Recinto Fumisa, soy egresada de la Universidad
Técnica Estatal Quevedo y me encuentro realizando una encuesta para mi
tesis de grado cuyo tema es “Estudio Socio-Econédmico de los
Emprendimientos y su Impacto en el Nivel de Ingreso de las Familias del

Recinto Fumisa, Cantén Buena Fe, periodo 2014”.

La presente encuesta tiene como finalidad establecer datos concretos sobre el
desarrollo socio economico de los emprendimientos que existen en el Recinto
Fumisa. Determinando cudl es el tipo de actividad econémica que permite
mejorar el nivel de ingreso y el estilo de vida de los habitantes del sector. Su
respuesta es de suma importancia para el estudio propuesto, por lo que le

solicitamos unos minutos de su tiempo y le agradecemos por su colaboracion.

Datos informativos:

¢,Cudl es el sexo del propietario del negocio?

Hombre [ ] Mujer 1]
JUsted reside en el Recinto Fumisa?

Si [ INo

¢Cual es el nivel de instruccion del propietario del negocio?

Ninguno Secundaria
Primaria Superior
Encuesta N° 1

Pregunta N°1
¢Sefale los servicios basicos con los que cuenta usted actualmente?

A. Agua B. Luz
C. Teléfono D. Cable
E. Internet F. Alcantarillado

1-AB ]
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2.- ABD
3.- ABC
4.- ABF
5.- ABEF
6.- ABCEF

Pregunta N°2
¢ Qué tipo de capital financid el inicio su negocio o empresa?

Recursos Propios
Entidad Financiera

Pregunta N°3
¢Ha cumplido usted con los requisitos legales para la apertura de su negocio?

Si [ INo [ 1]

Pregunta N°4
¢, Cudles de las siguientes motivaciones influyeron para el desarrollo de su
emprendimiento?

Motivacién por oportunidad
Motivacion por necesidad
Motivacion mixta

Pregunta N°5
¢, Qué tipo de actividad econémica usted tiene?

Agricola Industrial
Comercial (Prod. Consumo masivo) Ganadero
Servicios Transporte

Pregunta N°6
¢A qué sector pertenece su actividad econémica?

Sector Publico
Sector Privado

Pregunta N°7
¢, Cual es el tiempo de funcionamiento de su negocio?

Menos | 1 afo 2 afios | 3 afios | 4 afios | 5 afios | 6 aflos | 7 afios | 8 afios | 9 afios | Mas de
del 10 afios
afio

113



Pregunta N°8
¢Ha generado su emprendimiento plazas de empleo en el Recinto
Fumisa?

Si ] No L]

Pregunta N°9
¢Cuantos trabajadores poseen en su negocio?

Ninguno

Un trabajador

Dos trabajadores

Tres trabajadores

Mas de cuatro trabajadores

Pregunta N°10
¢ Considera usted que el total de sus ingresos mejoré con el
emprendimiento que ejercio?

Si ] No [ ]

Pregunta N°11
¢Cuanto es el promedio de ingreso de su actividad econdémica en un mes
de actividades?

$ 0 - $340.00 $601 - $700
$341.00 - $400.00 $701 - $800
$401.00 - $500.00 $801 - $900
$501.00 - $600.00 Mas de $900

Pregunta N°12
¢En gqué porcentaje vario sus ingresos después del emprendimiento qué
ejercig?

Iguales

10% -10%
20% -20%
30% -30%
40% -40%
50% -50%
60% -60%
70% -70%
80% -80%
90% -90%
100% -100%
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Pregunta N°13
¢, Con el ingreso mensual de su actividad econémica puede usted satisfacer
sus necesidades basicas?

si 1 No [ ]

Pregunta N°14
¢Ha mejorado la calidad de vida de su familia después del emprendimiento?

si 1 No [ ]

Pregunta N°15
¢, Qué factores impiden el fortalecimiento de su emprendimiento?

Falta de Conocimientos
administrativos

Escases Recursos Econémicos
Pocos demandantes
Demasiada competencia

Alto costo laboral

Pregunta N°16
¢,Cree usted gue los negocios desarrollados en el Recinto Fumisa aportan al
crecimiento econémico de la poblacion?

Si L] No [ ]
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Anexo 3. Encuesta dirigidas a las familias no emprendedoras del recinto
Fumisa.

Datos informativos:

.Género del
encuestado?

Hombre [ ] Mujer ]

¢Cual es el nivel de instruccion mas alto que asiste/asistio?
Ninguna Secundaria
Primaria Superior

Pregunta N°1

¢Marque con qué servicios basicos cuenta su familia?
A. Agua B. Luz
C. Teléfono D. Alcantarillado
E. Internet F. Tv Cable

1.-AB

2.- ABD
3.- ABC
4.- ABF
5.- ABEF
6.- ABCEF

Pregunta N°2
¢, Qué tipo de vivienda
posee?

Villa/ Casa
Hormigdn armado
Casa de Madera

Pregunta N°3
¢,Cual es el numero de personas que viven con usted?

1 2personas | 3persona | 4persona | 5personas | 6persona | Mas de 6
persona S S S persona
s

Pregunta N°4
¢Cuantos miembros de su familia terminaron la primaria 'y
secundaria?

N° DE PERSONAS | PRIMARIA SECUNDARIA

1 Persona

2 Personas
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3 Personas

4 Personas

5 Personas

Mas de 5 personas

Pregunta N°5
¢,Cuél es el nUmero de personas mayores alos 18 afios qué estan en
capacidad de trabajar?

Ninguno 1 2 3 4 5 Més de 6

persona | personas | personas | personas | personas | Persona
S

Pregunta N°6
¢Cuantos miembros de su familia trabajan?

Ninguno |1 2 3 4 5 Mas de 6

persona | personas | personas | personas | personas | Persona
S

Pregunta N°7
¢En qué grupo de ocupacion laboral usted se encuentra?
Empleado con afiliacion seguro
Empleado sin afiliacion seguro
Subempleado

Desempleado

Ciclico

Pregunta N°8
¢,Cuédl es el promedio de ingreso de su familia?
$ 0 - $340.00
$341.00 - $680.00
$681.00 - 1020.00
Mas de $1020.00

Pregunta N°9
¢De los ingresos que usted percibe en qué lugar realiza los mayores
gastos?

En el Recinto Fumisa

En las ciudades mas cercanas
Otras

Pregunta N°10
¢Sefale los 3 mayores rubros a donde se destinan sus
ingresos?

A. Servicios béasicos

B. Alimentacion

C. Vestimenta

D. Transporte
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1.- ABC
2.- ABD
3.-BCD
4.-ACD

Pregunta N°11
¢, Qué porcentaje de alfabetizacién usted posee?
0%

1% - 25%
25% - 50%
50% - 75%
75% - 100%

Pregunta N°12
¢Ha emprendido algun negocio?

Si [ INo [ ]

Pregunta N°13
¢, Qué necesita el Recinto Fumisa para un crecimiento social y
econdmicamente?

Acceso a la educaciéon de segundo nivel
Acceso a la educacion de tercer nivel
Acceso a créditos

Construccién de aguas servidas

Pregunta N°13
En su opinién; qué tipo de unidades productivas le hace falta al
Recinto Fumisa para brindar servicios integrales.

Unidades de multi-comercio
Centro de Recreacion y deportes
Supermercado

Otras

Pregunta N°14
¢,Cree usted necesario que en el Recinto Fumisa se debe fortalecer
el area de las asociaciones de cooperativas?

Si No
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Anexo 4.Entrevista a expertos en economia y emprendimientos.

Tema: “Estudio Socio-Econdmico de los Emprendimientos y su Impacto en el
Nivel de Ingreso de las Familias del recinto Fumisa, Cantén Buena Fe, periodo
2014”.

ENTREVISTADO:

La presente encuesta tiene como finalidad recabar el analisis de expertos para
respaldar los resultados encontrados en la tesis de investigacion sobre el
desarrollo socio econdmico de los emprendimientos que existen en el Recinto
Fumisa. Permitiendo analizar los tipos de actividades econdmicas que permiten
mejorar el nivel de ingreso y el estilo de vida de los habitantes del sector.

DESARROLLO ENTREVISTA

1. ¢Cuédl es su analisis actual respecto a los emprendimientos en las
poblacionales rurales de la Provincia de Los Rios?

2. ¢De qué manera se puede evaluar los emprendimientos en relacion
alos ingresos de la poblacion?

3. ¢Cudl cree usted son las perspectivas y problemas
socioecondmicos del Recinto Fumisa?

4. ¢Segun su opinidn, existe el suficiente financiamiento y/o
facilidades de financiamiento para los emprendedores en el Recinto
Fumisa?

119



Anexo 5. Galeria de imagenes de las familias no emprendedoras del recinto
Fumisa.
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Anexo 6. Galeria de imagenes de las familias emprendedoras del recinto
Fumisa (negocios formales).
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Anexo 7. Galeria de imagenes de las familias emprendedoras del recinto
Fumisa (negocios informales).
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