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RESUMEN

El trabajo de investigacion se realizd con el propésito de Determinar los Costos
de Produccion y Rentabilidad del Cultivo de Balsa (Ochroma Pyramidale) en la
parroquia El Vergel del Canton Valencia. El objetivo general que se planteo fue:
Determinar la rentabilidad del cultivo de balsa (Ochroma Pyramidale)en la
parroquia el Vergel del canton Valencia. Asi mismo se plantearon tres objetivos
especificos los cuales fueron 1) Calcular los costos de produccion e ingresos
del cultivo de balsa 2) Definir los canales de comercializacion en las unidades
productoras de balsa en el canton Valencia 3) Calcular la rentabilidad del
cultivo de balsa. La hipoétesis planteada fue) Los sistemas de produccion y
comercializacion vigentes del cultivo de balsa, en las plantaciones constituyen

una actividad rentable en el cantdn Valencia.

Para la realizacibn de la investigacion de los costos de produccion y
rentabilidad del cultivo de balsa, se utilizé el método descriptivo a través de un
cuestionario dirigido a los productores de balsa, en el que se consideré como
tema referente a cada objetivo, el cuestionario nos permitié conocer la realidad
de los productores de balsa y de esta forma tener una idea de cémo es la
produccién, asi como cuéles son sus canales de comercializacion y la

rentabilidadobtenida.

Las conclusiones que se obtuvieron del estudio realizado en la parroquia El
Vergel fueron: 1)De la superficie sembrada de balsa, el 90% corresponde a
pequefios productores, mientras que el 10% restante corresponde a medianos
productores.2)Se pudo determinar que la produccion de madera de balsa se ve
afectada permanentemente por el insecto Coptoborussp.3)El costo de
produccién mas bajos fue del octavo productor con $1713,88 y el costo mas
alto fue del tercer productor con $2020,83.4) Los canales de comercializacion
existentes dentro del area de estudio estuvieron dados de la siguiente manera,
en un 70% del productor al intermediario de aqui a la industria y por ultimo al
exportador, y en un 30% del productor a la industria maderera y luego al

exportador.
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5) Los resultados del estudio de los costos de produccion indicaron que los
productores de balsa que comercializan por arbol durante 5 afos, necesitan
invertir $1.896,68, se estiman ingresos por las ventas de $4.950,00, lo cual
genera una utilidad de $3.267,00; mientras que los productores de balsa que
comercializan por caminadas durante 4 afos, necesitan invertir $1.782,14, se
estiman ingresos por las ventas en el ultimo afio de $3.867,00, lo cual genera
una utilidad de $2.327,00, demostrando de esta forma su rentabilidad y
conveniencia en ambos casos.6) Respecto al estudio financiero, el valor actual
neto (VAN), obtenido para los productores de balsa que venden por arbol fue
de $1.703, mientras para los que comercializan por caminadas fue de $1.237,
este valor conjugado con el TIR (22% - arbol y 22.3% - camionada) demuestra
la rentabilidad del negocio, lo cual hace rentable y conveniente el cultivo de

balsa en la parroquia El Vergel del canton Valencia.

Respecto a las recomendaciones se puede indicar lo siguiente: 1) No es
aconsejable establecer plantaciones de balsa en zonas de mayor altitud, de
hacerlo, sembrar a distancias de 4m X 4m y de ser necesario a mayor
distancia, utilizando un material genético de buena procedencia para obtener
una mejor produccion. 2) Se debe realizar controles fitosanitarios permanentes
para el ataque del insectoCoptoborussp, especialmente en plantaciones de 1.5
a 3 afnos de edad, a fin de identificar los arboles infectados, estos deben ser
incinerados de manera inmediata, evitando que se contamine la plantacion.

3) Se aconseja a los productores de balsa previo a la venta de la madera
asesorarse del precio actual en las plantas industriales. 4) Se recomienda
realizar la venta de la madera de Balsa en la estacion invernal para percibir un
mejor precio por la madera. 5) Se propone la profesionalizacion de los
productores de madera de balsa, mediante programas de capacitacion de
instituciones publicas y privadas. 6) Se recomienda fomentar el cultivo de balsa
en nuestro pais, principalmente por que el Ecuador se ha caracterizado por ser
el principal productor de madera de balsa cubriendo el 95% de la demanda en
el mundo, ademas es un cultivo forestal amigable con el medio ambiente, y

genera fuentes de empleo en nuestro pais.
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SUMARY

The investigation work was carried out with the purpose of Determining the
Costs of Production and Profitability of the Cultivation of Raft (Ochroma
Pyramidale) in the parish The Vergel of the Canton Valencia. The general
objective that you outlines was: To determine the profitability of the raft
cultivation (Ochroma Pyramidale) in the parish the Vergel of the canton
Valencia. Also they thought about three specific objectives which were 1) to
Calculate the production costs and revenues of the cultivation of Raft 2) to
Define the commercialization channels in the units producers of Raft in the
canton Valencia 3) to Calculate the profitability of the cultivation of Raft. The
outlined hypothesis was) The production systems and effective
commercialization of the raft cultivation, in the plantations constitute a profitable

activity in the canton Valencia.

For the realization of the investigation of the production costs and profitability of
the cultivation of Raft, the descriptive method was used through a questionnaire
directed to those producing of Raft, in which was considered like topic with
respect to each objective, the questionnaire allowed us to know the reality of
those producing of Raft and this way to have an idea of how the production is,
as well as which are its commercialization channels and the obtained
profitability.

The conclusions that were obtained of the study carried out in the parish The
Vergel were: 1) of the sowed surface of Raft, 90% corresponds to small
producers, while 10 remaining% corresponds to medium producers. 2) you
could determine that the wooden production of Raft is affected permanently by
the insect Coptoborus sp. 3) the lowest production cost was of the eighth
producing with $1713,88 and the highest cost was of the third producing with
$2020,83. 4) The existent commercialization channels inside the study area
were given in the following way, in a 70% of the producing to the middleman of
here to the industry and for | finish the exporter, and in a 30% of the producing

to the timber industry and then to the exporter.
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5) the results of the study of the production costs indicated that those producing
of raft that you/they market for tree during 5 years, need to invest $1.896,68,
they are considered revenues for the sales of $4.950,00, that which generates
an utility of $3.267,00; while those producing of raft that you/they market had
walked during 4 years, need to invest $1.782,14, they are considered revenues
for the sales in the last year of $3.867,00, that which generates an utility of
$2.327,00, demonstrating this way their profitability and convenience in both
cases. 6) according to the financial study, the net current value (they GO),
obtained for those producing of raft that you/they sell for tree it was of $1.703,
while for those that market had walked it was of $1.237, this value conjugated
with the TIR (22% - tree and 22.3% - camionada) it demonstrates the
profitability of the business, that which makes profitable and convenient the raft

cultivation in the parish The Vergel of the canton Valencia.

Regarding the recommendations you can indicate the following thing: 1) it is not
advisable to establish plantations of Raft in areas of more altitude, of making it,
to sow at distances of 4m X 4m and of being necessary at more distance, using
a genetic material of good origin to obtain a better production. 2) he/she should
be carried out controls permanent fitosanitarios for the attack of the insect
Coptoborussp, especially in plantations of 1.5 to 3 years of age, in order to
identify the you hoist infected, these they should be incinerated in an immediate
way, avoiding that the plantation is contaminated.

3) he/she seeks advice to those producing of Raft it foresaw for sale of the
wood to be advised of the current price in the industrial plants. 4) it is
recommended to carry out the sale of the wood of Raft in the winter station to
perceive a better price for the wood. 5) he/she intends the professionalization of
the wooden producers of Raft, by means of programs of training of public and
private institutions. 6) it is recommended to foment the cultivation of Raft in our
country, mainly for that the Ecuador has been characterized to be the main
wooden producer of Raft covering 95% of the demand in the world, it is also a
friendly forest cultivation with the environment, and it generates employment

sources in our country.
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CAPITULO |
MARCO CONTEXTUAL DE LA INVESTIGACION



1.1. INTRODUCCION

La balsa, de nombre cientifico (Ochroma Pyramidale), también llamada boya,
palo de balsa, balso real, ceiba de lana, balso de lana etc, es un arbol originario
de América Tropical pertenece a la familia de la Bombacaceae, puede alcanzar
de 18 a 25 metros de altura,sus hojas son grandes y acorazonadas alternas de
un tamafo que va de 20 a 40 cm, las flores tienen de 7 a 10 cm de ancho,
ligeramente carnosas, sus frutos en forma de capsulas tienen diez angulos,

divididos en su interior en 5 partes.

El arbol de balsa se encuentra distribuido en América Central y del Sur. Desde
el Sur de México hasta Bolivia: hacia el Este de Venezuela, las Antillas
Colombia y Ecuador. Es una especie forestal maderera que posee gran
demanda en el mercado internacional. En nuestro pais se cultiva de manera
natural y por reforestacion, donde es uno de los recursos forestales vy
maderables de mayor aprovechamiento; por tal razén es uno de los rubros

econdémicos de mayor importancia en la economia de nuestro pais.

El Ecuador, por sus especiales condiciones climatolégicas es el principal
productor de Balsa en el mundo, posee mas de 20.000 hectareas de
plantaciones entre bosques naturales y reforestados. Siendo las zonas de
mayor produccion las provincias del Guayas, El Oro, Los Rios y Pichincha. Las
exportaciones se realizan principalmente siguiendo la demanda externa ya que
la demanda nacional es muy pequefia. En nuestro pais apenas el 10 por ciento
es utilizado para elaborar artesanias caseras, mientras que el 90 por ciento se

exporta. Gonzalez B. et al, (2010).

El sector maderero es actualmente uno de los sectores productivos con mayor
potencial de desarrollo y crecimiento econémico del Ecuador. La industria
nacional es reconocida en el mercado mundial por exportar bloques encolados,
tableros y madera cepillada de balsa. Entre los paises importadores, el mas

importante es los Estados Unidos con el 78%, el otro 22% importan Espafia,



Francia, Inglaterra, Alemania, China, Italia, Japon, Austria, entre otros paises.

El Balso Excelente Inversiédn, (2010).

La madera de balsa es muy apreciada en el exterior para la construccién de
tableros para interiores de botes de plastico, por su alta capacidad de
aislamiento térmico que presenta y resistencia mecanica, se emplea en
paredes de cuartos refrigerados. También se emplea la balsa para equipos
acusticos, equipos de aviacion, electrénica, arquitectura, articulos de
entretenimiento, equipos industriales, maquetas arquitectonicas, equipos de
flotacion, salvavidas, equipos maritimos, modelos a escala, equipos cientificos,

equipos de oficina, quirdrgica, deportiva y otros. Coronel, B. (2008).

La provincia de Los Rios por sus condiciones edafocliméticas, caracteristicas
de la madera, posicion ante los mercados, hacen de un territorio idoneo para la
produccion de balsa, el rapido crecimiento de la especie hace obtener ventajas
econdmicas después de que se termina el ciclo en solo 4,5 y 6 afios y es lo
gue permite demostrar sus ventajas a los empresarios, lo cual es dificil de
alcanzar en el caso de otras especies maderables, como la teca, guayacan
blanco, melina, pachaco, que requieren un tiempo mucho mas largo para su
explotacion, ademas de los beneficios que significa para el mejoramiento del
medio ambiente. Renddn, D. (2011).

La investigacion tiene como propdsito determinar los costos de produccién y
rentabilidad del cultivo de balsa, para que sirva de referencia a los pequefios
productores que quieran realizar este cultivo, ya que el Ecuador es un pais

potencialmente forestal.

En el Capitulo I, contiene la introduccion de la investigacion, objetivos
generales, especificos y la hipotesis socializados con los resultados de la

investigacion.

En el Capitulo I, se encuentra el marco teorico, el mismo que consta de

fundamentacion conceptual, relacionada a los objetivos de la investigacion.



En el Capitulo lll, se refiere a los materiales y métodos, donde se indica la
localizacion y las caracteristicas climatologicas de la zona de estudio, tipo de
investigacion, disefio de la investigacion, para el andlisis econémico y

evaluacion financiera.

En el Capitulo 1V, se evidencia el analisis de los resultados obtenidos de la
investigacion, en funcion de los objetivos planteados, elaboracién de cuadros
sobre los costos, gastos, ingresos, egresos de cada productor dedicado a la
produccion de madera de balsa y también contiene la discusion en base a los
resultados obtenidos que hace relacion a la comparacion de la realidad actual

con la teoria descrita en libros.

En el Capitulo V, contiene conclusiones y recomendaciones que ayudaran a
mejorar la produccién y la rentabilidad a los pequefios y medianos productores

de madera de balsa.

En el Capitulo VI, se encuentra la bibliografia utilizada en el cual se detalla en
listada cada uno de los libros, revistas, etc. Con sus respectivos autores que se
revisaron y analizaron para realizar el marco tedrico contextual del trabajo de

investigacion.

En el Capitulo VII, se detallan los anexos como: formato de la encuesta
aplicada a cada productor, figuras, férmula de las depreciaciones de los
equipos utilizados y fotografias de las plantaciones visitadas.

1.2. OBJETIVOS

1.2.1. General

Determinar la rentabilidad del cultivo de balsa (Ochroma Pyramidale)en la

parroquia El Vergel del canton Valencia.



1.2.2. Especificos

= Calcular los costos de produccion e ingresos del cultivo de balsa.

» Definir los canales de comercializacion en las unidades productoras de

balsa en el cantdn Valencia.

= Calcular la rentabilidad del cultivo de balsa.

1.3. HIPOTESIS

Los sistemas de produccion y comercializacion vigentes del cultivo de balsa,

en las plantaciones constituyen una actividad rentable en el canton Valencia.



CAPITULO Il
MARCO TEORICO



2.1. REVISION LITERARIA

2.1.1. Taxonomia

Reino plantae

Filo Magnoliophyta

Clase Magnoliopsida (Dic)

Orden Malvales

Familia Bombacaceae

Genero Ochroma

Nombre cientifico OchromaPyramidale (Cav. ex Lam) urb

2.1.1.1 Descripcién botanica

La balsa es un arbol de copa amplia y extendida, con ramas dispersas, siempre
verde y que alcanza hasta 35 m de altura. Su fuste es recto, cilindrico y libre de
ramas hasta unos 15 m de altura. La corteza es lisa 0 generalmente agrietada
de color grisaceo a café. Sus hojas son simples y estipuladas, grandes de 10 a
40 cm de largo y 10 a 35 de ancho, enteras y con 3 a 5 I6bulos membranaceas.
Torres, V. (2009).

2.1.2. Origen y distribucion

2.1.2.1. Origen

El arbol de balsa es originario de América Tropical. Se extiende desde el
Sureste de México, a través de Centroamérica, llagando a Colombia,
Venezuela, Brasil, Ecuador, Peru y Bolivia. Francis, J. (1991).

2.1.2.2. Distribucion

La balsa se extiende desde el sur de México hasta Bolivia, hacia el este a

través de la mayor parte de Venezuela y las Antillas. La especie es de



importancia comercial en la cuenca del Rio Guayas en Ecuador, de donde se

obtiene el 95 por ciento de la cosecha mundial.Francis, J.(1991).

2.1.3. Requerimientos ambientales de la balsa

2.1.3.1. Clima

La balsa es un &rbol que necesita de un clima célido humedo para su
desarrollo, la cantidad minima de precipitacion que tolera es de alrededor de
1500 mm anuales. La estacion seca deberd ser de menos de 4 meses de
duracion. La temperatura promedio del mes mas frio varia entre 20y 25°C y la
temperatura promedio del mes mas calido varia entre 24 y 30 °C a través de la
amplia distribucién natural de la balsa. Gonzalez B. et al, (2010).

2.1.3.2. Suelos

La balsa requiere deun suelo bien drenado, de hecho, se reporta que los
arboles de balsa mueren con facilidad debido a las inundaciones. La balsa
coloniza suelos arcillosos y limosos, pero no tolera los suelos de alta salinidad.
El Ph del suelo que prefiere la planta es ligeramente acido con rangos que van
desde 5.5 a 6.5 Los rodales de balsa se pueden encontrar tanto en areas llanas

como en pendientes escarpadas. Gonzélez B. et al, (2010).

2.1.3.3. Luz

Por ser una especie esencialmente heli6fila, es intolerante a la
sombra y necesita gran cantidad de luz para lograr un buen desarrollo.

2.1.4. Reproduccion

2.1.4.1. Floracion y fructificacion

Los arbolesde balsa de 3 a 4 afios de edad tienen la capacidad de florecer, las

flores tienen de 7 a 10 cm de ancho, ligeramente carnosas, el céliz es grueso

de color café verdusco y una conformacioén de campanas, con I6bulos grandes,



posee 5 pétalos blancuzcos, los mismos que son redondeados en el apice y
angostos en la base. Las flores de la balsa se abren de noche y son
polinizadas por los murciélagos. En el oeste de Ecuador, los arboles producen
frutos al final de la temporada seca, pero en areas himedas como la Amazonia

dan flores y frutos a través de todo el afio. Francis, J.(1991).

2.1.4.2. Produccién y diseminacion de semillas

Cuando se maduran las cépsulas de semillas se abre en cinco partes,
exponiendo una masa de fibras blancas y sedosas en donde se encuentran las
pequefias semillas de color pardo.Las semillas se pueden recolectar mediante
el corte de las ramas bajas o0 a partir de arboles tumbados, al colocarlas al sol,
o al colgarlas dentro de sacos de tela en un lugar seco, las capsulas se abreny

comienzan a liberar las semillas cubiertas de seda.

La semilla de balsa retiene su viabilidad después del almacenamiento por
hasta 6 afios en contenedores sellados a temperatura de ambiente. Se

recomienda sin embargo el almacenamiento en frio a 4 °C.Francis, J.(1991).

2.1.4.3. Desarrollo de plantulas

En el vivero se inicia con la preparacién del sustrato, este debe estar suelto,
una vez preparado se debe hacer la aplicacion de un fungicida y luego cubrirlo
con polietileno para que surta efecto la aplicacion. Antes de sembrar la semilla
debe pasar por un proceso de pre-germinacién que consiste en poner las
semillas en un recipiente con agua, luego se separa las semillas que flotan, a
las mismas que se las pone en un nuevo recipiente con agua. Se descartan las
semillas que han flotado las dos veces, porque son semillas que no estan en

capacidad de germinar. Rivera, C.(2012).

Las semillas son colocadas en las bandejas de germinacién y cubierta con una
ligera capa de arena, Cuando las condiciones son apropiadas, la germinacion
comienza de 5 a 6 dias y puede variar desde un bajo porcentaje hasta el 90%.

Cuando las fragiles plantulas alcanzan alrededor de 5 cm de altura se
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trasplantan con cuidado a fundas de polietileno. Se debera ejercer sumo
cuidado durante esta operacion, ya que las plantulas se dafian con facilidad.
Coronel, B.(2008).

Dado el acelerado crecimiento de esta especie, se ha determinado
empiricamente que las plantulas no deberian permanecer mas de 6 semanas
en el vivero, puesto que una permanencia mayor produce plantas
excesivamente grandes, tanto en altura como en crecimiento radicular,
enrollandose las raices en el fondo de la funda, perdiendo en ambos casos el
equilibrio que debe existir entre la parte aérea y subterranea.

Esto ultimo se traduce en un retraso en el crecimiento de la plantula una vez
establecida en el terreno definitivo, ya que debe pasar un tiempo mas o menos
prudente antes de que la planta alcance nuevamente dicho equilibrio (entre la
parte aérea y subterrdnea) para recién reiniciar el crecimiento. Las plantas
comienzan su crecimiento a la sombra y se mueven gradualmente hacia plena

exposicion solar. Rivera, C.(2012).

2.1.5. Establecimiento y manejo de plantaciones de balsa

2.1.5.1. Establecimiento de la plantacion

Primero se debe hacer un reconocimiento del area a forestar, tomando en
consideracion la ecologia de la zona de vida a la que pertenece dicho sector,
para asegurar si las condiciones son aptas para la balsa. Se requiere tener
disponibles las plantulas antes de realizar la preparacion del terreno. La
plantacion se debe realizar cuando las plantulas tienen una edad de 6
semanas, con el propésito de minimizar el efecto de estrés que se produce en
el momento de la siembra. El establecimiento de la plantaciéon consta de varias
actividades. Rivera, C.(2012).
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2.1.5.2. Preparacion del terreno

La preparacion del terreno es un factor de gran importancia, ya que mejora la
aireacion y el drenaje del suelo, facilita el crecimiento radicular, incrementa la
absorcion de nutrientes, de esto depende en gran medida, la supervivencia de
la plantacion, y en consecuencia, la futura densidad y homogeneidad de la

plantacién.Torres, V. (2009).

2.1.5.3. Roce o limpieza

La faena de roce o limpieza consiste en la eliminacién y extraccion de
vegetales presentes en el area a plantar que provocan competencia y dificultan

la ejecucion de la faena de plantacion.Torres, V. (2009).

2.1.5.4. Balizado

El balizado se realiza con cuerdas, las que son templadas a estacas sobre el
suelo y con la ayuda de varas de 3 0 4 m se sefiala el lugar con estacas para
su posterior hoyado. Las distancias entre filas y entre plantas van de acuerdo a
la topografia del terreno, clima, uso de maquinaria agricola y mano de obra, en
promedio se utilizan 3 m entre hileras y 3 m. entre plantas. Las hileras deben

estar alineadas hacia el este. Torres, V.(2009).

La densidad de siembra es variable, se puede establecer plantaciones de balsa
a una distancia de 3 m x 3 m con una densidad de 1111 plantas por hectarea;

también se siembra a 4 m x 3 m con una densidad de 833 plantas por hectéarea.

En sectores de mayor altitud, donde la nubosidad es mayor y hay menos
radiacion solar es recomendable establecer plantaciones a 4 m x 4 m con una
densidad de 625 plantas y de ser necesario sembrar a otras densidades.
Rivera, C.(2012).
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2.1.5.5. Hoyado

Esta labor se realiza con el propdsito de trasplantar las plantulas del vivero a la
plantacién definitiva. ElI tamafio del hoyo depende del tipo de suelo, si es
compacto el hoyo debe ser mas grande de 30 x 30 x 30 cm, o hasta de 40 x 40
X 40 cm para tener tierra removida en ese espacio y permitir que el sistema
radicular desarrolle con facilidad. Durante el proceso se recomienda colocar la
capa arable del hoyo al lado derecho del mismo y la tierra del fondo al lado
izquierdo. Para suelos sueltos los hoyos pueden ser de 20 x 20 x 20 cm.
Rivera, C. (2012).

2.1.5.6. Plantacion

El trasplante de las plantas provenientes del vivero al lugar definitivo puede
realizarse en cualquier fecha del afio siempre que exista agua de riego, de lo
contrario se realizara cuando comienzan las primeras lluvias de la estacién
invernal. Antes de poner la planta al hoyo se recomienda aplicar de 5 a 10
gramos de nematicida por planta, y un fertilizante con alta concentracién de
fésforo de preferencia DAP, aplicar de 30 a 60 gramos por planta, esta
aplicacion se la realiza dentro del hoyo. Rivera, C. (2012).

Luego se pone la planta cuidando que la tierra no sea separada de las raices al
momento de realizar el trasplante, la capa de tierra preparada del lado derecho,
se coloca al fondo, en el centro la planta de balsa con la capa del lado
izquierdo se rellena el hoyo y se forma la corona se presiona para fijar la planta
y no dejar espacios de aire y se vuelve a aplicar el nematicida en la corona a

una distancia de 15 cm de la planta. Torres, V. (2009).

La Plantacion se realizara colocando la raiz principal en la mejor forma posible
y procurando que la planta quede al centro del hoyo y el cuello al nivel del
suelo. En el caso de que las plantas provenientes de los viveros sean en
fundas de plastico, éstas se ubicaran en el hoyo y aqui se retirara la funda
plastica completamente a fin de que las raices se desarrollen normalmente,

luego se colocara la planta con el contenido en el centro. Coronel, B. (2008).
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2.1.5.7. Control de malezas

Esta actividad consiste en la eliminacion de vegetales competidores con la
balsa, evitando la competencia por los nutrientes, agua del suelo y luz,el control
de la maleza se realiza gradualmente cada 3 o0 4 meses dependiendo la region

y los niveles de precipitacion pluvial. Rivera, C. (2012).

El control manual es el mas utilizado para controlar las malas hierbas y realizar
la corona de la planta, se recomienda no lastimar las raices a fin de no
provocar el ingreso de agentes patdégenos y causar enfermedades a las

plantas.

La maleza también se puede controlar con la ayuda de herbicidas. Esta labor
se realiza con bomba de mochila, teniendo mucho cuidado de no salpicar a las
plantas de balsa, es recomendable realizar las aplicaciones después de los 6
meses de edad de la plantacion, en caso de hacer antes de esta edad trabajar

con herbicidas de contacto.Torres, V. (2009).

2.1.5.8. Fertilizacion

La fertilizacion se debe realizar en base a los resultados del analisis de
fertilidad de los suelos. Generalmente después de los 8 dias de establecida la
plantacién se realiza una aplicacion de abono foliar, una segunda aplicacién, a
los 22 dias y una tercera aplicacion a los 52 dias. El método de aplicacién del
abono foliar es mediante bomba de mochila cubriendo totalmente la planta con
el producto. Rivera, C.(2012).

Para el inicio de la plantacién es necesario disponer de una buena provisién de
nitrogeno, fésforo y potasio. Esto favorece para que la planta forme
adecuadamente sus raices y el follaje. La fertilizacion quimica se realiza
mediante aplicaciones a la corona, para lo cual primero esta debe de estar libre

de malezas, a fin de evitar que estas se aprovechen. Coronel, B.(2008).
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2.1.5.9. Control de plagas y enfermedades

En cuanto a plagas y enfermedades, existe un gran numero de agentes
patbgenos que estan afectando en los Ultimos afios a las plantaciones de
Balsa. Entre las enfermedades claramente identificadas, esta el dumping-off,
provocado por un conjunto de hongos que atacan a las plantulas en vivero
poco después que han emergido. Esto se evita con un buen programa
fitosanitario en la etapa de vivero, principalmente realizando tratamientos

preventivos.

Posterior a las faenas de establecimiento, cuando las plantulas tienen sélo
algunas semanas de edad, son muy susceptibles a ser atacadas por "hormigas
arrieras’, las cuales son capaces de defoliar completamente los arboles,

llegando incluso a causar la muerte.

Otra de las plagas que afectan al cultivo de balsa son larvas que habitan en el
suelo, denominadas “gallina ciega’, puede llegar a convertirse en un serio
problema, puesto que estas se alimentan de las raices de los arboles,
afectando seriamente su crecimiento y desarrollo. El empleo de un insecticida

adecuado permite controlar y erradicar el problema. Rivera, C.(2012).

En el Ecuador se reporta por primera vez la presencia de una nueva especie de
insecto que ataca a las plantaciones de balsa provocando la mortalidad de
hasta el 50% del area en produccion,especialmente en arboles de 1,5 a 3 afios
de edad.

El insecto identificado como Coptoborussp, provoca un dafio consistente en la
perforacion en todo el fuste del arbol e incluso en las ramas,la incidencia del
ataque del insecto corresponde a sectores de mayor altitud, en donde la
nubosidad es mayor hay menos radiacion solar y se ha apreciado un descenso

de la temperatura.Martinez,et al, (2014).
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Las plagas mas conocidas son:

PICUDO (Scolytussp), se presenta en el primer afo.

TRIPS se presenta a partir del primer afo, normalmente en época de

nubosidad.

POLILLA (Xyloborussp.), se presenta como caso especial.

2.1.5.10. Control de Hongos

Los que normalmente se presentan son el Cydiprodiaceae (Ceratocystissp.) y
la pata roja, se controlan con fungicidas a base de cobre existentes en el
mercado.Rivera, C.(2012).

2.1.5.11. Raleo

El raleo en las plantaciones comerciales de balsa se realiza con el fin de
eliminar plantas con malformaciones, reducir la alta densidad de la poblacién y
tener un espacio adecuado para su normal crecimiento, recibiendo suficiente
luz, aireacion, agua, nutrientes del suelo y que facilite las labores de control

fitosanitario en caso de ser necesario.

El primer raleo se realiza en el segundo afio, cortando aquellas plantas que
estén mal formadas, quebradas y raquiticas, el numero de plantas que pueden
quedar va de 700 a 900 ejemplares por hectarea, dependiendo de la densidad

de la plantacién.

El tercer afio se realiza un nuevo raleo, bajo el mismo criterio empleado el afo
inmediato anterior, dejando de 00 a 600 arboles por hectarea, se tiene
conocimiento que existen empresas dedicadas al cultivo de balsa que al
termino de los 5 afios tienen de 350 a 400 arboles comerciales en produccién

por hectarea. Coronel, B.(2008).
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2.1.5.12. Corte o tala

La cosecha de la madera de balsa tiene lugar a una edad temprana. Los
arboles producen el mejor rendimiento econdmico y el mejor producto cuando
tienen de 5 a 6 afos de edadFrancis, J.(1991),cuando hay muy poca
diferencia del color de la alburay duramen, que es un color blanquecino, como

exigen los industriales exportadores de Balsa. FUCOL, (2010).

2.1.5.13. Rendimiento

El rendimiento de la balsa depende si se trata de un bosque regenerado
naturalmente o si es plantado. El natural a los 5 afios produce 244 m3 de
madera rolliza por hectarea, lo que en madera aserrada se reduce a 120 m?/
por ha. El rendimiento promedio de madera de balsa enplantaciones
comerciales en el Ecuador es de 150 a 200 M3 por hectarea a los 5 afios de
edad. FUCOL, (2010).

Existen recomendaciones de tener 200 a 300 arboles por hectarea, los mismos
que a los 6 afios de edad produciran alrededor de 150 a 200 M3 de madera de
balsa en pie.Las empresas comercializadoras de madera de balsa compran
cuando el bosque esta en pie y en trozas escuadradas.La medida empleada
para la comercializacion es la vara para medir el largo y el pietablar para el

volumen. Coronel, B.(2008).

2.1.5.14. Manejo Post-cosecha

Una vez cortado los arboles de balsa son preparados para transportar hacia las
empresas balseras, con el fin de facilitar el transporte, estas son cortadas en

trozas de tal manera que se pueda transportar con facilidad.Balsa - bolsa de

negocios,(2011).
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Dimensiones de las piezas de madera de balsa que se comercializa:

Espesor

Pulgada
1

15

2

2,5

3

3,5

4

2.1.6. Comercializacién

2.1.6.1. Generalidades

Ancho Largo
pulgada pies

3-4 2-8
3-4 2-8
3-4 2-8
3-4 2-8
3-4 2-8
3-4 2-8
3-4 2-8

La comercializacion es el proceso de llevar el producto desde el productor al

consumidor en la forma y cantidad adecuada en el momento vy lugar oportuno.

Kotler, P. (2005).

La comercializacion es el conjunto de actividades econémicas que implican el

traslado de bienes y servicios desde su produccion hasta su consumo.

Limerin, (2004).

2.1.6.2. Canales de Comercializacion

Los canales de comercializacion permite conocer de manera sistematica el flujo

o circulacién de los bienes y servicios entre su origen (produccion) y hasta su

destino final (consumidor), de acuerdo con las instituciones o las personas que

laboran en el proceso. Limerin, (2004).
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Parte fundamental de los canales de comercializacion es contar con los medios
idoneos para hacer llegar los productos al consumidor final, cadenas de
supermercados, casas importadoras, almacenes minoristas, distribuidor

mayorista, distribuidor minorista. Canales de Comercializacion,(2008).

2.1.6.3. Mercado

Mercado es el conjunto o grupo de compradores y vendedores potenciales de
uno o Vvarios tipos de bienes, valores 0 monedas, organizados para
comunicarse entre ellos con el propésito de materializar intercambios.
Marcuse, R. (2009).

El concepto de intercambio conduce al concepto de mercado. En ese sentido,
"un mercado esta formado por todos los clientes potenciales que comparten
una necesidad o deseo especifico y que podrian estar dispuestos a participar
en un intercambio que satisfaga esa necesidad o deseo". Asi, el tamafio del
mercado, a criterio de Kotler, depende de que el niumero de personas que
manifiesten la necesidad, tengan los recursos que interesan a otros y estén
dispuestas a ofrecerlos en intercambio por lo que ellos desean. Kotler, P.
(2004).

2.1.6.4. Precio

El precio es "(en el sentido mas estricto) la cantidad de dinero que se cobra por
un producto o servicio. En términos mas amplios, el precio es la suma de los
valores que los consumidores dan a cambio de los beneficios de tener o usar el

producto o servicio" Kotler P.et al, (2003).

2.1.6.5. Demanda

Es la cantidad de bienes o servicios que el comprador o consumidor esta
dispuesto a adquirir a un precio dado y en un lugar establecido, con cuyo uso
pueda satisfacer parcial o totalmente sus necesidades particulares o pueda

tener acceso a su utilidad intrinseca”. Andrade, S. (2006).
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2.1.6.6. Oferta

La oferta es la cantidad de productos y/o servicios que los vendedores quieren
y pueden vender en el mercado a un precio y en un periodo de tiempo

determinado para satisfacer necesidades o deseos. Thompson, I. (2006).

2.1.6.7. Producto

Producto es el resultado de un esfuerzo creador que tiene un conjunto de
atributos tangibles e intangibles (empaque, color, precio, calidad, marca,
servicios y la reputacion del vendedor) los cuales son percibidos por sus
compradores (reales y potenciales) como capaces de satisfacer sus
necesidades o deseos. Por tanto, un producto puede ser un bien (una guitarra),
un servicio (un examen meédico), una idea (los pasos para dejar de fumar), una
persona (un politco) o un lugar (playas paradisiacas para
vacacionar). Thompson, I. (2006).

2.1.7. Costo de Producciodn

El costo de produccién es la cuantificacibn monetaria de los gastos en que se
incurre para obtener un bien; incluye las erogaciones por materiales, mano de

obra y gastos indirectos de fabricacion.Vizcarra, J. (2007).

El costo de produccién es lo que cuesta producir un articulo determinado y es
igual a la sumatoria de los tres elementos del costo: Materias primas
consumidas mas la mano de obra directa mas los costos indirectos de

fabricacion.Flores, (2009).

2.1.7.1. Costo fijo

Los costos fijos son aquellos en que necesariamente tiene que incurrir la
empresa al iniciar sus operaciones. Se definen como costos fijos porque en el
plazo corto e intermedio se mantienen constantes a los diferentes niveles de
produccion. Méndez, M. (2005).
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2.1.7.2. Costo Variable

Los costos variables son aquellos que varian en funcién al volumen de
produccion. El costo variable total se mueve en la misma direccion del nivel de
produccion. El costo de la materia prima y el costo de la mano de obra son los
elementos mas importantes del costo variable. Los costos variables son pues,

aquellos que varian al variar la produccion.Méndez, M.(2005).

2.1.7.3. Costo Directo.

El costo directo es la erogacién que esta relacionada con la produccion de una
mercancia o servicio; su caracteristica es que varia en relacion con el nimero
de mercancias producidas.Vizcarra, J. (2007).

Costo directo son aquellos que pueden ser facil precisa e inequivocadamente
asignados o vinculados con un producto, un servicio 0 sus procesos de
actividades. Sarmiento, R. (2009).

2.1.7.4. Costo Indirecto.

El costo indirecto es el gasto que no puede identificarse con la produccién de

mercancias y servicios. Vizcarra, J. (2007).

Costo indirecto son aquellos que tienen cierto grado de dificultad para
asignarlos con precision y, por tanto, conviene tratarlos como indirectos a fin de
evitar confusiones y asignaciones injustas. Zapata, P. (2007).

2.1.7.5. Costo Total

El costo total es el resultado de sumar los costos variables y los costos
fijos.Vizcarra, J. (2007).
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2.1.8. Gastos

El gasto es dinero erogado por una entidad econdmica para obtener los medios
necesarios que permitan la realizacion de las actividades de produccion de
bienes y servicios, o la satisfaccion de sus necesidades. Vizcarra, J. (2007).

2.1.8.1. Gastos Administrativos

La pagina de internetwww.definicion.org/todos/917,menciona que los gastos

administrativos es elconjunto de erogaciones incurridas en la direccion general
de una empresa, en contraste con los gastos de una funcién mas especifica,
como la de fabricacion o la de ventas; no incluye la deduccion de los ingresos.
Las partidas que se agrupan bajo este rubro varian de acuerdo con la
naturaleza del negocio, aunque por regla general, abarcan los sueldos y
salarios, los materiales y suministros de oficina, la renta y demas servicios
generales de oficina. Gastos normales de caracter corriente para el

funcionamiento del Sector Central.

2.1.8.2. Gastos Financieros

Los gastos financieros son los resultados con saldos deudores relacionados
con los intereses, comisiones y gastos financieros ocurridos y devengados
durante el periodo. Chiriboga, L. (2008).

2.1.8.3.Depreciacion

La depreciacion es la pérdida de valores de los elementos del activo fijo o
inmovilizado de cualquier institucion o empresa, al prestar la funcién que le es

propia. Resulta de dividir el costo original del elemento o bien por su vida util.
Chiriboga, L. (2008).
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2.1.8.4. Depreciaciones Normales

Son aquellas que se sujetan a la naturaleza de los bienes y a la duracién
normal de su vida util acorde con las normas legales aceptadas por la practica
contable.Sarmiento, R. (2009).

2.1.9. Ingresos

Los ingresos son el dinero generado por ventas; también se conoce como

utilidad o ganancia. Es la entrada de dinero a la empresa. Limerin, (2004).

Son recursos que perciben las personas, sociedades o gobiernos por el uso de
riqueza, trabajo humano o cualquier otro motivo que incremente su

patrimonio.Vizcarra, J. (2007).

2.1.9.1.Rentabilidad

Eneconomia, la rentabilidad financiera o "ROE" (en inglés,Returnonequity)
relaciona el beneficio econémico con los recursos necesarios para obtener ese
lucro. A nivel empresa, muestra el retorno para los accionistas de la misma,

que son los Unicos proveedores de capital que no tienen ingresos fijos.

La rentabilidad puede verse como una medida de como una compaiiia invierte
fondos para generar ingresos. Se suele expresar como porcentaje. Martinez,
(2009).

BENEFICIO NETO

ROE = 5 A TRIMONIO NETO

2.2. Evaluacién Financiera.
Es el proceso mediante el cual una vez definida la inversion inicial los
beneficios futuros y los costos durante la etapa de operacién, permite

determinar la rentabilidad de un proyecto. Antes que mostrar el resultado
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contable de una operacion en la cual puede haber una utilidad o una pérdida,
tiene como propdsito principal determinar la conveniencia de emprender o0 no

un proyecto de inversion.

En el ambito de la Evaluacidon Financiera de proyectos se discute
permanentemente si las proyecciones de ingresos y gastos deben hacerse a
precios corrientes o a precios constantes; es decir, si se debe considerar en las
proyecciones de ingresos y gastos el efecto inflacionario, o si se debe ignorarlo.
Meza, (2009).

2.2.1. Estado de Flujo de Fondos

Movimiento de entrada y salida de efectivo que muestra las interrelaciones de
flujos de recursos entre los sectores privado, publico y externo, que ocurre

tanto en el sector real como en el sistema financiero. Vizcarra, J. (2007).

2.2.2. Estado de Flujo de Caja

Es el estado financiero que muestra el efectivo generado y utilizado en las
actividades de operacion, inversion y financiamiento. Este estado tiene un
mayor sentido practico como presupuesto, siendo una herramienta de vital
importancia dentro de la planificacion financiera a corto plazo. Zapata, P.
(2008).

2.2.3. Beneficio Neto

La mayoria de los proyectos de inversion incurrir en costes en el presente a
cambio de un fijos de beneficios netos (beneficios menos costes operativos
anuales) durante la vida del proyecto. La corriente de beneficio y costes
esperados que se van generando gracias a la ejecucion del proyecto han de
agregarse para comprarlos con las inversiones realizadas en el presente. El
valor actual neto (VAN) de la inversion refleja en una unica cifra el beneficio
neto del proyecto, rentabilidad (social o privada). Del proyecto evaluado. Rus,
(2008).
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2.2.4. Indicadores de Evaluacion Financiera

Es uno de los instrumentos mas usados para realizar el andlisis financiero de
entidades, ya que estas miden en un alto grado de eficacia y comportamiento
de las empresas. Presentan una perspectiva amplia de la situacion financiera,
puede precisar el grado de liquidez, de rentabilidad, el apalancamiento
financiero, la cobertura y todo lo que tenga que ver con su actividad.
Sarmiento, (2009).

2.2.5. Relacion Beneficio Costo

La Relacion Beneficio Costo campara el valor actual de los beneficios
proyectados con el valor actual de los costos, incluida la inversion. EI método
lleva a la misma regla de decision del VAN, ya que cuando este es cero, la
relacion beneficio costo serd igual a uno. Si el VAN es mayor que cero la
relacion serd mayor que uno y si el van es negativo, esta serd menor que uno.
Sapag, (2007).

2.2.6. Valor Actual Neto (VAN)

Es el valor monetario actualizado de todos los cobros o ingresos menos el valor

actualizado de todos los pagos o costos de la inversién. Sarmiento, (2009).

2.2.7. Tasa Interna de Retorno (TIR)

Es el rendimiento anual de los activos netos o de la inversion que se determina
mediante el analisis del flujo de fondos corrientes actualizados a precios de
mercado. La TIR se compara con el interés de capital para determinar si un

proyecto se debe realizar. Sarmiento, (2009).

2.2.8. Tiempo de Recuperacién de Capital

El periodo de recuperacion de una inversion se puede definir como el tiempo

gue tarda en recuperarse el desembolso inicial. Si suponemos una inversion
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inicial y unos flujos netos de caja donde los flujos de cajas son los cobros
menos los pagos en cada momento del tiempo, el periodo de recuperacion es
el tiempo que se tarda en recuperar la inversion inicial mediante la obtencién de

los diferentes flujos de caja netos posteriores. Gil, (2010).

2.2.9. Punto de Equilibrio

Es el punto en donde los ingresos totales recibidos se igualan a los cotos
asociados con la venta de un producto (IT = CT). Un punto de equilibrio es

usado comunmente en las empresas u organizaciones para determinar la

posible rentabilidad de vender determinado producto. Sarmiento, (2009).

25



CAPITULO I )
METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION



3.1. MATERIALES Y METODOS

3.1.1. Localizacién y ubicacién de la investigacion

La investigacion se llevé a cabo en la parroquia El Vergel del canton Valencia,
provincia de Los Rios. El canton Valencia limita al NORTE, con el Canton
Santo Domingo de los Tsachilas, al SUR, con los Cantones Quevedo y La
Mana, al ESTE, con el canton La Mana, al OESTE, con el cantén Buena Fe y

Quevedo.

3.1.2. Caracteristica de la zona de la parroquia El Vergel del Cantén

Valencia provincia de Los Rios.

Parametros ambientales Datos promedios
Temperatura media 19.5°C
Humedad relativa 80 %
Heliofania media anual 552 horas luz/afio
altitud 550 msnm
Precipitacion media anual 2721 mm
Nubosidad 6 horas /mes
Zona ecoldgica Bh-T
Topografia Irregular 40 %
Textura del suelo Franco — areno arcilloso
Ph 55-65

Fuente: unidad de promocién y desarrollo forestal PROFORESTAL.
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3.2. Metodologia y técnicas de investigacion.

La investigacion se realizo a través de encuestas dirigidas a los productores y

compradores de balsa de la parroquia El Vergel del Cantdn Valencia.

3.2.1. Delimitacion del estudio

El estudio se realiz6 a través de la visita fisica en la parroquia El Vergel del
Cantén Valencia, donde se procedié a la identificacion de los pequefios y
medianos productores de madera de balsa, realizando observaciones a las
plantaciones. Se aplicé un cuestionario de preguntas dirigido a productores y a
compradores de balsa, para recabar toda la informacion que sea necesaria,

ademas se mantuvo conversaciones con técnicos involucrados en el tema.
3.2.2. Caracteristicas de La Poblacién

Para llevar a cabo el estudio se consider6 a los pequefios y medianos
productores y compradores de balsa de la parroquia El Vergel, con el objetivo
de obtener una informacién adecuada, confiable y aplicable.

3.2.3. Instrumento del estudio

La metodologia que se utilizé fue un formulario de encuesta aplicado a los
productores y compradores de balsa de la parroquia ElI Vergel Canton
Valencia.

3.2.4. Informacion Primaria

El tipo de informacion para la investigacion, se la recaudd a través de una
encuesta dirigida a los productores y compradores de balsa de la parroquia El

Vergel, se realizaron observaciones, sondeos y visitas a las plantaciones de

balsa de los pequefios y medianos productores.
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3.2.5. Informacion Secundaria

La recopilacion de informacion secundaria se la obtuvo a través de libros,

tesis, folletos, revistas e internet.

3.3. Disefio de lainvestigacion

3.3.1. Estructura de la Encuesta

Para la investigacion se elabor6 formularios, los cuales proporcionaron
informacion sobre el proceso de produccion y la forma de comercializar la

madera de balsa.

3.3.2. Trabajo de Campo

El trabajo de campo consistio en visitar las fincas de los pequefios y medianos
productores que se dedican a la produccién de balsa en la parroquia El Vergel

del Cantén Valencia, para aplicar las encuestas.

3.3.3. Técnica parainterpretar la informacion

Una vez obtenida la informacién se la tabuld, analizando e interpretando las
encuestas de la investigacibn en base a las variables incluidas en el
cuestionario:

Identificacion de la propiedad

Caracteristicas de la produccién

Manejo a la plantacion

Financiamiento

Asistencia técnica

Comercializacion

SR N N N N N

Ingresos
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3.4. Estudio econémico y financiero

Para realizar el andlisis econdmico del proyecto se realizo la proyeccion que se
apoya en la informacién primaria obtenida de las encuestas, de donde se

obtuvieron los pardmetros de oferta demanda, comercializacion y precios.

Para determinar los costos fijos, variables y el costo total se empled la siguiente

formula.

CT=CF+CV
Donde
CT = Costo Total
CF = Costo Fijo
CV = Costo Variable

3.4.1. Relacién beneficio costo (R B/C)

Para determinar la rentabilidad del proyecto se utilizé la relacién Beneficio /

Costo utilizando la relacion matemética que a continuacion se detalla:

Ingresos Totales
R.B.C =

Costos Totales

El andlisis de la relacién B/C, toma valores mayores, menores o iguales a 1, lo

que implica que:

B/C > 1 implica que los ingresos son mayores que los egresos, entonces el
proyecto es aconsejable.

B/C = 1 implica que los ingresos son iguales que los egresos, entonces el
proyecto es indiferente.

B/C < 1 implica que los ingresos son menores que los egresos, entonces el

proyecto no es aconsejable.
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3.4.2. Valor Actual Neto
Con la utilizacion de la formula del VAN (Valor Actual Neto) se logré determinar

la rentabilidad en funciéon del financiamiento.

VAN=-1+FNE.+,FNE +.................. E.+VR
(+)1  (1+0)2 @a+i

Donde:

VAN = Valor actual neto
FNE = Flujo neto de efectivo
| = Inversion

N = Numero de afios

| = Tasa de interés

VR = Valor residual

3.4.3. Tasa Interna de Retorno

Para determinar la rentabilidad (TIR) en funcion de porcentaje, se calculé con la

siguiente formula:

TIR—Tm +(TM = Tm) (Vanm)

(Vanm — VANM)

Dodnde:

TIR= Tasa interna de retorno

Tm = Tasa menor

TM = Tasa mayor o tasa superior
Vanm = Valor actual neto menor

VANM = Valor actual neto mayor
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CAPITULO IV
RESULTADOS Y DISCUSION



4.1. RESULTADOS

La investigacion de costos de produccion y rentabilidad del cultivo de balsa se
desarrollo en la parroquia ElI Vergel del cantdon Valencia, los resultados
obtenidos se expresan a través de algunas variables que ponen en relieve los
aspectos mas significativos.

4.1.1. Identificacién de la propiedad

Pregunta 1. ¢Cual es la tenencia de la tierra?

Cuadro 1. Tenencia de la tierra.

Productor Nombre del productor Tenencia de la tierra
1 Jaime Rodriguez Propietario
2 Angel Jacome Propietario
3 Agapo Herrera Propietario
4 Segundo Asimbaya Propietario
5 Gabriel Carpio Propietario
6 Hernan Vera Arrendatario
7 José Rodriguez Arrendatario
3 Felipe Espafia Propietario
9 Rosario Yépez Propietario
10 Alfonzo Molina Propietario

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

33



u PROPIETARIOS
u ARRENDATARIOS

Grafico 1.Porcentaje deidentificacién de la propiedad.

De acuerdo a la encuesta realizada el 80% de los productores dedicados a la
produccion de madera de balsa tienen ubicada su plantacién en predios de su
propiedad, el otro 20% son productores que arriendan terreno para ejercer esta

actividad.

4.1.2. Caracteristicas de la produccion
Pregunta 2. ¢ Qué tiempo tiene dedicado a la produccion de balsa?

Cuadro 2.Tiempo dedicado a la produccion de balsa.

Productor Tiempo dedicado a la produccién

1 6 afos

5 afos

5 afos

6 afos

4 afos

5 afos

5 afios

4 afos

O O N| O O ] W N

4 afos

10 4afios

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
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Grafico 2. Tiempo dedicado a la produccion de balsa.

Del 100% de los encuestados en la parroquia El Vergel, el 40% indic6 que el
tiempo dedicado a esta actividad es de 4 afos, en tanto que el otro 40%
manifesté que tienen5afos, y el 20% restante sefalaron tener 6 afios dedicado
a esta actividad.

Pregunta 3. ¢ Qué lo motivé a dedicarse a esta actividad?

Cuadro 3. Motivos por el cual los productores se dedican a esta actividad.

Numero de Productores Motivo por el cual se dedica a la explotacién
9 Existe mercado y genera una rentabilidad
1 Tradicion familiar

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
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Grafico 3.Motivos por el cual los productores se dedican a esta actividad.

El 90% de los productores encuestados, establecieron sus plantaciones en un
momento donde el precio la de madera de balsageneraba rentabilidad,
mientras que el 10% restante lo hace por tradicion familiar.

Pregunta 4.;,Qué cantidad de tierra tiene destinada al cultivo de balsa?

Cuadro 4.Hectareas destinadas al cultivo de balsa.

Numero de Productores cantidad de tierra
1 20 Hectareas
2 2 hectareas
3 5 Hectareas
4 1 Hectarea
5 4 Hectareas
6 7 Hectareas
7 7 Hectareas
8 1 Hectérea
9 3 Hectéareas
10 4 Hectéareas

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
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Grafico 4. Hectareas destinadas al cultivo de balsa.

Segun la encuesta realizada podemos ver que el 60% de los productores

dedicados a la produccién de madera de balsa tienen entre 1 y 4 hectareas

plantadas, el 40% restante indicaron que sus plantaciones tienen entre 5y 20

hectareas.

Pregunta 5.¢Qué distancia de siembra utiliza?

Cuadro 5.Distancia de siembra utilizado.

Numero de Distancia Plantas por
Productores de siembra Hectarea
5 3X3 1111
3 3X4 833
2 4X4 625
Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
m3m X 3m
m3m X 4m
m4m x 4m

Grafico 5.Distancia de siembra utilizado.
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De acuerdo a la encuesta realizada el 50% de los productores establece sus
cultivos a una distancia de 3m x 3m con un total de 1111 plantas por hectarea,
mientras que el 30% siembra a 3m x 4m con 833 plantas por hectérea, el otro
20% restante siembra a 4x4 con 625 plantas por hectérea.

4.1.3. Manejo de la plantacion

Pregunta 6.¢Qué plagas tiene en su plantacién?

Cuadro 6. Plagas que afectan las plantaciones de balsa.

Numero de Productores Plaga
8 Polilla Coptoborussp
2 No tiene plaga

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

mPOLILLA
mNO TIENE PLAGAS

Grafico 6.Plagas que afectan las plantaciones de balsa.

Del 100% de los encuestados, el 80% indicaron que la principal plaga que
afecta sus plantaciones de balsa es la polilla Coptoborussp, esta plaga se
presenta en el segundo y tercer afio especificamente en los meses de verano,
mientras que el 20% de los productores sefialaron no tener presencia de

plagas en sus plantaciones.
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Pregunta 7.¢Cudl es el porcentaje de arboles muertos por hectarea.

Cuadro 7. Porcentaje de mortalidad en plantaciones de balsa por hectarea.

Numero de Plaga Superficie de Porcentaje de
Productores Hectareas arboles muertos
1 Polilla Coptoborussp 20 Hectéareas 30%
2 No tiene plaga 2 hectareas 0%
3 Polilla Coptoborussp 5 Hectareas 40%
4 No tiene plaga 1 Hectérea 0%
5 Polilla Coptoborussp 4 Hectéareas 10%
6 Polilla Coptoborussp 7 Hectéreas 30%
7 Polilla Coptoborussp 7 Hectareas 40%
3 Polilla Coptoborussp 1 Hectérea 10%
9 Polilla Coptoborussp 3 Hectéreas 10%
10 Polilla Coptoborussp 4 Hectéareas 10%

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

m1-4Has
m5-20Has
NO SON AFECTADOS

Grafico 7.Porcentaje de mortalidad en plantaciones de balsa por hectarea.

Respecto al porcentaje de arboles muertos a causa de la plaga Polilla
Coptoborussp en el cultivo de balsa, podemos ver que los productores mas
afectados son los que tienen plantaciones con superficie mayor a 5 hectareas,
mientras que los que tienen pequeias plantaciones entre 1 y 4 hectareas, son

afectadas en un 10% vy otros no tienen problemas.
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4.1.4. Financiamiento

Pregunta 8. ¢ Como financia su actividad?

Cuadro 8. Forma de financiamiento de la actividad.

NUmero de Productores Financiamiento
10 Capital propio
0 Préstamo bancario

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

uCAPITAL PROPIO
mPRESTAMO BANCARIO

Grafico 8.Forma de financiamiento de la actividad.

El 100% de los productores de madera de balsa trabajan con capital propio,
los productores no necesitan de financiamiento con entidades bancarias ya que
es una explotaciébn que no necesita de una gran cantidad de dinero para

realizar la actividad, ademas su inversién es distribuida a lo largo de 3 afios.

4.1.5. Asistencia técnica

Pregunta 9.;Recibe visita de técnicos que le asesoren en esta actividad?

Cuadro 9. Asesoria técnica a productores de balsa.

NUmero de Productores Asesoria técnica
0 Sl
10 NO

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
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Grafico 9.Asesoria técnica a productores de balsa.

El 100% de los productores de balsa no cuentan con asistencia técnica en el
cultivo de balsa, la falta de conocimiento por partes de los productores en el
manejo de las diferentes etapas del cultivo de balsa, es uno de los principales
problemas.

Pregunta 10.¢En qué actividad desearia la colaboracion de un profesional?

Cuadro 10. Asesoria de un profesional en diferentes actividades.

Actividades Numero de Productores
Comercializacion 9
Control de plagas 8
Manejo a la Plantacion 2

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

5 COMERCIALIZACION
u CONTROL DE PLAGAS
“ MANEJO A LA PLANTACION

Grafico 10.Asesoria de un profesional en diferentes actividades.
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El 90% de los productores necesitan asesoramiento en la comercializacion de
la madera de balsa, debido a que desconocen el precio y la forma de venta de

la madera en las plantas industriales.

De Igual manera, 8 de los 10 productores encuestadosindicaron que necesitan
asesoramiento técnico en el control de plagas debido a que estas se han
convertido en unserio problema que reduce la poblacion.

Asi mismo, el 20% de los productores necesitan delasesoramiento técnico en el
manejo a la plantacion, ya que carecen de conocimientos basicos en esta
actividad.

4.1.6. Comercializacion

Pregunta 11. ¢ A través de que vias comercializa la madera de balsa?

Cuadro 11. Vias comercializacion la madera de balsa.

Vias de comercializacion NUmero de Productores
7

3

Intermediarios

Industrias procesadoras

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

Porcentaje decomercializacién 70%

[pmovucron | (Ceaeoasi ] - ([wousran ) . ‘ereorraoon

Porcentaje de comercializacion 30%

[ PRODUCTOR ] #{ INDUSTRIA ]# [ EXPORTADOR ]

Grafico 11. Canales de comercializacion de la madera de Balsa en la

parroquia El Vergel del Canton Valencia.
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Respecto a los canales de comercializacion utilizados por los productores de
madera de balsa podemos indicar que, el 70% de los productores venden la
madera a los intermediarios, luego ellos entregan la madera aserrada a la

industria maderera y por ultimo a los exportadores.

El 30% restante vendenla madera directamente a la industria maderera, y estos
a los exportadores. La mayoria de los productores indicaron que son pocas las
industrias madereras que van al campo a comprar directamente la madera a
los productores, es por esto que ellos no tienen otra alternativa que vender a

los intermediarios.

Pregunta 12. ;Qué problemas tieneal momento de la venta de la madera de

balsa?

Cuadro 12. Problemas en la venta de la madera de balsa.

Numero de Productores Problemas Epoca de venta
Precios bajos Enero — Marzo
4 Precios bajos Abril — Junio
2 No hay compradores Julio — Septiembre

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

= NO HAY COMPRADORES
= PRECIOS BAJOS

Grafico 12.Problemas en la venta de la madera de balsa.
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En cuanto a los problemas que tienen los productores en la comercializacion de
la madera de Balsa, el 80% indico que el bajo precio es el principal problema

que tienen al momento de la cosecha.

Pregunta 13. ¢ Enqué época del afio vende la madera?

Cuadro 13. Epoca de venta

NUumero de Productores Epoca de venta

Enero — Marzo
Abril — Junio

2 Julio — Septiembre

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

= ENERO - MARZO
= ABRIL - JUNIO
JULIO - SEPTIEMBRE

Grafico 13. Epoca de venta.

De acuerdo a la encuesta realizada el 40% de los productores indicaron que
vende la madera de balsaen los meses de enero a marzo, mientras que el otro
40% lo hace de abril a junio, y apenas el 20% de ellos lo hace en los meses de
julio a septiembre, lo que demuestra que la mayor cantidad de los productores
venden la madera de balsa en la temporada invernal,ellos manifiestan que en
esta época del afioel precio de la madera de balsa mejora en el mercado

debido a queesta escasea.
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Pregunta 14.¢;Conoce la forma de comercializacién de la madera de balsa en

las plantas industriales?

Cuadro 14.Conocimiento de los productores de la forma de comercializacién

de la madera de balsa en las plantas industriales.

Conoce laforma de NUmero de Productores
comercializacion de la madera de
balsa
Si 2
No 8

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

uS|
mNO

Grafico 14. Conocimiento de los productores de la forma de comercializacién

de la madera de balsa en las plantas industriales.

El grafico 14, nos indica que una minoria del 20% de los productores de balsa
conoce la forma de comercializacién de la madera en las plantas industriales,
mientras que el 80% restante desconoce la forma de comercializacién.Lo que
demuestra que la mayoria de los productores desconocen la forma
decomercializacion de la madera de balsa en las plantas industriales.
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Pregunta 15. ¢Le gustaria comercializar directamente la madera de balsa

aserrada en las plantas industriales?

Cuadro 15.Comercializaria directamente la madera en la industria.

Productor Superficie de Hectareas | Le gustaria comercializar
directamente la balsa
1 20 Hectéareas Si
2 2 hectareas No
3 5 Hectareas Si
4 1 Hectéarea No
S 4 Hectareas No
6 7 Hectéareas Si
7 7 Hectéareas Si
8 1 Hectéarea No
9 3 Hectéareas No
10 4 Hectéareas Si

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

S|
ENO

Grafico 15. Comercializaria directamente la madera en la industria.

El 50% de los productores encuestados sefalaron que les gustaria
comercializar la madera de balsa aserrada directamente en las plantas
industriales, ellos manifiestan que asi minimizan la cadena de comercializacion
y obtendrian un mayor beneficio econdmico, es importante indicar que estos

productores son los que tienen entre 4 y 20 hectareas establecidas.
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En tanto que el otro 50% indicaron no estar dispuestos a comercializar
directamente la madera, principalmente porque no tienen conocimientoen la
comercializacion, desconocen el negocio, ademas sus plantaciones no superan

las 3 hectareas.

Pregunta 16.¢Conoce el precio actual de la madera de balsa en las industrias

madereras?

Cuadro 16.Conocimiento de los productores del precio actual de la madera de

balsa en las industrias.

Conoce el precio actual de la Numero de productores
madera
S| 2
NO 8

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

mNO
uS|

Grafico 16.Conocimiento de los productores del precio actual de la madera de

balsa en las industrias.

Segun la encuesta realizada la mayoria de los productores no tienen
conocimiento del precio actual de la madera de balsa en las plantas

industriales.
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Pregunta 17. ¢Ha pensado en cambiar de actividad?

Cuadro 17. Cambiaria de actividad.

Ha pensado en cambiar de Numero de productores
actividad
Sl 8
NO >

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

us|
mNO

Grafico 17.Cambiaria de actividad.

El 80% de los productores encuestados indicaron que si han pensado en
cambiar de actividad, debido a que el precio que reciben por la madera de
balsa es muy bajo, ademas que sus plantaciones se ven afectadas
continuamente a causa de las plagas, y el 20% restante indic6 estar dispuestos

a continuar con esta actividad.

Pregunta 18. ¢ Cudl es la forma de comercializar la balsa?

Cuadro 18. Forma de comercializar la balsa.

Forma de comercializaciéon NUmero de Productores
Por Arbol 4
Por Camionada 6

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
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= POR ARBOL
= POR CAMIONADA

Grafico 18. Forma de comercializar la balsa.

Respecto a la forma de comercializacion de la madera de balsa, el40% de los
productores encuestados manifestaron que realizan la venta de la madera por
arbol, porque asi aseguran sus ingresos desde el inicio de la venta y no tienen

riesgo de perder econémicamente.

Mientras que el 60% restante de los productores indicaron que venden la
maderade balsa aserrada por camionada, pero que se han dado cuenta que no
es factible para ellos comercializarla de esta forma, principalmente porque
corren el riesgo que la madera tenga corazén de agua, ademas al momento del
aserrado de la madera se produce demasiado desperdicio lo que afecta

directamente a sus ingresos.

Pregunta 19 ¢a qué edad realiza la cosecha de la plantacion?

Cuadro 19.Edad de cosecha de la plantacion

Edad de Cosecha NUumero de Productores
4 afos 6
5 afios 4

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez
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Grafico 19. Edad de cosecha de la plantacion.

El 40% de los productores que se dedican a esta actividad, manifestaron
realizar la cosecha de la madera cuando la plantacion tiene 5 afios, indicaron
que a esta edad la madera tiene fibra y es de mejor calidad que la de menor

edad, el 60% restante indico que ellos venden la madera a los 4 afios de edad.

4.1.7. Costos

Cuadro 20.Costo de produccion de balsa por hectarea segun cada productor.

Productores Costo de produccioén

$1912,64
$ 1825,22
$ 2020,83
$ 1828,05
$1742,03
$ 1811,70
$ 1874,00
$1713,88
$1774,40
10 $1776,86

Fuente: Encuestas realizada
Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

O| O N| O g ] W| N|
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El Cuadro 20 nos indica el costo de produccion de balsa por hectarea, de los
productores encuestados en la parroquia El Vergel, la descripcion del valor de
cada uno de los rubros de los costos de produccion se puede observar en los

anexos del 3 al 12.

4.1.8. Ingresos

Cuadro 21. Arboles comerciales obtenidos por hectarea en el Ultimo afio para

la cosecha.
Productores | Afo de | Densidad dela Porcentaje Arboles
Cosecha | plantacion de comerciales
Mortalidad
1 5 afios 833 arboles 30% 300
2 5 afios 625 arboles 0% 450
3 5 afios 1111 arboles 40% 300
4 5 afios 625 arboles 0% 450
5 4 afios 1111 arboles 10% 450
6 4 afios 833 arboles 30% 350
7 4 afios 1111 arboles 40% 350
8 4 afios 833 arboles 10% 400
9 4 afios 1111 arboles 10% 400
10 4 afios 1111 éarboles 10% 400

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

En el cuadro 21 podemos observar la cantidad de arboles comerciales
obtenidos para la cosecha en el Ultimo afio,teniendo asi que el niumero de

arboles producidos por hectarea oscila entre los 300 y 450 unidades.
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Cuadro 22. Ingresos por venta de arboles de balsa comercializados por unidad

en pie.
Edad de la | Porcentaje de Arboles Valor
Productor . _ _ o Total
plantacion mortalidad comerciales | unitario
1 5 afios 30% 300 $15,00 | $4500,00
2 5 afios 0% 450 $ 12,00 | $5400,00
3 5 afios 40% 300 $ 15,00 | $4500,00
4 5 afios 0% 450 $ 12,00 | $5400,00

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

El cuadro 22, nos indica el ingreso obtenido por la venta de arboles de balsa
comercializados por unidad a la edad de los 5 afios, segun las encuestas
realizadas al productor 1 y 3 ellos obtienen un total de 300 arboles comerciales
a un precio de $ 15,00 por unidad con un valor de ingreso de $ 4500,00 a los 5
afos, es importante indicar que el precio de $15,00 por arbol, se debe a que
por la baja densidad de la poblacién los arboles adquieren un mayor diametro

tanto asi que logran alcanzar con facilidad los 5 y 6 palmos.
Mientrasque los productores 2 y 4 cosechan 450 arboles comerciales

obteniendo el mayor ingreso con un valor de$5400,00 esto se debe

principalmente a que sus plantaciones no fueron afectadas por las plagas.
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Cuadro 23.Ingresos por venta de madera de balsa aserrada por camionada.

Producto Edad % de Arboles Camion Precio Total
res mortalidad comerciales adas

5 4 afos 10 % 450 4 $1000,00 | $4000,00
6 4 afos 30 % 350 4 $1000,00 | $4000,00
7 4 afos 40 % 350 4 $1000,00 | $4000,00
8 4 afos 10 % 400 4 $1000,00 | $4000,00
9 4 afos 10 % 400 4 $900,00 | $3600,00
10 4 afos 10 % 400 4 $900,00 | $3600,00

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

En el cuadro 23 podemos ver que todos los productores obtienen el mismo
namero de camionadas de madera de balsa aserrada, con diferentes
cantidades de arboles en plantaciones de 4 afios de edad.

Respecto a los productores 6 y 7 obtienen 4 camionadas de 7000 bft, con 350
arboles comerciales, esto se debe a que por su baja densidad de poblacion por
hectédrea los arboles adquieren un mayor volumen que los que tienen

poblaciones de 400 - 450 arboles por hectarea.

Los productores 5, 8, 9, 10, con una poblacibn de 400 a 450 arboles
comerciales, a los 4 afios de edad, obtienen 4 camionadas debido a que la
madera aun no tiene fibra al 100%, ademas la madera tenia un pequefio

porcentaje de corazén de agua.
Es importante indicar que los productores 9 y 10 son los que obtienen el menor

ingreso con un valor de $3600,00 debido a que venden la madera en la época

de verano donde el precio de la balsa baja.
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Cuadro 24. Ingresos netos por venta de madera de balsa comercializada por

arbol en pie.
Ingreso Neto
Productores Ingreso Bruto Egreso Total Total
1 4500 1912,64 2587,36
2 5400 1825,22 3574,79
3 4500 2020,83 2479,17
4 5400 1828,05 3571,95

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

El cuadro 24, nos muestra el ingreso neto obtenido del ingreso bruto menos los
egresos de cada uno de los productores teniendo asi: que el productor 1
obtiene un ingreso de $ 2587,36, productor 2 $3574,79, productor 3 $2479,17 y
productor 4 $3571,95.

Cuadro 25.Ingresos netos por venta de madera de balsa aserrada por

camionada.
Ingreso Neto
Productores Ingreso Bruto Egreso Total Total
5 4000 1742,03 2257,97
6 4000 1811,70 2188,30
7 4000 1874,00 2126,02
8 4000 1713,88 2286,12
9 3600 1774,40 1825,60
10 3600 1776,86 1823,15

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

El cuadro 25, nos indica los ingresos netos obtenidos por los productores
guecomercializan la madera de balsa por camionada aserrada teniendo asi: un
ingreso neto para el productor 5 de $2257,97, productor 6 $2188,30, productor
7 $ 2126,02, productor 8 $ 2286,12, productor 9 $1825,60, productor 10
$1823,15.
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4.1.9. Relacion Beneficio Costo

Cuadro 26. Relacion beneficio costo por venta de madera de balsa

comercializada por arbol en pie.

Relacién Beneficio / Costo

Productores Ingreso Bruto Egreso Total Relacion B/C
1 4500 1912,64 2,35
2 5400 1825,22 2,96
3 4500 2020,83 2,23
4 5400 1828,05 2,95

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

El cuadro 26, muestra que la Relacién Beneficio Costo se obtiene de la division
entre el Ingreso Total y el Egreso Total teniendo asi la relacion beneficio costos
mas alta: para el segundo productor 2,96 de RBC; mientras que la mas baja es

la del tercer productor con 2,23.
Luego de obtener los resultados se puede concluir que por cada dolar invertido

segun él: productor 2 tiene una rentabilidad de $1,96 centavos lo cual es

bastante bueno; respecto al productor 3 que tiene una rentabilidad de $1,23.

55



Cuadro 27. Relacion beneficio costo por venta de madera de balsa aserrada

por camionada.

Relacién Beneficio / Costo

Productores Ingreso Bruto Egreso Total Relacion B/C
5 4000 1742,03 2,30
6 4000 1811,70 2,21
7 4000 1874,00 2,13
8 4000 1713,88 2,33
9 3600 1774,40 2,03
10 3600 1776,86 2,03

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

El cuadro 27, indica la Relacién Beneficio Costo obtenida por los productores
gue comercializan la madera de balsa aserrada por camionada teniendo asi la
relacion beneficio costos mas alta: para el octavo productor 2,33 de RBC;

mientras que la mas baja es la del noveno y décimo productor con 2,03.
Se puede concluir que por cada délar invertido segun él: productor 8 tiene una

rentabilidad de $1,33 centavos; respecto al productor 9 y 10 tiene una
rentabilidad de $ 1,03.
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4.2.1. Flujo de Caja

Cuadro 28.Calculo del VAN y TIR para determinar la rentabilidad del cultivo de balsa por arbol en 5 afios.

~ Arboles | Costo de Ingresos Costo . - Flujo de | Interes=(1+I)t | Flujo de Caja
Afos -, ) . CostoFijo [Inversion .
Ha Produccion | Ventaséarbol |Variable Caja 0,08 Actual
& && 1,08

0 443, 93 -444 -444
1 800 549 0 292 257 -549 1,08 -508
2 750 347 0 150 197 -347 1,1664 -297
3 600 257 0 87 170 -257 1,259712 -204
4 550 150 0 0 150 -150 1,36048896 -110
5 375 150 4.950 0 150 4.800| 1,469328077 3.267
973 924 VAN 1.703

TIR 22%

Elaborado por:Ricardo Paredes Jiménez

Para realizar el célculo del valor actual neto y la tasa interna de retorno en los productores que realizan la venta de la madera de

balsa por arbol en pie a la edad de 5 afios, se determind un costo promedio de produccién de balsa por hectarea, de igual manera

sedetermind un precio promedid porarbol en pie el cual fue de $13,20.
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Cuadro29.Calculo del VAN y TIR para determinar la rentabilidad del cultivo de balsa por camionada en 4 afios.

. |Camionadp Costo de Ingresos Costo y .. | Flujode [Interes=(1+t | Flujo de Caja
Anos . Ventas . CostoFijo |Inversion .
Produccion . Variable Caja Actual

Ha Camion 0,08

& && 1,08
0 514 -514 -514
1 0 522 0 265 257 -522 1,08 -483
2 0 383 0 186 197 -383 1,1664 -328
3 0 212 0 42 170 -212 1,259712 -168
4 4 150 3.867 0 150 3.717 1,36048896 2.732
1008 774 VAN 1.237
TIR 22,3%

Elaborado por: Ricardo Paredes Jiménez

Para realizar el calculo del valor actual neto y la tasa interna de retorno en los productores que realizan la venta de la madera de

balsa aserrada por camionada a la edad de 4 afios, se determin6 un costo promedio de produccion de balsa por hectarea, de igual

manera se determind un precio promedié por camionada de balsaaserrada el cual fue de $966,75.
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4.2.2. Punto de equilibrio

Punto de equilibrio en ventas por unidad en pie

Una vez determinados los totales de los costos fijos y los costos variables, se
puede calcular el punto de equilibrio en base de los costos y ventas reales en

los productores que comercializan la madera de balsa por unidad en pie.

Formula para el calculo del punto de equilibrio.
Costos Fijos

1—

Punto de Equilibrio =

Costos Variables
Ventas

924

973

4950

PuntodeEquilibrio =

Punto de Equilibrio = $ 1150,06

Arboles = 1150,06/ $13.20
Arboles = 87

Los célculos realizados aplicando la férmula permiten obtener que se requieren

al menos 87 arboles por hectarea para cubrir los costos de produccion.

1600
1400 -

1200 w/ —e
1000

800 49— Total costo

== ngresos Ventas arbol

600

400

200

0 T T T T T 1
60 70 80 90 100 110 120

Gréfico 20. Punto de equilibrio por arbol.
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Punto de equilibrio en ventas por camionada aserrada.

Costos Fijos
1 Costos Variables

Punto de Equilibrio =

Ventas

774

1008

3867

Punto de Equilibrio =

Punto de Equilibrio = $ 1046,88

Camionadas = $1046,38 / $966.8
Camionadas = 1.08

Aplicando el mismo procedimiento, los célculos del punto de equilibrio para el

caso de ventas de madera aserrada por camionadas, se obtiene que al menos

se debe vender 1.08 camionadas para cubrir los costos de produccion.

3500

3000

2500 //
2000

1000 -

500
0 / T T T T T 1

/' =—&—Total costo
1500 4 —f—|ngresos Ventas arbol

Grafico 21. Punto de equilibrio de ventas por camionada.
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4.3. Discusion

De los resultados obtenidos, se puede indicar que la mayoria de las
plantaciones de balsa de la parroquia ElI Vergel del Cantén Valencia
pertenecen a pequefos y medianos productores.

La seleccidn del sitio a establecer la plantacion, es un factor importante para la
produccion de madera de balsa, los productores no toman en cuenta este
factor es por esto que sus plantaciones se ven afectados por las plagas hasta
en un 40%; lo que coincide con lo que indica Martinez, et al, (2014)al referirse
qgue,en el Ecuador se ha reportadoun insecto identificado como Coptoborussp,
gue ataca a las plantaciones de balsa provocando la mortalidad de hasta el
50% del area en produccién, especialmente en arboles de 1,5 a 3 afios de
edad.

A través de las encuestas realizadas en la parroquia El Vergel del Cantén
Valencia se determind que la cantidad de arboles cosechados al final del cuarto
y quinto afio, varia entre 300 y 450 arboles, lo que tiene relacién con lo que
menciona Coronel. B(2008), al referirse que existen recomendaciones de tener
200 a 300 arboles por hectarea, los mismos que a los 6 afios de edad

produciran alrededor de 150 a 200 M3 de madera de balsa en pie.

La comercializacion de la madera de balsa en la parroquia El Vergel del Cantén
Valencia se realiza de dos formas; de productor al exportador, yde productor al
intermediario y luego al exportador, lo que se relaciona con Limerin.(2004), que
indica que los canales de comercializacion permite conocer de manera
sistematica el flujo o la circulacion de los bienes o servicio entre el origen

(produccién) y hasta su destino final (consumidor).

En cuanto a la rentabilidad de la produccion de la madera de balsa podemos
mencionar queel mejor ingreso es de $5400 a los 5 afios de edad, lo cual
coincide con lo que manifiestaFrancis, J. (1991), quien dice que los arboles de
balsa producen el mejor rendimiento econémico y el mejor producto cuando

tienen de 5 a 6 afos de edad.
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CAPITULO V
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES



5.1. Conclusiones

De los resultados logrados en el trabajo de investigacion permitié formular las

siguientes conclusiones.

» De la superficie sembrada de balsa, el 90% corresponde a pequefios
productores, es decir, con fincas cuyo tamafio oscila entre 1 y 10 has;
mientras que el 10% restante corresponde a medianos productores.

= Se determinéque la produccibn de madera de balsa se ve afectada
permanentemente por el insecto Coptoborus sp. Ademas los productores no
reciben capacitacion por parte de las entidades gubernamentales o de

instituciones privadas.

» El costo de produccién méas bajos fue del octavo productor de 1 hectarea
con $1713,88 y el costo mas alto fue del tercer productor de 5 hectéareas
con $2020,83.

» Los canales de comercializacion existentes dentro del area de estudio
estuvieron dados de la siguiente manera, en un 70% del productor al
intermediario de aqui a la industria y por ultimo al exportador, y en un 30%

del productor a la industria maderera y luego al exportador.

» Se determiné que son pocas las industrias madereras que en la actualidad
compran madera de balsa directamente a los productores, esto se debe a
gue estas empresas tienen establecidas sus propias plantacién como son el
caso de PLANTABAL. SAyINMAIASA.

= La mejor utilidad obtenida durante el proceso de produccion fue la que
alcanzé el segundo productor con 2 hectareas de $3574,79 y la utilidadmas

baja fue la del décimo productor de 4 hectareas con $1823,15.

= La relacion beneficio costo mas alta fue la del segundo productor de 2

hectareas con 2,96 y la mas baja fue la del noveno y décimo productor con
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2,03. Esto refleja que la inversion se recupera y no hay pérdidas, no
obstante el tiempo que tarda en recuperar la inversion y generar la ganancia

es de 4y 5 afos.

Los resultados del estudio de los costos de produccion indicaron que los
productores de balsa que comercializan por arbol durante 5 afios, necesitan
invertir $1.896,68, se estiman ingresos por las ventas de $4.950,00, lo cual
genera una utilidad de $3.267,00; mientras que los productores de balsa
que comercializan por camionadas durante 4 afios, necesitan invertir
$1.782,14, se estiman ingresos por las ventas en el ultimo afio de
$3.867,00, lo cual genera una utilidad de $2.327,00, demostrando de esta

forma su rentabilidad y conveniencia en ambos casos.

De acuerdo al estudio financiero, el valor actual neto (VAN), obtenido para
los productores de balsa que venden por arbol fue de $1.703, mientras para
los que comercializan por caminadas fue de $1.237, este valor conjugado
con laTIR (22% - arbol y 22.3% - camionada) demuestra la rentabilidad del
negocio, lo cual hace rentable y conveniente el cultivo de balsa en la
parroquia El Vergel del cantén Valencia, ademas se determiné que lo
invertido se recuperara entre 4 - 5 afios (cuando se realiza la cosecha de la

madera).
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5.2. Recomendaciones

En la presente investigacion se recomienda lo siguiente:

No se aconseja establecer plantaciones de balsaen zonas de mayor altitud,
de hacerlo, sembrar a distancias de4dm X 4m y de ser necesario a mayor
distancia, utilizando un material genético de buena procedencia para

obtener una mejor produccion.

Realizar controles fitosanitarios permanentes para el ataque del insecto
Coptoborus sp, especialmente en plantaciones de 1.5 a 3 afios de edad,a
fin de identificar los &rboles infectados, estos deben ser incinerados de

manera inmediata, evitando que se contamine la plantacion.

Fortalecer la venta directa del productor de balsa al exportador, de tal
manera quepermita al productor mejorar considerablemente el precio y

poder aumentar sus ingresos econémicos.

Los productores de balsa previo a la venta de la madera asesorarse del
precio actual en las plantas industriales, asi ellos tendran una mejor vision

del valor de la madera al momento de la negociacion.

Realizar la venta de la madera de balsa en la estacion invernal para
percibir un mejor precio por la madera. Asi mismo es conveniente para el
pequefio y mediano productor realizar la venta de la madera de balsa por

arbol y no por camionada.

Se propone la profesionalizacion de los productores de madera de balsa,
mediante programas de capacitacion de instituciones publicas y privadas
gue quieran ayudarlos a incrementar la produccion, y por ende mejorar los

ingresos econdémicos con bajos costos de produccion.

Fomentar el cultivo de balsa en nuestro pais, principalmente por que el

Ecuador se ha caracterizado por ser el principal productor de madera de
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balsa cubriendo el 95% de la demanda en el mundo, ademas es un cultivo
forestal amigable con el medio ambiente que genera fuentes de empleo en

nuestro pais.
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Anexo 1.

CUESTIONARIO 1:

UNIVERSIDAD TECNICA ESTATAL DE QUEVEDO
FACULTAD DE CIENCIAS AGRARIAS

FORMULARIO DE ENCUESTA PARA PRODUCTORES DE BALSA EN LA
PARROQUIA EL VERGEL DEL CANTON VALENCIA.

DETERMINACION DE LOS COTOS DE PRODUCCION Y RENTABILIDAD DEL
CULTIVO DE BALSA EN LA PARROQUIA EL VERGEL DEL CANTON
VALENCIA
ENCUESTA N . . e

FECHA:
IDENTIFICACION:

Nombre del entrevistado........ ...
Nombre del propietario...... ..o e
LOCALIZACION

Provingia.......cooooii i

RECINTO. ..o

I.  CARACTERISTICAS DE LA FINCA
1. ¢Cuales es la tenencia de la tierra?
a. Propietario ( )
b. Arrendatarios ( )
ll.  CARACTERISTICA DE LA PRODUCCION

2. ¢Qué tiempo tiene dedicado a la produccion de balsa?

c. Menos de dos afios ( )
d. Mas de dos afios hasta cinco ( )
e. Mas de cinco afos ( )

3. ¢Qué le motivo a dedicarse a esta actividad?

a. Conoce el manejo ( )
b. Tradicion familiar ( )
c. Existe mercado y genera rentabilidad ( )
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4. ¢;Qué cantidad de tierra tiene destinadas al cultivo de balsa en la

actualidad?

5. ¢Qué distancia de siembra del cultivo?

a.3X3 ()
b.3X4 ()
c.4X4 ()

MANEJO A LA PLANTACION

6. ¢Qué plagas tiene en su plantacion, cual es el porcentaje de arboles

muertos?
a. Polilla broca ( )
b. Hormigas arrieras ( )

7. ¢cudl es el porcentaje de arboles muertos por hectarea?

FINANCIAMIENTO

8. ¢Como financia su actividad?
a. Ingresos propios ( )
b. Préstamos bancarios ( )

ASISTENCIA TECNICA
9. ¢Recibe visita de técnicos que le asesoren en esta actividad?
si () No ()
10.¢En qué actividad desearia la colaboracién de un profesional?

Preparacion del suelo
Control de plagas y enfermedades

Fertilizacion

N AN N /N
S N N N

Control de malezas

® o 6o T 9o

Comercializacion
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VI.  COMERCIALIZACION

11. ;A través de qué via comercializa la madera de Balsa?

a. Consumidor final ()
b. Intermediarios ()
c. Industrias Procesadoras ()
d. Otros ()
12.¢Qué problema tiene al momento de vender la balsa?
a. Precios bajos ()
b. Precios variables ()
c. No hay compradores ()
13.¢En qué época del afio vende usted la balsa?
a. Enero - Marzo ( )
b. Abril — Junio ( )
c. Julio — Septiembre ( )
d. Octubre - Diciembre ( )

14.;Conoce la forma de comercializacion de la madera de balsa en las

plantas industriales?

Si () No ()

15. ¢ Le gustaria comercializar directamente la madera balsa aserrada en las

plantas industriales?
Si () No ()

16.¢Conoce el precio actual de la madera de balsa en las plantas

industriales?
Si () No 0
17.¢Ha pensado en cambiar de actividad?

Si () No ()
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18.¢ Cual es la forma de comercializar la balsa?

a. Por arbol ()

b. Por camionada

19.Aqué edad realiza la cosecha de la plantacién?
a. 3 afnos

b. 4 afnos

N N /N
N’ N’ N

c. 5afos
VII. INGRESOS

20. ¢ cuantos arboles comerciales usted obtiene por hectarea en el Ultimo

afno?

250-300
300-350
350-400
400-450
450-500

® a0 o op
AN N AN N N
SN N’ N N

21.¢Cuél es el precio en que usted vende un arbol de balsa?

a. $10.00 ( )
b. $12.00 ( )
c. $15.00 ( )
d. $20.00 ( )

22.¢cuantas camionadas de madera aserrada usted obtiene por hectarea

en el Ultimo afo?

a. 3 camionadas ( )
b. 4 camionadas ( )
c. 5 camionadas ( )

23.¢cudl es el precio que usted vende una camionada de balsa aserrada?

a. $800 (G
b. $900 « )
c. $1000 ( )
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24. ;De cuantos pies tablares o BFT es la camionada de madera

aserrada?
a. 6000 BFT ( )
b. 7000 BFT ( )
c. 8000 BFT ( )

25. ¢ Cuantas camionadas obtiene por hectarea?

a. 3 camionadas (
b. 4 camionadas ( )
c. 5 camionadas (
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Anexo 2.

CUESTIONARIO 2:

UNIVERSIDAD TECNICA ESTATAL DE

QUEVEDOFACULTAD DE CIENCIAS AGRARIAS

FORMULARIO DE ENCUESTA PARA COMPRADORESDE BALSA
EN LA PARROQUIA EL VERGEL DEL CANTON VALENCIA.

DETERMINACION DE LOS COSTOS DE PRODUCCION Y RENTABILIDAD
DEL CULTIVO DE BALSA EN LA PARROQUIA EL VERGEL DEL CANTON
VALENCIA.

ENCUESTA A INTERMEDIARIOS MINORISTAS Y MAYORISTA DE BALSA.
ENCUESTA N O
FE CHA:

l. IDENTIFICACION
Nombre del entrevistado ...

Nombre del propietario...........c.ooviiiii i

. LOCALIZACION
Provincia........oooeeoeiii Recinto. ..o,

1. CARACTERISTICA DE COMERCIALIZACION
1. Es Ud. Comerciante:

a. Mayorista
b. Minorista

—
N N

2. ¢ Qué problema tiene en la compra del producto?
a. Precio variable ()
b. No hay produccion ()
c. calidad ()

3. ¢De qué forma compra los arboles de balsa?

a. Por arbol en pie (
b. Por palmos ()
(

C. por camionada
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4. ¢ Cual es el precio que usted paga por un arbol de Balsa?
a. $10.00
b. $12.00
c. $15.00

)
)
)
d. $20.00 )

N AN N /N

5. ¢cual es el precio que usted paga por una camionada de madera de

Balsa aserrada?

a. $ 800 ( )

b. $ 900 ()

c. $ 1000 C )

6. ¢ De cuantos pie tablares o BFT es la camionada de madera de Balsa

aserrada

a. 6000 BFT ()

b. 7000 BFT ()

c. 8000 BFT C )
7. ¢, Cual es la forma de pago al momento de comprar la Balsa?

a. En efectivo ()

b. Cheque ()

c. A crédito ()

8. ¢ Qué problemas le ha ocurrido al momento de transportar la Balsa?

a. Permiso de movilizacién de madera ()
b. Roturas de la madera ()
c. Deterioro de la madera ()
d. Otros
ESPECIfIQUE. ...

9. ¢ Cudl es el precio por BFT de madera en las plantas industriales?

$0,30 () $0,31 ()
$0,32 () $0,33 ()
$0,34 () $0,35 ()
$0,36 () $0,37 ()
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Anexo 3.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 1

COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad C. Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 7 J 12 84
Aplicacion del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 It 5 15
Balizado y/o sefialamiento 2 J 12 24
Subtotal 159
PLANTACION
Hoyado 2 J 12 24
Desinfeccién 0,5 J 12 6
Aplicacién de fertilizante
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 20 20
Siembra 2 J 12 24
Control de arrieras
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 86
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 625 planta 0,12 75
Balizas
Piola para balizar 2 libra 4 8
Replante 40 plantas 0,12 4,8
Nematicida 3 Kg 5,5 16,5
Fertilizante
Atakkil
Subtotal 104,3
MANTENIMIENTO ANO 1

control de maleza
Chapia y corona 8 J 12 96
Chapia 6 J 12 72
Chapia
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. ProdGramoxone 3 Lt 5 15

control de plagas
Control plagas picudo 2 J 12 24
Nomb. Prodcipermetrina 1 Lt 11 11
MANTENIMIENTO ANO 2

control de maleza
Chapia 8 J 12 96
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. Prod 3 Lt 5 15

Raleo Selectivo

Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3

control de maleza
Chapia 6 J 12 72

Raleo Selectivo

Raleo 1 J 12 12
Subtotal 509
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 858,3
Imprevistos 42,92
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 901,22
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracién 12 meses $ 10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 5 | afios $ 150 750
Depreciacién Anual $54,0
Bomba mochila
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 924
TOTAL DE COSTOS 1825,22
TOTAL DE INGRESO 5400
INGRESO NETO 3574,79
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Anexo 4.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 2

COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad | C. Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 8 J 12 96
Aplicacion del herbicida 2 J 12 24
Producto herbicida (Glifosato) 2 It 5 10
Balizado y/o sefialamiento 4 J 12 48
Subtotal 178
PLANTACION
Hoyado 2 J 12 24
nfeccién 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 25 25
Siembra 2 J 12 24
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 97
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 833 planta 0,12 99,96
Piola para balizar 2 libra 4 8
Replante 30 plantas 0,12 3,6
Nematicida 4 Kg 6 24
Subtotal 135,56
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza
Chapia y corona 8 J 12 96
Chapia 6 J 12 72
Aplicacién de herbicida 3 J 12 36
Nomb. ProdGramoxone 3 Lt 6 18
control de plagas
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod (Ncipermetrina ) 1 Lt 11 11
MANTENIMIENTO ANO 2
control de maleza
Chapia 7 J 12 84
control de plagas
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina ) 1 Lt 11 11
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod (_ cipermetrina ) 1 Lt 11 11
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3
control de maleza
Chapia 7 J 12 84
Raleo Selectivo
Raleo 1 J 12 12
Subtotal 531
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 941,56
Imprevistos 47,08
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 988,64
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracion 12 Meses $10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 5 | Afios $150,0 750
Depreciacion Anual $54,0
Bomba mochila $27,0
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 924
TOTAL DE COSTOS 1912,64
TOTAL DE INGRESO 4500
INGRESO NETO 2587,36
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Anexo 5.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 3

COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad | C. Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 8 J 12 96
Aplicacion del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 It 6 18
Balizado y/o sefialamiento 3 J 12 36
Subtotal 186
PLANTACION
Hoyado 3 J 12 36
Desinfeccion 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 20 20
Siembra 3 J 12 36
Control de arrieras 0,5 J 12 6
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 122
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 1111 planta 0,1 111,1
Piola para balizar 3 libra 4 12
Replante 25 plantas 0,12 3
Nematicida 4 Kg 5 20
Atakkil 1 Kg 3,5 3,5
Subtotal 149,6
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza
Chapia y corona 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida 6 J 12 72
Nomb. ProdGramoxone
control de plagas
Control plagas picudo 2 J 12 24
Nomb. Prodcipermetrina 1 Lt 12 12
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod 1 Lt 12 12
MANTENIMIENTO ARO 2
control de maleza
Chapia 7 J 12 84
control de plagas
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod  (_ cipermetrina) 1 Lt 11 11
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3
control de maleza
Chapia 5 J 12 60
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
Subtotal 587
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1044,6
Imprevistos 52,23
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1096,83
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracion 12 meses $10 120
Alguiler del terreno o uso / afio 5 | afios $ 150,00 750
Depreciacion Anual $54,0
Bomba mochila $27,0
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 924
TOTAL DE COSTOS 2020,83
TOTAL DE INGRESO 4500
INGRESO NETO 2479,17
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Anexo 6.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 4

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 10 J 12 120
Aplicacion del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 It 5 15
Balizado y/o sefialamiento 3 J 12 36
Subtotal 207
PLANTACION
Hoyado 2 J 12 24
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 25 25
Siembra 2 J 12 24
Control de arrieras 0,5 J 12 6
Resiembra J 12 12
Subtotal 91
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 625 planta 0,10 62,5
Piola para balizar 2 libra 3 6
Replante 25 plantas 0,10 2,5
Nematicida Keg
Atakkil 1 Kg 4 4
Subtotal 75
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza
Chapia y corona 7 J 12 84
Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
control de plagas
Control plagas
picudo 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina ) 1 Lt 10 10
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod 1 Lt 10 10
MANTENIMIENTO ANO 2
control de maleza
Chapia 7 J 12 84
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3
control de maleza
Chapia 6 J 12 72
Raleo Selectivo
Raleo 1 J 12 12
Subtotal 488
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 861
Imprevistos 43,05
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 904,05
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracion 12 meses $10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 5 | afios $ 150 750
Depreciacion Anual $54,0
Bomba mochila
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 924
TOTAL DE COSTOS 1828,05
TOTAL DE INGRESO 5400
INGRESO NETO 3571,95
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Anexo 7.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 5

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 10 J 12 120
Aplicacion del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 It 5 15
Balizado y/o sefialamiento 4 J 12 48
Subtotal 219
PLANTACION
Hoyado J 12 36
Transporte de plantas (mayor) FLETE 25 25
Siembra J 12 36
Control de arrieras 0,5 J 12 6
Resiembra J 12 12
Subtotal 115
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 1111 planta 0,10 1111
Balizas 1111 balizas 0,03 33,33
Replante 50 plantas 0,10 5
Nematicida Kg
Atakkil 1 Kg 3,5 3,5
Subtotal 152,93
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza

Chapia y corona 7 J 12 84
Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. ProdGramoxone 3 Lt 5 15

control de plagas
Control plagas (_ picudo ) 2 J 12 24
Nomb. Prod (_ cipermetrina ) 1 Lt 12 12
MANTENIMIENTO ARO 2

control de maleza

Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72

Raleo Selectivo
Raleo 3 J 12 36
MANTENIMIENTO ANO 3

Raleo Selectivo
Raleo 1 J 12 12
Subtotal 435
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 921,93
Imprevistos 46,10
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 968,03
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracion 12 meses $10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 4 | Afios $150,0 600
Depreciacion Anual $54,0
Bomba mochila $27,0
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 774
TOTAL DE COSTOS 1742,03
TOTAL DE INGRESO 4000
INGRESO NETO 2257,97
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Anexo 8.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 6

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad Unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 8 J 12 96
Aplicacion del herbicida 2 J 12 24
Producto herbicida (Glifosato) 2 Lt 6,00 12
Balizado y/o sefialamiento 3 J 12 36
Subtotal 168
PLANTACION
Hoyado 2 J 12 24
Desinfeccion 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 25 25
Siembra 3 J 12 36
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 109
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 833 Planta 0,10 83,3
Balizas 833 Balizas 0,03 24,99
Replante 20 Plantas 0,10 2
Nematicida 4 Kg 5,5 22
Subtotal 132,29
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza
Chapia y corona 8 J 12 96
Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
control de plagas
Control plagas (_ picudo ) 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina) 1 Lt 11 11
MANTENIMIENTO ANO 2
control de maleza
Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. Prod 3 Lt 6 18
control de plagas
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina ) 1 Lt 11 11
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina) 1 Lt 11 11
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3
control de maleza
Chapia 6 J 12 72
Raleo Selectivo
Raleo 1 J 12 12
Subtotal 579
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 988,29
Imprevistos 49,41
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1037,70
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracion 12 Meses $10 120
Alguiler del terreno o uso / afio 4 | Afos $ 150 600
Depreciacion Anual $54,0
Bomba mochila $27,0
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 774
TOTAL DE COSTOS 1811,7
TOTAL DE INGRESO 4000
INGRESO NETO 2188,30
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Anexo 9.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 7

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 10 J 12 120
Aplicacion del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 It 5 15
Balizado y/o sefialamiento 3 J 12 36
Subtotal 207
PLANTACION
Hoyado 3 J 12 36
Desinfeccion 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 20 20
Siembra 3 J 12 36
Control de arrieras 0,5 J 12 6
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 122
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 1111 planta 0,1 111,1
Piola para balizar 3 libra 3 9
Replante 50 plantas 0,1 5
Nematicida 4 Kg 6 24
Atakkil 1 Kg 35 35
Subtotal 152,6
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza
Chapia y corona 7 J 12 84
Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
control de plagas
Control plagas (_picudo ) 2 J 12 24
Nomb. Prod (_cipermetrina ) 1 Lt 10 10
MANTENIMIENTO ANO 2
control de maleza
Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. Prod 3 Lt 6 18
control de plagas
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod (_ cipermetrina ) 1 Lt 11 11
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina ) 1 Lt 11 11
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3
control de maleza
Chapia 6 J 12 72
Raleo Selectivo
Raleo 1 J 12 12
Subtotal 566
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1047,6
IMPREVISTOS 52,4
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1100,0
COSTO INDIRECTO O FIJO
Asistencia técnica
Administracién 12 meses $10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 4 | afios $ 150 600
Depreciacién Anual $54,0
Bomba mochila $27
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 774
TOTAL DE COSTOS 1874,0
TOTAL DE INGRESO 4000
INGRESO NETO 2126,0
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Anexo 10.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 8

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 8 J 12 96
Aplicacion del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 Lt 5 15
Balizado y/o sefialamiento 3 J 12 36
Subtotal 183
PLANTACION
Hoyado 2 J 12 24
Desinfeccion 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 25 25
Siembra 2 J 12 24
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 97
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 833 planta 0,10 83,3
Balizas 833 balizas 0,04 33,32
Replante 25 plantas 0,10 25
Nematicida 4 Kg 6 24
Subtotal 143,12
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza
Chapia y corona 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
control de plagas
Control plagas ( picudo ) 2 J 12 24
Nomb. Prod (__cipermetrina) 1 Lt 10 10
MANTENIMIENTO ANO 2
control de maleza
Chapia 7 J 12 84
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. Prod 3 Lt 6 18
control de plagas
Control plagas 2 J 12 24
Nomb. Prod (_ cipermetrina ) 1 Lt 12 12
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3
Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
Subtotal 472
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 895,12
Imprevistos 44,756
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 939,876
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracién 12 meses $10 120
Alguiler del terreno o uso / afio 4 | Afos $ 150,00 600
Depreciaciéon Anual $54,0
Bomba mochila
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 774
1713,88
TOTAL DE COSTOS
4000
TOTAL DE INGRESO
2286,12

INGRESO NETO
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Anexo 11.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 9

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE Cantidad unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 7 J 12 84
Aplicacién del herbicida 3 J 12 36
Producto herbicida (Glifosato) 3 Lt 6 18
Balizado y/o sefialamiento 4 J 12 48
Subtotal 186
PLANTACION
Hoyado 3 J 12 36
Desinfeccion 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 25 25
Siembra 3 J 12 36
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 121
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 1111 planta 0,12 133,32
Balizas 1111 balizas 0,04 44,44
Replante 25 plantas 0,12 3
Nematicida 4 Kg 5 20
Subtotal 200,76
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza

Chapia y corona 8 J 12 96
Chapia 6 J 12 72
Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida
Nomb. ProdGramoxone

control de plagas
Control plagas (_picudo ) 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina ) 1 Lt 10 10
MANTENIMIENTO ANO 2

control de maleza

Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. Prod 3 Lt 5 15

Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3

Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
Subtotal 445
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 952,76
Imprevistos 47,638
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1000,398
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracién 12 meses $10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 4 | Afios $ 150 600
Depreciacién Anual $54,0
Bomba mochila
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 774
TOTAL DE COSTOS 1774,40
TOTAL DE INGRESO 3600
INGRESO NETO 1825,60
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Anexo 12.

COSTO DE PRODUCCION DE BALSA DEL PRODUCTOR 10

C.
COSTO DIRECTO O VARIABLE cantidad unidad Unitario V. Total
PREPARACION DEL TERRENO
Desbroce manual 10 J 12 120
Aplicacién del herbicida 2 J 12 24
Producto herbicida (Glifosato) 3 Lt 5 15
Balizado y/o sefialamiento 4 J 12 48
Subtotal 207
PLANTACION
Hoyado 3 J 12 36
Desinfeccién 1 J 12 12
Aplicacion de fertilizante 1 J 12 12
Transporte de plantas (mayor) 1 FLETE 20 20
Siembra 4 J 12 48
Resiembra 1 J 12 12
Subtotal 140
MATERIA PRIMA E INSUMOS
Costo de planta 1111 planta 0,1 1111
Piola para balizar 3 libra 3 9
Replante 50 plantas 0,1 5
Nematicida 4 Kg 55 22
Subtotal 147,1
MANTENIMIENTO ANO 1
control de maleza

Chapia y corona 7 J 12 84
Chapia 7 J 12 84
Chapia 7 J 12 84

control de plagas
Control plagas ( picudo ) 2 J 12 24
Nomb. Prod ( cipermetrina ) 1 Lt 11 11
MANTENIMIENTO ANO 2

control de maleza

Chapia 6 J 12 72
Aplicacion de herbicida 3 J 12 36
Nomb. Prod 3 Lt 6 18

Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
MANTENIMIENTO ANO 3

Raleo Selectivo
Raleo 2 J 12 24
Subtotal 461
SUB TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 955,1
Imprevistos 47,76
TOTAL DE COSTOS DIRECTOS 1002,86
COSTO INDIRECTO O FIJO
Administracién 12 meses $10 120
Alquiler del terreno o uso / afio 4 | Afios $150,0 600
Depreciacién Anual $54,0
Bomba mochila
TOTAL DE COSTOS INDIRECTOS 774
TOTAL DE COSTOS 1776,86
TOTAL DE INGRESO 3600
INGRESO NETO 1823,15
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ANEXO 13.

e

FOTOGRAFIAS DE LAS PLANTACIONES VISITADAS
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